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RESUMEN

Como propé6sito fundamental en esta tesis se busca demostrar que nuestro
pais posee las condiciones necesarias para estar inmerso en el contexto de la
globalizacioén. '

El Peri es un pais mego diverso con capacidad de produccion agricola
suficiente, donde obligatoriamente debe encontrar nuevas propuestas para este
sector. Todos los agricultores dedicados al cultivo de hortalizas, para nuestro
objeto de estudio, el capsicum o llamado también el aji paprika deberan estar
preparados para el proceso de prdduccién los mismos que cumplan las exigencias
de calidad del mercado internacional, debido a que éste mantiene una tendencia
creciente al consumo de aji paprika, convirtiéndose en una gran oportunidad para
nuestro pais. '

Es muy importante tener en cuenta los aspectos legales, tributarios y sobre
todo las preferehcias arancelarias de exportacién para poder optar la mejor
negociacion ‘en el comercio internacional, acogiéndose a los beneficios que
generan este tipo de operaciones, de tal forma que éstés nos permitan ingresar al
mercado exterior sin restricciones algunas.

‘Cabe indicar que, el Valle de Condebamba es un valle interandino que por su
particularidad de suelos y condicion climatica se ha logrado cultivar el aji paprika
con los mejores niveles de calidad, superando los exigidos por los me_rcados
potenciales extranjeros. '

Se concluye indicando que, para i'niciar los procedimientos de exportaciéon de
aji péprika al mercado internacional es definitivamente una alternativa para los
productores del Caserio de Malcas del Valle de Condebamba que no solo estan -
interesados en su propio desarrollo econémico sino también en generar mas
fuentes de empleo y divisas, logrando asi un mejor nivel de vida. '

Palabras Claves: Comercializacion, Mercado Internacional, Hortalizas



ABSTRACT

This thesis fundamental purpose is to demonstrate that our country owns
the necessary conditions for not to keep out of the globalization process in the
context of the foreign trade.

That Peru is an agricultural country with capacity in enough harvest, where
necessarily it must find new offers for this sector. All the farmers dedicated to the
culture of vegetables, for our object of study, the capsicum or called also the chili
paprika there will have to be prepared for the process of production the same ones
that fulfill the qualit requirements of the international market, due to the fact that
this one supports an increasing trend to the consumption of chili paprika, turning
info a great opportunity for our country.

It is very important bear the legal, tributary aspects in mind and especially
the tariff preferences of export to be able to choose the best negotiation in the
infernational trade, taking refuge in the benefits that generate this type of
operations, in such a way that these allow us to enter to the exterior market without
any restrictions.

It is necessary to indicate that, Condebamba’s Valley is an interAndean
valley that for his particularity of soils and climatic condition has achieved the chili
cultivated paprika with the best levels of quality, overcoming the demanded ones
for the potential foreign markets.

Ends up by being indicated that, to initiate the procedures of exportation of
chili paprika to the international market is definitively an alternative for the
producers of Malcas's Hamlet of Condebamba’s Valley who not only are interested
in his own economic development but also in generating more sources of
employment and divided, achieving this way a better standard of living

Key words: Commercialization, International Market, Vegetables.



INTRODUCCION

El Comercio desde el inicio de la historia de la humanidad ha sido una
manera de unir a los pueblos, mediante el intercambio no solo de productos sino
también de costumbres, tradiciones y suefios.

El Perd ha sido un pais netamente agricola toda su historia, desde hace
épocas hasta la actualidad donde el cultivo de hortalizas, tal como el aji paprika
han ido evolucionando y logrando conquistar sus nichos en el gusto de los
extranjeros.

La paprika, hoy por hoy es un cultivo de gran importancia en la costa
peruana y también en los valles interandinos como es el Valle de Condebamba,
convirtiéndose en una gran perspectiva en el crecimiento de sus areas para el
mercado de agro exportacién como producto no perecible.

El Valle de Condebamba, es una de las zonas de produccién agricola mas
importantes del Sur de la Region de Cajamarca. Esta ubicado entre los 1900 y
2850 m.s.n.m. Sus caracteristicas edaficas, climatolégicas y de disponibilidad de
riego permiten las condiciones adecuadas para la produccién agricola de una gran
diversidad de cultivos.

Este propésito que se presenta a continuacién constituye un Trabajo de
Investigacién denominado: PROCEDIMIENTOS DE EXPORTACION DE
HORTALIZAS: CASO AJi PAPRIKA PRODUCIDO EN EL CASERIO DE
MALCAS DEL VALLE DE CONDEBAMBA -~ CAJABAMBA, tiene como objetivo
presentar los resultados obtenidos en dicha investigacion.

El tema de investigacién tiene como finalidad determinar la importancia de
los procedimientos de exportacién en la Regién de Cajamarca, para tal estudio se
tom6 como muestra al distrito de Malcas ubicado en el Valle de Condebamba de la
provincia de Cajabamba, y de esta manera lograr que los agricultores obtengan
los conocimientos necesarios para realizar dicho procedimiento,



consecuentemente la obtenciéon de 'mayores ingresos al -‘ producir productos no
tradicionales en especial el aji paprika que es uno de los productos que tiene
mayor ambito comercial, logrando asi reducir la falta de conocimiento de los
procedimientos comerciales con mercados internacionales, de tal forma que se
convierta en una hérramienta atil para transformar en realidad los objetivos
trazados propuestos en el presente trabajo de invéstigacién.

El objetivo principal es determinar la importancia del cohocirhiento de los
procedimientos de exportacién del aji paprika producido en esta zona del Vaile
Interandino, asimismo los procedimientos. tributarios, legales y técnicos, ademas
identificar los apropiados mercados .internacionales para la exportaciéon del aji
- péaprika.

Este trabajo estd dirigido 'especiﬁcamente a todos los pequefios
empresarios - agricultores del Caserio de Malcas del Valle de Condebamba, y a
todas las personas interesadas en conocer los procedimientos de exportacion.



l.- DATOS GENERALES:
1.1 Titulo del Proyecto

PROCEDIMIENTOS DE EXPORTACION DE HORTALIZAS: CASO AJi
PAPRIKA PRODUCIDO EN EL CASERIO DE MALCAS DEL VALLE DE
CONDEBAMBA - CAJABAMBA

1.2 Nombre de la Tesista
o Bachiller Romy Elizabeth Rojas Rodriguez

1.3 Duracion del Proyecto

o Del 01 de Enero 2014 al 31 de Agosto 2014



“PROCEDIMIENTOS DE EXPORTACION DE HORTALIZAS: CASO AJi PAPRIKA PRODUCIDO EN EL CASERIO DE

MALCAS DEL VALLE DE CONDEBAMBA ~ CAJABAMBA”

PROBLEMA DE INVESTIGACION

PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

1.1 GENERAL: PROCEDIMIENTOS DE EXPORTACION DE HORTALIZAS

Desde 1980 a nivel mundial la tendencia de Ia produccién de hortalizas ha
tenido un gran crecimiento; por lo que, los productores han optado por las
diferentes actividades horticolas ya que actualmente viene a ser muy
variada pof la estructura de .los cuitivos, sistemas de produccion, entre
otros. De.ntro de los cultivos méas importantes destacan los esparragos, la
alcachofa, las cebollas, el aji paprika, entre otras. Pe'ro el aji paprika es una
de las hortalizas que su demanda en los ultimos afios ha crecido a nivel

internacional.

En la actualidad los productores combinan las mejores practicas de
produccién que permiten lograr mayor rendimiento, mejor calidad, sabor y
mayor resistencia a plagas y a condiciones de stress, logrando asi cumplir

con las exigencias del mercado exterior.

El cultivo de hortalizas juegan un- rol muy importante en el desarrollo
economico del pais, por lo que, varios productores y diferentes empresas
exportadoras han dispuesto recursos econémicos y mejor tecnologia para
eIlmejoramiento del cultivo d_é diferentes hortalizas, tal es asi el cultivo de
aji paprika que es una de las hortalizas mas destacadas en nuestro pais

después de los esparragos.

1.2 ESPECIFICA: PROCEDIMIENTOS DE EXPORTACION DE

HORTALIZAS: CASO AJi PAPRIKA PRODUCIDO EN EL CASERIO DE
MALCAS DEL VALLE DE CONDEBAMBA - CAJABAMBA

"En los dltimos afios la demanda mundial del aji paprika ha crecido

significativamente, debido a su alto contenido de color es muy cotizado en

Bachiller Romy E. Rojas Rodriguez 13
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el Mercado Internacional, . tal es asi como el Mercado Europeo,
Estadounidense, México y otros. Esta tendencia se ha reflejado en las
exportaciones peruanas, siendo nuestro pais uno de los principales de
Latinoamérica con niveles que superan los siete millones de dolares

anuales.’

Actualmente el-Pert es el primer pais exportador de paprika en el mundo,
alcanzado gran demanda en los Ultimos tiempos, conquistahdo asi el
mercado exterior; por ello ser reconocidos mundialmente por la calidad del
producto ofertado, logrando gran éxito en el rhercado globalizado que cada

dia es mas exigente.?

La produccién del aji paprika coyunturalmente es un cultivo de gran
importancia en la costa peruana y en algunos valles interandinos,
convirtiéndose en una gran perspectiva en las areas de siembra para el

mercado de agro exportacién como un producto no perecible.

Como ya es de vuestro conocimiento para algunos, el cultivo del aji paprika
es un tema muy relevante para la contribucion del crecimiento econémico

del pais, por consecuencia el incremento de ingresos en las empresas.

- La idea de la exportacién del aji paprika se deriva del analisis de cultivos
que vienen practicando los agricultores, en el Caserio de Malcas del Valle
de Condebamba; quienes practican una agricultura tradicional de
subsistencia para abastecer el mercado interno, con precios inestables,
trayendo consigo una baja rentabilidad de su actividad productiva que solo

les permite cubrir sus necesidades basicas.

Frente a esta realidad, se ha creido conveniehte realizar trabajos que den
a conocer los procedimientos de exportacion del aji paprika, ya que la
demanda viene creciendo en forma impresionante; teniendo en cuenta que
dltimamente este sector de la agricultura estd un poco olvidado por el

gobierno y mas aun cuando muchos productores por no asociarse pierden

! Diario el Comercio - 13 de Septiembre del 2014 Pag. 16
2 Boletin Institucional Agrario Mes de Abril 2013 N° 004
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oportunidades de elevar su produccién consecuentemente sus ingresos,

ademas su relacion directa con la economia.

El proyecto de investigacion esta orientado a desarrollar capacidades
técnicas y’ de gestion, para lograr producir un producto competitivo
mediante una organizacion y asi acceder a mayores ventajas en un
mercado tanto nacional como internacional con precids- seguros y estables;
con la finalidad de incrementar los ingresos de los agricultores del Caserio

de Malcas del Valle de Condebamba.

Il DEFINICION DEL PROBLEMA _
Actualmente la tendencia de la demanda en crecimiento del aji paprika
en el mercado nacional ha hecho que podamos mirar hacia el mercado

internacional, con la finalidad de obtener una rentabilidad atractiva.

Cajamarca, no es ajena a esta produccion que se ha convertido en el
boom de los productos no tradicionales de exportacion, tal es el caso del
Caserio de Malcas del Valle de Condebamba, que por las caracteristicas gue
pre.éenta esta zona nos garantiza un produc’to de muy buena calidad, que es
justamente lo que se necesita para poder competir en el mercado
internacional. Pero la falta de conocimiento de poder competir en el mercado
exterior hace que la calidad de vida de estos agricultores limite a la

contribucién en la mejora econémica de las familias campesinas de la zona.

El trabajo de investigacion se sustenta en la necesidad de dar a conocer
los procedimientos de exportacion del aji paprika y la situacion actual de los
agricultores de esta zona, para asi poder lograr un mejor posicionamiento en
la comercializacién e incrementar sus ingresos, por ende la generacion de
empleo sostenible creando mayores divisas para nuestro pais. Esto se lograra
a través del desarrollo de planes de capacitacién y asesoria técnica comercial,
asi como de gestion organizacional y empresarial; a partir de la identificacién

clara de los recursos disponibles que posee el Valle de Condebamba.

La realizacién de este trabajo nos permitird ver de manera clara la

_existencia de los beneficios y las desventajas al realizar una exportacién

Bachiller Romy E. Rojcis Rodviguez 15
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directa o indirecta, teniendo en cuenta los procedimientos de exportacion del

producto en estudio.

0l JUSTIFICACION DE SU ESTUDIO
El Valle de Condebamba es una de las zonas con mayor potencial
agricola en la Zona Sur'en la Regién de'Cajamarca; sin embargo, los cultivos
tradicionales que realizan los agricu|tbrés son de baja rentabilidad, limitando
las inversiones en esta .actividad, por consecuencia no contribuyen al
mejoramiento de las condiciones de vida de las familias campesinas de la

Zona.

Frente a la oportunidad que se presenta én'_este momento en el
mercado y a la potencial produccién de la zona, se propone fortalecer el
desarrolio productivo y de comercializacion del aji paprika en este lugar,
teniendo en cuenta los procedimientoé de exportacion, lo cual constituye una
buena alternativa para las familias dedicadas a la agricultura, por la demanda
existente de este producto en el mercado internacional, promoviendo el

desarrollo socio-econdmico de este valle interandino.

Con este estudio de investigacion se pretende aportar al mejoramiento
de calidad de vida en las familias del Caserio de Malcas del Valle de
Condebamba mediante el cultivo y la exportacién del aji paprika; logrando
generar un espacio en el mercado internacional; asimismo satisfacer
adecuadamente las necesidad.es de informacion de las personas deseosas de
implementar y crear empresa dedicadas a la exportacion; Iogran'd'o con elio,
no solo nociones y acepciones, sino también de manera indirecta un

adecuado conocimiento de todo lo que es la negociacién en el exterior. -

Ademas en la provincia de Cajabamba no existen trabajos de
investigacion realizados dandonos a conocer los procedimientos de
exportacion para comercializar el aji paprika, justificandose la ejecucion del

presente trabajo de investigacion.

Bachiller Romy E. Rojas Rodriguez ' 16
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Asimismo, el presente trabajo es un aporte de investigacion muy valioso
para mi persona, logrando de este modo la obtencion de mi titulo profesional

de Contador Publico.

Se espera que este trabajo sea de gran importancia, no solo para la
Facultad de Ciencias Economicas, Contables y Administrativas sino que sirva

como aporte para temas futuros de investigacion.

IV FORMULACION DEL PROBLEMA
El problema se formula en base a la sigUiente interrogante:
éCual es el impacto de la aplicacion del conocimiento de los
procedimientos de exportacién del Aji Paprika en el Caserio de Malcas
del Valle de Condebamba — Cajabamba y cual serian las alternativas de
solucién para mejorai" sus ingresos con la comercializaciéon

internacional con este producto?

V OBJETIVOS DE LA INVESTIGACION

5.1 GENERAL
» Determinar la importancia del conocimiento de los procedimientos de
exportacion del aji paprika producido en el Caserio de Malcas del Valle

de Condebamba.

5.2 ESPECIFICOS
» Identificar los posibles mercados internacionales,. doride los -
agricultores dedicados al cultivo de aji paprika puedan acceder,

- teniendo en cuenta las condiciones existentes de éstos mercados.

» Analizar los procedimientos tributarios, legales y técnicos que deben

realizar los empresarios productores del Caserio de Malcas.

> Evaluar los ingresos que obtendrian los agricultores al comercializar el

aji paprika en el mercado internacional.

» Proponer sugerencias asertivas para la comercializacion internacional

del aji paprika producido en el Caserio de Malcas.

Bachiller Romy E. Rojas Rodriguez N 17
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VI MARCO TEORICO Y CONCEPTUAL DE REFERENCIA -
6.1 MARCO TEORICO |
El comercio internacional ha jugado un papel fundamental en la
historia de la humanidad, sobre todo ha sido un fenémeno muy ligado a los
empresarios a nivel mundial, ya que a través de la venta internacional se
puede realizar intercambio de bienes y-servicios resultando beneficioso

para los negocios.

Con la globalizacién en los Gltimos afos las exportaciones se han
expandido notablemente, tal es asi. que diferentes sectores como la
agroindustria, la pesca, la mineria, y la industria, se han visto beneficiados
por la apertura de nuevos mercados y con ello, se han generado mas
fuentes de trabajo, contribuyendo asi a la descentralizacién econémica de
nuestro pais; motivo por el cual tenemos que incursionar en esta
globalizacién. Uno de los temas mas' importantes en la actualidad y que
nos llevara a grandes oportuhidades es la exportacién de productos

. agricolas como el aji paprika.

La demanda de este producto durante todo el afo, ha crecido
espectacularmente; abriendo ventanas de negocios en mercados
extranjeros potenciales. Si bien es cierto que los cultivos de exportacién
son generalmente conducidos en condiciones de tecnologia media a alta;

" las cambiantes tendencias de mercado y su alta exigencia de calidad y'
bioseguridad generan vespacios para una permanente innovacion
tecnologica, para reforzar la competitividad y la sostenibilidad de la

actividad en el mercado internacional.

Con la firma de los diferentes convenios intérnacionales, el Peru tiene
mejores oportunidades para impulsar la exportacion, procurando dar un
gran impulso a los sectores a través de las diferentes reformas econémicas
y legales. Sin embargo en el Perl el impulso de las exportaciones no solo

depende de medidas econdmicas y legales que puede disponer el gobierno
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sino del esfuerzo individual de los empresarios, muestra de ello son las
exportaciones de los diversos productos peruanos. o

Por otro lado debemos destacar la labor que vienen desarrollando las
‘diferentes agencias y organismos internacionales, cuya funcién primordial
es promover y apoyar al Sector Exportador asi como: PROMPEX, ADEX,
CAMARAS DE COMERCIO, COMEX PERU, PROMPERU, etc. Por lo que
se recomiénda a las PYMES recurrir a estas entidades para buscar un
mejor asesoramiento adecuado para la producciéon con estdndares de

calidad, pudiendo asi ingresar y competir en los mercados internacionales.

El Peru en los Glimos afios ha comercializado grandes Volﬂmenes del
aji paprika con destino a la Unién Europea, Estados Unidos, México entre
otros paises con “significativo promedio anual, generando buena
expectativa para la econbmia peruana. A pesar de ello su proceso en él
mejoramiento de la calidad de vida del poblador rural no ha sido
significati‘vo, debido a la ausencia de conocimientos en el proceso de
exportacidon, restandoles oportunidades de mejores precios para su
produccién. Tal es asi que el aji paprika se ha convertido en uno dé los
productos mas significativos con miras a la agro exportacién; por lo que
muchos agricultores han decidido cultivar sus tierras para este innovador

- producto; teniendo que recibir constantes capacitaciones sobre el manejo y

cultivo de comercializacion y gestion empresarial.

Segun la Revista Agraria, el Peri comprende diversas regiones con-
importante potencial agroindustrial con capacidad de abastecimiento en el
mercado internacional.® En este sentido luego de la comprobada capacidad
productiva de hortalizas, la agricultura confirma una vez mas su alto
potencial con el importante crecimiento que ha experimentado el cultivo de
aji paprika en los-ultimos afos, producto que constituye una alternativa de
desarrollo del sector agroindustrial que necesita ser reaétivado. Tal es asi
que nuestro pais es lider en la produccién y exportaciéon a nivel mundial,

pero en el afio 2013, éste sufri6 una baja, debido a que China nuestro

Bachiller Romy E. Rojas Rodriguez 19



“PROCEDIMIENTOS DE EXPORTACION DE HORTALIZAS: CASO AJi PAPRIKA PRODUCIDO EN EL CASERIO DE
MALCAS DEL VALLE DE CONDEBAMBA - CAJABAMBA”

principal competidor ha ingresado de forma agresiva en el mercado

internacional como Espafia, Estados Unidos y México.

Por otra parte, el mercado para los productores agricolas cada vez es
mayor; indicandose que, Estados Unidos se mantiene como principal pais
‘destino con una participacion del 27,1% del total, seguido de Holanda
(13,4%), Alemania (5,7%), Espana (5,5%), Ecuador (4,7%) e Inglaterra
(4,1%). Estos seis primeros paises-destino concentran el 60,4% del total
exportado. De otro lado, subray6 que en los primeros ochos meses del afio
se present6 una balanza comercial agraria que registré un superéVit de 241
millones, como resultado de las mayores ventas al exterior de productos

agrarios no tradicionales frente al menor valor de importacion.*

Por ello, es necesario tomar iniciativas para el desarrollo vy
exportacion de los productos peruanos y su adecuada insercién en los
futuros mercados; iniciativa, gue ademas mejoren la economia de las
familias productoras, comerciales y que ofrezcan posibilidades de

crecimiento.

La comercializacion internacional del aji paprika se realiza como
materia pri'ma deshidratada y en polvo quedando en amplio margen para
su industrializacién a fin de obtener un producto con valor agregado. - Las
variedades de Paprika cultivadas actualmente en PerU, son los siguientes:
Papri King, Papri Queen y Sonora.®

6.2 DEFINICION DE TERMINOS BASICOS:

ADUANAS, oficina publica gubernamentall,. encargada del control de

operaciones de comercio exterior.

Agro exportacion, es la exportacion de un producto agroindustrial.

3 Boletin [nstitucional Agrario Mes de Mayo 2013 N°001
4 http://elcomercio.pe/economia/peru/quinua-y-cacao-empujaron-avance-exportaciones-agricolas-noticia-1762687
Boletin Institucional Agrario Mes de Enero 2013 N°002
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Agroindustria, es el procesamiento de la materia prima a un producto
semielaborado. :

Aji Paprika, pimiento o aji dulce que se utiliza en el arte culinario, como
conservas y ademas para hacer cosmeéticos.

Almacenes aduaneros, lLocales abiertos o cerrados destinos a la

colocacién temporal de las mercancias.

Aporque, Acumulacion de tierra por sobre el nivel del suelo para proteger -

las plantas en la hilera, alejando la base de la planta del agua.
Aranceles,'impuesto gue pagan los importados al ingresar a un pais.

Arancel de Aduanas, documento en que se clasifican los bienes que se

importan o se exporta para efectos de aplicar el impuesto.

Barrera comerciales, son restricciones que limitan el flujo comercial entre

los paises. Puede ser barreras arancelarias y no arancelarias.

Balanza Comercial, saldo positivo o negativo del total de las

exportaciones menos el total de las importaciones.

Canales de Distribucion, sistema interactivo que implica a todos los

componentes: fabricante, intermediario y consumidor.

Carta de Crédito, documento utilizado como instrumento para realizar
intercambios entre personas, principalmente en el comercio exterior,

aungue este no es su Unico uso.

Certificado de Origen, son documentos que permiten acreditar el origen
de un producto segun las reglas establecidas en un acuerdo comercial,
permitiendo al exportador gozar de las preferencias arancelarias del

acuerdo.

Competitividad, capacidad de un pais o de una empresa para enfrentar

favorablemente la competencia internacional.
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Comercio Internacional, éste incorpora las transacciones globales de los

productos.

Comercio Exterior, es cuando un pais especifico o un bloque comercial
establecen relaciones de intercambio comercial con el resto de paises del

mundo.

Cultivo Alternativo, introduccion de cultivos rentables; teniendo en cuenta

su adaptacion a la zona que se va a sembrar.

Drawback, regimen aduanero que devuelve al exportador los impuestos .
pagados por importar materia prima e insumos utilizados en la produccion

de un producto de exportacion.

Divisas, unidad monetaria del pais con el que se realiza una transaccion

comercial extranjera.

DUA: Formato Oficial exigido por la'Aduana en las exportaciones de

mercancias con caracter comercial. Es elaborado por el agente de Aduana.

Exportacién, venta de mercancias de origen nacional ya sea de bienes y

servicios al mercado. extranjero. -

Factura Comercial:-es un documento administrativo de caracter contable

que emite el vendedor en el momento de la expedicion de la mercancia.

Franquicia, extension total o parcial del pago de tributos, dispuesta por

ley.

‘Garantia, Obligacion que se contrae, a satisfaccion de la Aduana, con el

objeto de asegurar el pago de derechos aduaneros y demas impuestos.
IGV, Impuesto General a las Ventas.

Maquila, Proceso por el cual ingresan las mercancias al pais con el objeto
de que sdlo se le incorpore el valor agregado correspondiente a la mano de

obra.
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Manifiesto de Carga, documento en el cual se detalla la relacion de las

mercancias que constituyen la carga de un medio de transporte.

Mercado Internacional, es aquel que abarca todo el territorio internacional

para los intercambios de bienes y servicios.

Mercancias, Bienes que pueden ser objeto de regimenes, operaciones y

destinos aduaneros.

Orden de 'embarque,_ formato oficial exigido por la Aduana en Iaé

exportaciones de mercancias con valor comercial.

Plantula: Planta tierna del cultivo, obtenida en viveros o almacigueras. Se

parte de la semilla botanica, y en el caso del aji su edad es de 35 dias.
PYMES, Pequenas y Medianas Empresas.

Precio CIF, valor de las mercancias puestas en un puerto de destino,

incluyendo los fletes internacionales y gastos de seguro.

Precio FAS, valor de las mercancias puestas a un costado del bugue en

el puerto de embarque.

Precio FOB, valor de las mercancias puestas a bordo en el puerto de

embarque. -

Producto: es el contenido y caracteristicas que satisfacen al cliente,

resuelven sus problemas y/o entregan valor.

Régimen Aduanero, tratamiento aplicable a las mercancias que se

encuentran bajo potestad aduanera.

RegIaS ‘de Origen, conjunto de exigencias que debe cumplir una
mercancia producida en uno de los paises partes del acuerdo de libres
comercio a fin de demostrar que es originaria de la region y que por tanto

puede acogerse a los beneficios arancelarios del acuerdo.
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Rentabilidad: es la capacidad de producir o generar un beneficio adicional

sobre la inversion o esfuerzo realizado.

. Subsidios, beneficio conferido por el gobierno a una empresa o a un

sector productivo.
SUNAT, Superintendencia Nacional de la Administracion Tributaria.

Tributo Aduanero, Son los tributos regidos por la legislacién aduanera.
Gravan a la importacién y a la exportacién de bienes. El nombre usado

comunmente es el de derecho de aduana.

Tributo Exonerado, es cuando el hecho econémico si estd contemplado
en la ley como generador de una obligacion tributaria, pero por razones
sociales, econdmicas etc, la propia norma establece de fnanera temporal,
“que dichos hechos- no generaran imposicion, pudiendo reactivarse en

cualquier momento.

Tributo Inafecto, es cuando el hecho econdémico no esta contemplado

en la ley, como generador de una obligacién tributaria.

Ventaja Competitiva, capacidad de produccion y exportacion de bienes y

servicios a menor costo.

Zona Primaria, parte del territorio aduanero que comprende los recintos
aduaneros, espacios -acuaticos o terrestres destinados o autorizados para
las operaciones de desembarque, embarque, movilizacién o depésito de
"las mercancias; las oficinas, locales o debendencias destinadas al servicio
directo de una aduana, aeropuertos, predios o caminos habilitados y

cualquier otro sitio donde se cumplen las operaciones aduaneras.

Vil PLANTEAMIENTO
7.1 IMPLICANCIAS
7.1.1 SOCIALES _
El Caserio de Malcas del Valle de Condebamba cuenta con

clima apropiado para la produccién de aji paprika, brindandonos
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grandes oportunidades de incursionar con las transacciones

internacionales; lo que nos permitira posicionamiento en el mercado.

7.2 ECONOMICAS |

' -~ Al momento de motivar la exportacion del aji paprika se esta
implicando ingresos econdmicos tanto para el pais como para
nuestros pequefos agricultores y empresarios comercializadores;

generando incremento a través de las divisas y fuentes de empleo.

7.1.3 CIENTIFICA -
Esta dado por la sistematizacién de los procedimientos de

exportacion, teniendo en cuenta su aplicacion practica.

7.2 LIMITANTES
. Entre las limitaciones consideradas para el presente trabajo de .

investigacion se considera:

7.2.1 TEORICA
Para la investigacién del problema planteado, recurriremos al
uso de libros, revistas, leyes, Internet, entre otros relacionados al

tema a ejecutarse.

7.2.2 TEMPORAL |
~ El presente trabajo de investigacion se inicia en Enero del
2014 y culminara el 31 de Agosto del mismo afio.

7.2.3 ESPACIAL
El objeto materia del presente trabajo de investigacion se
encuentra ubicada en el Caserio de Malcas, Distrito del Valle de
Condebamba, Provincia de Cajabamba, Departamento de

Cajamarca.

7.2.4 FINANCIERO
La presente investigacion ‘sera financiada con recursos

propios de la tesista.
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7.2.5 EL APOYO v _
El pequeno grupo de productores del caserio de Malcas del
Valle de Condebamba, han brindado su apoyo para el desarrollo de

este trébajo.

7.3 HIPOTESIS
7.3.1 PLANTEAMIENTO DE HIPOTESIS
Con el conocimiento y aplicacién de los probedimie_ntos de
exportacion, los agricultores dedicados al cultivo del aji paprika del
Caserio de Malcas del Valle de Condebamba, van a incrementar sus

ingresos y méjorar su calidad de vida.
. 7.3.1.1 OPERACIONALIZACION DE HIPOTESIS
Determinacion de las variables e indicadores: -

e Variable Independiente:

Variable X = ._ Conocimiento y aplicacio’nv de los
procedimientos de exportacion.

Indicadores:

X; = Capacitacién en procedimientos de exportacién por |

las entidades publicas y privadas.

X2= Apoyo tecnolégico y de financiamiento a los
agricultores de aji paprika.

e Variable Dependiente:

Variable Y = Incremento de ingresos.

Indicadores:
Y1 = Estado de Ganancias y Pérdidas
Y., = Estado de Producciéon

Y3 = Demanda exportable
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VIll PLANTEAMIENTO METODOLOGICO
8.1 TIPO DE INVESTIGACION
El tipo de investigacion del trabajo es de caracter DESCRIPTIVO-
EXPLICATIVO, pues describiremos cuales son los procedimientos . de

" exportacién del aji paprika.

8.2 DISENO DE INVESTIGACION _
El disefio de investigacion es no experimental, de corte transversal

porque el estudio se llevara a cabo en un periodo determinado de tiempo.

8.3 DE LOS METODOS |
~Durante el proceso de investigacion se empleara los siguientes

" métodos cientificos:

8.3.1 ANALITICO-SINTETICO
8.3.1.1 Analitico, descomponer el problema de estudio en sus partes,
para un mejor analisis e interpretacion; permitiéndonos tener
una yisién organizativa y estructural para llegar a

conclusiones coherentes y razonables del problema.

- 8.3.1.2 Sintético, indica componer las partes del problema para
presentarlo en forma integral, no solo consiguiendo
conclusiones de las partes sino que con todas éstas, se
espera obtener resultados generales del proyecto de

investigacion.
8.3.2 INDUCTIVO-DEDUCTIVO

Consiste en el estudio del problema planteado partiendo de io
particular hasta llegar a lo general, es decir partiremos desde la
produccién del aji paprika realizado en el Valle de Condebamba

para luego implantar el plan de comercializacion internacional.

8.3.3 HISTORICO

Servira para conocer la produccion del aji paprika de la

poblacién en estudio.
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8.4 ALCANCE DE LA INVESTIGACION
8.4.1 POBLACION
La poblacién para el presente trabajo de investigacion esta
dada por todos los agricultores de aji paprika de la zona del Valle de
Condebamba; haciendo un total de ciento cinco productores, para lo

cual se ha tenido en cuenta el entorno, la poblacién, la idiosincrasia.

8.4.2 MUESTRA
Para la obtencién de la muestra en estudio se ha considerado
a los agricultores productores del aji-paprika del Caserio de Malcas

" del Valle de Condebamba haciendo un total de quince personas.

8.5 TECNICAS E INSTRUMENTOS DE RECOLECCION DE DATOS _
La recoleccioén de datos estara basada en entrevistas, revisiones

documentales.

8.5.1 Andlisis bibliografico y documental: este analisis esta referido a
la bibliografia basica y de'profundizacién relacionada con el trabajo

de investigacién.

8.5.1.1 Entrevistas: se realizaran a los quince productores del
Caserio de Malcas del Valle de Condebamba, para obtener

la informacién necesaria para el informe final.

8.5.1.2 Internet: Para la - presente investigacion se utilizara
especialmente esta técnica, ya que es una fuente muy
amplia para recabar la informacién necesaria, la que nos

permitira complementar el contenido de la tesis.

8.5.2 Tecnicas de procesamiento y analisis de datos
Las técnicas a usarse son:
» La observacion

> La entrevista

Los instrumentos de recoleccion de datos son:
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» Cuestionario.

> Recopilacic’m de datos

8.5.3 Estructura Tentativa del Informe
» Se determinara la falta de conocimientos acerca de los
| procedimientos de exportacion a los productores de aji paprika
.del Caserio de Malcas.

> Se entrevistara a cada productor del Caserio de Malcas del
Valle de Condebamba, para determinar cudl es el punto mas
débil. |

» Una vez entrevistados se procedera a realizar la informacion
adquirida, y asi aportar con la informacién acerca de los

_ procedimientos de exportacion.
» Se realizara una revision de la informacion obtenida.
> Se procesara y evaluara la informacién adquirida.

8.6 ASPECTOS ADMINlSTRATIVOS
En este aspecto se tendra en cuenta:
8.6.1 Recursos Humanos
Conformado por:
>  Bachiller en Contabilidad: Romy Elizabeth Rojas Rodriguez

»  Asesor de tesis: Doctor Enrique Horna Zegarra

8.6.2 Recursos Materiales
Para la presente '-ihvestigacién, se hara uso de los siguientes
materiales: |
8.6.2.1 De Ejecucion

»  Libros, revistas, fotocopias de fuentes de informacién.
»  Lapiceros, corrector, plumones, resaltadores
>  CDs |

»  Memoria USB
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>
>

Cuaderno de apuntes:

Céamara fotogréfica digital.

~ 8.6.2.2 De Impresién

>

3
>
>

Tinta para impresora.

~ Papel bond A4 de 80 gramos.

Papel bond Adde 60 gramos

Otros materiales de impresion.

8.6.2.3 Equipos

o>
>

Computadora o Laptop

Impresora

8.6.2.4 Servicios

>

Y VVV VY VYV

Internet
Anillados
Empastados |
Fotocopias
Tipeos

Movilidad Local

Movilidad para realizar las investigaciones.

“Llamadas telefénicas

8.6.2.5 Locales

>
>

8.6.3 Presupueéto

Se utilizara el domicilio personal de la tesista.

Se utilizard la biblioteca de la Facultad de Ciencias
Econdmicas, _Contableé y Administrativas.

Se utilizara la biblioteca centrall de la Universidad

Nacional de Cajamarca.
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DESCRIPCION ] PRECIO . PRECIO
CANTIDAD | UNIDAD | UNITARIO TOTAL
BIENES Y SERVICIOS . (Expresado | (Expresado en
en soles) soles)

Materiales de Ejecucion
il_ni?;:);;:;i:tas, fotocopias de fuentes de Unidades 50.00 50.00
Lapiceros, corrector, plumones, resaltadores Unidades 20.00 20.00
Cd's 4 Unidades 1.00 4.00
Memoria Usb 2 Unidades 25.00 50.00
Cuaderno de Apuntes 2 Unidades 2.00 4.00
Camara fotografica digital 1 Unidades 500.00 500.00
Sub-Total de Materiales de Ejecucién 628.00
Materiales de Impresion
Tinta para impresora ' Cartuchos 80.00 160.00
Papel bond A4 de 80 gramos Cientos 3.00 15.00
Papel bond A4 de 60 gramos Cientos 2.50 15.00
Sub-Total de Materiales de Impresion 190.00
Equipos .
Computadora o Laptop 1 Unidades 2,500.00 2,500.00
Impresora 1 Unidades 200.00 200.00
Sub-Total de Materiales de Equipos 2,700.00
Servicios
internet 70 Horas - 1.00 70.00|
Anillados -5 Unidades 3.50 17.50
Empastados 4 Unidades 30.00 120.00
Fotocopias 900 Unidades 0.10 90.00
Tipeos ! 200.00
Movilidad local y nacional 250.00
Movilidad Cajamarca-Valle de Condebamba 270.00
Llamadas telefonicas 100.00
Sub-Total de Servicios 1,117.50
Locales
Domicilio personal de la tesista 0.00
Biblioteca de la Facultad CECA 0.00
Biblioteca Central de la UNC 0.00
TOTAL DE PRESUPUESTO 4,635.50

8.6.4 Financiacion:

El presente trabajo de investigacion sera autofinanciado con

recursos propios de la responsable de la investigacion.
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8.6.5 Agenda De Trabajo

MESES

ENERO | FEBRERO | MARZO ABRIL MAYO JUNIO Juuio AGOSTO
N°| ACTIVIDADES 2014 2014 | 2014 2014 2014 2014 2014 2014

(Semanas) | (Semanas) | (Semanas) | (Semanas) | (Semanas) | (Semanas) | (Semanas) | (Semanas)

1{2|3(4(1{2]3]4|1}2]3|4j1|2|3|4|1]2(3}j4}1}12]| 3 14|1}2]3]|411]2[3]14

Seleccion del
Problema x| X

Definicion del : X
Problema

Pianteamiento del
Problema

Marco Teérico y
Conceptual

Recoleccion de
Datos

6 | Andlisis de Datos ) X|xiXx

Procesamiento de la
informacion

‘| Contrastacion de
Resultados

9 | Redaccién Final ] X|XiXIxix]|x

Presentacién y
10 | Sustentacién del XX
Trabajo

IX ESQUEMA DE CONTENIDOS
AGRADECIMIENTO
DEDICATORIA
INTRODUCCION

CAPITULO |

EXPORTACION Y PROCEDIMIENTOS OPERATIVOS

1.1 ASPECTOS GENERALES

1.2 ASPECTOS LEGALES

1.3 ASPECTOS TRIBUTARIOS

1.4 OTROS ASPECTOS

15 USO DE TERMINOS DE COMERCIO INTERNACIONAL (INCOTERMS)

CAPITULOII

COSTOS DE PRODUCCION Y EXPORTACION

2.1 CONCEPTO

2.2 ELEMENTOS TRADICIONALES DEL COSTO DE PRODUCCION
2.3 CLASIFICACION DE LOS COSTOS
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24 COSTOS DE EXPORTACION

CAPITULO IlI
EL AJI PAPRIKA

3.1 INTRODUCCION

32 EL AJi PAPRIKA |

3.3 CARACTERISTICAS DEL PRODUCTO

3.4 VARIEDADES UTILIADAS '
" 3.5 USOS DE LA PAPRIKA

3.6 RENDIMIENTOS EN EL PERU

3.7 PERIODO VEGETATIVO

3.8 PRINCIPALES ZONAS DE PRODUCCION

3.9 DEMANDA DEL AJi PAPRIKA

3.10 OFERTA DEL AJi PAPRIKA

3.11 CLASIFICACION ARANCELARIA

CAPITULO IV | -
PROCEDIMIENTOS DE EXPORTACION DE HORTALIZAS: CASO AJi PAPRIKA

PRODUCIDO EN EL CASERIO DE MALCAS DEL VALLE DE CONDEBAMBA -
CAJABAMBA

4.1 IMPLEMENTACION DEL PLAN DE EXPORTACION

4.2 PROCEDIMIENTOS DE EXPORTACION

CAPITULO V

CASO PRACTICO REALIZADO EN LA EMPRESA DE PRODUCTORES,
ACOPIADORES Y PROCESADORES NUEVO UNION MALCAS S.R.L. (EPAPNUM
S.R.L)

5.1 BREVE RESENA HISTORICA DE LA EMPRESA

5.2 REFERENCIAS DE SU ORGANIZACION

53 DIGANOSTICO SITUACIONAL DE LA EMPRESA

5.4 ACTIVIDAD PRODUCTIVA '

5.5 APLICACION PRACTICA

CONCLUSIONES
RECOMENDACIONES
BIBLIOGRAFIA
LINKOGRAFIA
ANEXOS
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CAPITULO |

' EXPORTACION Y PROCEDIMIENTOS OPERATIVOS

1.1 ASPECTOS GENERALES

1.1.1 Introduccion _

Las exportacibnes soh simplemente una venta, mas refinada y
probablemente con mayor utilidad, pero al final una venta. Es una
buena férmula para asegurar el futuro de una empresa, pero
debemos aclarar que no toda la produccién puede enfocarse en el

exterior debido a que la dependencia hace volverse vulnerable.

El proceso de exportacion no debe ser visto como un proceso de
ganancia inmediata ya que no es la solucién a los problemas
econémicos. Una parte _imb’ortante del éxito consiste en optimizar las
relaciones entre el factor humano y el proceso de negociacién y en
este mundd tan competitivo en dqnde nos encontramos se ha hecho
necesario preparar y capaﬁ;itar al personal. El exportador debe tener,
ante todo, capacidad productiva, calidad de producto, situaciéon
financiera estable y ser competitivo; empero el comprador debe ser
reconocido por ser solvente, por radicar en un pais con estabilidad y

con reglamentos adecuados.

1.1.2 Definicion
La exportacién es el medio mas comun del que se sirven las
compafias para iniciar sus actividades comerciales. Es decir que las
empresas que se introducen en la exportacion lo hacen sobre todo
para incrementar sus ingresos de ventas, para conseguir economias
de escala en la produccion y para que puedan diversificar sus sedes

de ventas.®

6 Daniels y Radebaugh, p174
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‘Las exportaciones consisten en la salida de mercancia de un
régimen aduanero a otro, a través de un proceso establecido por Ley
'de acuerdo a las limitaciones establecidas por ésta, la mercancia esta

destinada a su utilizacién o su consumo definitivo en el exterior.”

Segun la legislacion aduanera es considerada como la salida
de mercancias del territorio aduanero nacional hacia una nacién
extranjera o una zona franca industrial de bienes y/o servicios para

permanecer en ella de manera definitiva.

El territorio aduanero nacional es considerado como el espacio
en el cual se encuentra ubicado el pais incluyendo sus fronteras,
tanto maritimas, aéreas, como geoespaciales. Por tanto, todo lo que
comprende nuestro territorio es considerado como el territorio

aduanero nacional

Los entes encargados de autorizar la salida de las mercancias
son las Aduanas dentro de su jurisdiccion, la salida de las mercancias
debe de efectuarse a través de los puertos. maritimos, aeropuertos y

las fronteras aduaneras habilitadas en el caso del transporte terrestre.

1.1.3 Exportaciones Restringidas
Son aquellas exportaciones limitadas por el Estado por razones
de seguridad. Estas mercancfas requeriran que se cuente con alguno
de los permisos asi como visaciones, autorizaciones, licencias y
certificaciones por parte de las Aduanas para permitir su salida al

exterior.

Dentro de algunos bienes restringidos son:
» Obras de arte, réplicas, libros mas de cien afios: INC
> Restos Humanos: Ministerio de Salud

> Especimenes de flora y fauna silvestre: Ministerio de Agricultura.

7 Procedimientos de Exportacion de la Tara en Polvo — Pérez U. Mdnica/Vargas B. Ana Maria
Ley General de Aduanas y sus Modificatorias
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Armas, municiones y explosivos: DISCAMEC
Cetaceos menores en cautiverio: Ministerio de pesqueria.

Minerales y concentrados que requieran certificacion.

Y V V.V

Alimentos y bebidas de consumo humano, sujetos a certificacion

sanitaria oficial.

-1.1.4 Exportaciones Prohibidas
En las exportaciones existen mercancias cuya salida del pais esta

totalmente prohibida, dentro de los cuales tenemos:

> Animales vivos, fauna silvestre, lobos marinos, vicufias.
Alpacas y llamas vivas que hayan obtenido premios.
Semen de animales. )
Orquideas de todas las especies silvestres

Pieles en bruto. '

Restos arqueolégicos, objetos histéricos y artisticos.

YV V. V V VY VY

Los peces ornamentales pertenecientes a determinados especies,
las plantas y partes de ias mismas de la flora silvestre en estado

natural.

1.1.5 Tipos de Exportacion °

Existen los siguientes tipos de exportacion:
1.1.5.1 Segun el valor comercial: Se clasifican en:

> Exportacién sin_Valor Comercial: es cuando, cuyo valor

comercial no excede de los dos mil ddélares americanos de los
Estados Unidos de Norte América, encontrandose dentro de
esta clasificacion a las llamadas muestras, los obsequios, la
mensajeria internacional. Estas mercancias pueden ser
exportadas sin contar con la intervencién de un Agente de
Aduanas, ya que solo requiere de una declaracion
Simplificada de Exportacion. '

» Exportacién _con Valor Comercial: son aquellas cuyo valor

FOB supera los dos mil délares americanos de los Estados
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Unidos+de Norte América. Para la realizacibn de una
exportacion comercial es necesario contar con la participacion
de un Agente de Aduana, quien sera el encargado de todo el

proceso internacional.

.1.1.5.2 Seguin el Sector: Se clasifican en:

» - Exportacién Tradicional: También conocidas como

‘commodities” o productos basicos (materia. prima),
comprenden aquellos productos considerados como de
explotacion, produccién primaria y de menor transformacion
cuyos precios estan de acuerdo a las cotizaciones en el
mercado financiero internacional, por ejemplo: el oro, cobre,

café, aceite de pescado, azucar, lubricantes, etc.

» Exportacion No Tradicional: También conocidas como

‘value added”, son 'aquellos productos gque se caracterizan
por incluir cierto valor agregado ya que implicah una mayor
transformacion en el proceso de producciéh, por ejemplo las
artesanias, las confecciones actualmente consideradas las

hortalizas, tal como es, el aji paprika.

> Exportacién _de Servicios: Se considera exportacion de

servicios a la prestacién que una persona residente en el pais
realiza a una persona del exterior, por ejemplo: servicios de °
consultoria, arrendamiento de bienes muebles e inmuebles,

publicidad entre otros.

1.1.6 Formas De Exportar '
Entre las formas de exportar tenemos:

1.1.6.1 Exportaciéon directa: se determina cuando la empresa toma
la iniciativa de buscar una oportun'idad de exportacion, sin

intervencién de intermediarios.
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1.1.6.2 Exportacion indirecta: es utilizada por aquellas empresas
que no tienen experiencia o bien estan en el inicio de realizar
transacciones en los mercados internacionales. En este tipo
de exportacion intervienen los intermediarios, también

conocidos como brokers.

1.1.6.3 Reembarque: es la autorizacion que da la ADUANA para
embarcar mercancias importadas antes de la presentacion de
la declaracion o de la expiracion del termino legal del
abandono, pero siempre que el declarante preste una fianza
por el doble de los derechos de ADUANA correspondientes
para garantizar la presentacién de la prueba de la llegada de
la mercancia al pais extranjero, la cual debera acreditarse
dentro de los cinco meses siguientes a la autorizacién de
reembarque. La fianza antes mencionada, debera constituirse

por un plazo de ocho.meses. "’

1.2 ASPECTOS LEGALES

Entre los aspectos legales podemos sefalar:

1.2.1 Documentos Aduaneros Utilizados en la Exportacion

Existen los documentos exigibles y los documentos no exigibles.

1.2.1.1 Documentos exigidos en una bexportacién con valor
comercial: En las exportaciones se usan una serie de
documentos que permiten hacer operativa esta actividad, la
mayor parte de éstos se encuentran regulados por los usos
comerciales internacionales; sin embargo, La Camara de
Comercio Internacional con sede en Paris establece a través

de sus organismos, definiciones uniformes que sirven de

Revista Aprendiendo a Exportar Pag. 8 .
Separatas Diplomado de Comercio Internacional — Juris Aduanas
" Plan de Negocios de Exportacién, Bancomext, 2000
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parametro para la emision de los referidos documentos; a

continuacion se nombran:

» Declaracion Unica de Aduanas (DUA) Provisional *2: Es el

Formato Oficial exigido por la'Aduana en las exportaciones de
mercancias con caracter comercial (superiores a los US$-
2,000). Este documento debe ser elaborado por el Agente de

Aduana.

> Declaracién Unica de Aduanas (DUA) Definitiva:‘ Es el

documento oficial exigido por la Aduana para regularizar todo.
despacho de exportacion realizado por medio de la DUA'
Provisional, permitiéndo la salida legal de las mercancias al
exteriotr. Dicho documento debe ser confeccionado y suscrito
por el Agente de Aduanas o despachador Oficial; en base de
los datos de DUA Provisional y la factura comercial. Ver
Anexo N° 01 | '

» Factura Comercial o Invoice: Es el documento pri\/ado que

el exportador extiende como constancia de venta, en el cual
se indican los pormenores de la mercancia embarcada

(descripcion, precio, cotizaciones; etc.). Ver Anexo N° 02

Segun el Reglaménto de Comprobantes de Pago, las
facturas de exportacion se encuentran aprobadas en el
articulo 1° de la Resolucion de Superintendencia N° 143-
2007/SUNAT publicada el (10 07.2007) y vngente a partir del
11.07.2007, estableciendo que para el caso de operaciones
de exportacion se deberaAemmr facturas. Este documento es

tomado como base para la elaboracion de la Carta de Crédito.

- Toda factura comercial que ampare una operacioén de

compra/venta internacional para ser presentada ante

2 Aprendiendo a exportar ADEX pag. 53
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ADUANAS, debe contener como minimo la siguiente

informacion:

Nombre o Razén Social del remitente, domicilio legal.
Nombre de orden, lugar y fecha de su‘for‘mulacic’)n.
Nombre o Razén Social del importador y su domicilio..

No es necesario" consignar el nidmero de RUC del
importador, por ser una persona de'l. extranjerd.

Marca, signos de identificacion, numeracion de la
mercancia, clase y peso bruto, el cual debe coincidir con
los indicados en el Conocimiento de Embarque y otros
documentos solicitados.

Descripcion detallada de las mercancias indicandose:
numero de serie, codigo, marca, modelo, unidad de
medida, caracteristicas técnicas, - estado (nuevas o
usadas), ano de fabricacion u otros signos de-
identificacién si lo hubiere. o _

Origen de mercancias (pais de donde proviene el
producto). -

No sera necesario consignar el monto del IGV, por ser la
exportacion una operacion inafecta a este impuesto.

El vvalor de las mercancias sera en: medida, peso,

cantidad u otras formas; ademas debe estar de acuerdo a

-Jas condiciones del Crédito Documentario o Carta de

Crédito. _

Debe indicarse numero y fecha de la carta de crédito
irrevocable, la misma que se utiliza en la operacion, si es
que hubiere. ,

Indicar el término de cotizacién solicitado (FOB; CIF, etc.)
Emitir las facturas con el nimero de copias solicitadas por
el importador.

Indicar el nimero y fecha de pedido(s).

Indicar la partida arancelaria.
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o Indicar el valor del flete y prima de seguro, deben coincidir
con lo indicado en el Conocimiento de Embarque y Pdliza
de Seguro, respectivamente.

‘s Lasfacturas deben ser emitidas en idioma castellano y en

la que se puede adicionar la traduccion a otro idioma.

> Orden de Embarque: Es el documento oficial exigido por las

ADUANAS en las exportaciones comerciales, y debe ser
expedido por el Agente de Aduanas o por el Despachador

Oficial. Ver anexo N° 03

> Cargo de Entrega de Documentos: Es el documento exigido

por ADUANAS, utilizado con el fin de regularizar toda
exportacion a través de una orden de embarque, facilitando la
salida legal de los bienes al exterior. Este documento es
elaborado y suscrito por el Agente de Aduanas o por el
Despachador Oficial, utilizando los datos consignados en la

factura comercial y la identificacion arancelaria.

» Documentos de Transporte: Este documento es uno de los

~de mayor importancia dentro de la exportacién ya que
acredita la propiedad de la mercaderia, siendo a la vez un
contrato dé transporte entre cargador y transportador,
el mismo que constituye_ la prueba del cargamento de la
mercaderia a bordo de la have. ' |

Entre las caracteristicas relevantes de este documento son:

e. Es un instrumento probatorio del Contrato de Trénsporte.

o Es prueba de la carga de la mercaderia.

e Es prueba de ia titularidad y de la propiedad de la
mercancia.

« - Es un titulo de crédito y por consiguiente es transmisible

por endoso o cesion. Ver Anexo N° 04

** Procedimientos de Exportacion de la Tara en Polvo — Pérez U. Monica/Vargas B. Ana Maria
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> Cohdcimiento de Embarque: Este documento es elaborado

por la compaiiia naviera transportadora, el agente maritimo o
el capitan del barco donde consta el recibo de la mercancia
para ser transportada al puerto que indica dicho documento.

Cumple una triple funcion:

a) Constituye un recibo de la mercancia por parte de la
' companfia transportlsta quien puede declarar:
e Haber efectuado ya el embarque 6
e Simplemente haber recibido la mercaderia para

embarque.

b) Es el titulo de la propiedad transmisible de la mercancia
que permite al tenedor de una de las copias negociables .

reclamar la entrega de la misma.

c) Prueba de la existencia del contrato de transporte es
donde se fijan las condiciones en que el mismo se

efectua.

Dentro de los Tipos de Conocimiento de Embarque
utilizados en las- transacciones comerciales

internacionales tenemos:

¢ Conocimiento de Embaque_ (B/L - Bill Of Lading) Ver
Anexo N° 05 '
e Guia Aérea — Air Way Bill (AWB) Ver Anexo N° 06

o Carta Porte Terrestre. Ver Anexo N° 07

> Lista de Empaque 0 Embalaje: Es el documento donde se

encuentran detalladas todas las mercancias embarcadas,
debiendo especificarse todas y cada una de sus partes,
incluso la cantidad. Su finalidad es facilitar la colocacién de la

mercancia -dentro de un mismo lote, ademas permite el facil
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" reconocimiento de la mercancia por parte de la autoridad
aduanera, tanto al momento de embarcar como desembarcar

" la mercancia. Ver Anexo N° 08

> La carta de Crédito (Letter of Credit)'*: Es un acuerdo en

donde un banco, a solicitud y siguiendo instrucciones del

importador, da instrucciones a un corresponsal localizado ‘en
el pais del exportador de pagar las letras de cambio a su
-vencimiento, contra la presentaéién de documentos que
evidencien el embarque de determinadas mercancias, bajo
ciertas condiciones previamente determinadas. Ver Anexo N°
09

Existen diferentes tipos de cartas de crédito:

» Carta de Crédito Revocable: es aquella carta que en

cualquier momento, antes de embarque de la mercancia,

‘puede ser retirada por cualquiera de las partes.

e Carta de Crédito Irrevocable: es aquella que ninguna de

las partes puede retirar una vez emitida, excepto cuando
las cuatro partes (ordenante, emisor, confirmante y

beneficiario) estan de acuerdo. Pueden ser:

v Confirmada: este tipo de cartas se da cuando aparte
~ de la obligacién asumida por el banco emisor, el banco
notificador también contrae el compromiso de pagar al
beneficiario contra entrega de los documentos

~ apropiados.

v’ Por confirmar: este tipo de carta se da cuando el
compromiso de pago es asumido solo por el Banco

Emisor. Esta carta a su vez puede ser:
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-. A _la vista: cuando el pago al exportador es
inmediato a la sola  .presentacion de los .

"documentos acordados.

- De Aceptacién: cuando el pago al exportador se
| produce al vencimiento de las letras giradas segun
el plazo establecido en el texto de crédito

documentario.

- A plazo: cuando el pago debe producirse segun el

plazo pactado entre las partes previamente.

e Carta de Crédito Transferible: es cuando eltbeneﬁciario

solicita que sea emitida de tal manera que se pueda
transferir a un tercero que pueda cumplir con el envio de

la mercancia.

e Carta de Crédito Revolvente: es cuando el banco emisor

se compromete a renovarla en forma automatica de
acuerdo a las condiciones originales, cada vez que se
utilice dentro del plazo estipulado. Habitualmente se usa

cuando existe un contrato entre comprador y vendedor.

o (Carta de Crédito con Cldusula Roja: es aquella que

permite al beneficiario obtener el pago total o parcial
respectivo en forma énticipada, por cuenta del ordenante,
contra un compromiso escrito en donde indique que
cumplira lo exigido en el crédito documentario. Este tipo
de carta constituye una forma de financiamiento para el

beneficiario de la carta de crédito.

e Carta de Crédito con cldusula verde: esta carta es similar

“ala carta de crédito con clausula roja, a diferencia que en
esta se requiere la entrega de mercancia a un depdésito

determinado o la entrega de documentos en donde
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consten: los gastos realizados por .el beneficiario para

cumplir con la entrega de la mercancia.

1.2.1.2 Documentos adicionales utilizados en la eprrta.cién: Los
documentos adicionales dependeran del tipo de producto a
ser exportado; debiendo de presentarse los certificados
requeridos por el comprador para el ingreso al pais de

destino.

Los certificados mas comunes que suelen utilizarse
son aquellos que atestiguan origen, calidad, analisis, sanidad,
peso, inspeccion, etc. Dada su funcion estos pueden ser
emitidos por autoridades oficiales o sus delegados o bien por

entidades privadas de control.

> Pdliza de Sequro de Transporte: Este documento es

emitido por la 'Compaﬁia de Seguros o por el Agente de
“Aduanas, quedando asi la mercancia asegurada ante |
cualquier riesgo en el transporte, todas las clausulas deben
estar especificadas en la poéliza, asi como el importe, el
mismo que no podra ser inferior al valor de la factura

-comercial.

“Es muy importante que el exportador y el importador
definan en forma pre'cis'a cuales son los riesgos que seran
cubiertos por el seguro, a fin de evitar que se produzca
cualquier tipo de siniestro o averia en la mercancia, no
cubierto pdr la Podliza. La prima de seguro es fijada de -
acuerdo con la modalidad de embarque, la especie y el valor

de la mercancia. Ver Anexo N° 10

14 . . . . o .
Manual de exportaciones-Diplomado en Comercio internacional realizado en Juris Aduanas
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» Certificado _Sanitario: Este aplica generalmente para

mercancias de uso o consumo humano solicitado por el
importador 'y emitido por uha ~Autoridad competente
‘(SENASA, DIGESA o DIGEMID); confirmando que las
mercancias- consignadas no estan afectos a ninguna
- ~ enfermedad o insectoé hocivos-‘si se tratara de productos
alimenticios y que han sido elaborados de conformidad con

las normas prescritas. Ver Anexo-N° 11

> Certificado de Calidad: La exportacion de productos

alimenticios podra contar con un Certificado de Calidad,
cuando asi lo requiera el importador. Esfé documento puede
ser otorgado y emitido por cualquiera de los laboratorios
acreditados por el Instituto Nacional de Defensa a la
Competencia y de la Proteccion de la Propiedad Intelectual —
INDECOPI. Ver Anexo N° 12

» Certificado de Origen: Este documento tiene por finalidad

acreditar y garantizar la procedencia de las mercancias,
permitiendo a los exportadores a los beneficios derivados de
las preferencias arancelarias que otorga el pais importador al

cual va destinada la mercancia.

La naturaleza del Certificado de Origen es similar a la
de un cheque bancario, es decir, tiene poder cancelatorio en
la ADUANA de destino del pais otorgante de la preferencia,

razén por la cual es importante su correcta expedicion.

El Certificado de Origen se puede adquirir y ser visado
en ADEX, La Camara de Comercio de Lima, Arequipa, La
Libertad, Piura, Puno y Lambayeque, las cuales son‘
competentes para la emisién de dichos documentos por.
delegacion dé funciones concedida por el Ministerio de

Comercio Exterior y Turismo.
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« Tipos de Certificados: |
v’ Certificado de origen Formato “A”, Este certificado es
' necesario para acogerse a las préferencias arancelarias
de las exportaciones que gozan del “Sistema
~ Generalizado de Preferencias — SGP” que otorgan la
Union Europea,. Japén, Estados Unidos, Canada,
Australia, Nueva Zelandia, Noruega, Suiza, Bulgaria,

Rusia y Rumania. Ver Anexo N° 13

v’ Certificado de Origen ALADI, Este certificado es
utilizado para los productos exportados a los paises°

miembros de:

= La Asociacion Latinoamericana de Integracion
(ALADI): Argentina, Bolivia, Brasil, Chile, Colombia,
Cuba, Ecuador, México, Paraguay, Peru, Uruguay

y Venezuela.

* La Comunidad Andina de las Naciones (CAN):
Bolivia, Colombia, Ecuador, Peru y Venezuela. Ver
Anexo N° 14

= EI Mercado Comun del Sur (MERCOSUR):
Argentina, Brasil, Uruguay, Paraguéy’, Peru y Chile.

v Certificado de Origen — Formato ALAD/ — Chile:
unicamente para las exportaciones a Chile.

v’ Certificado de Origen — Formato TLC Perii — Singapur
v Certificado de Origen — Formato TLC Perii — China

v' Certificado de Origen — Formato EUR. 1: se utiliza para
el acuerdo entre Perti— EFTA (Suiza, Liechtenstein e

fslandia).
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v Certificado de Origen - qumato TLC Pert — Corea
v' Certificado de Origen — Formato Pert — Tailandiév
v Certificado de Origen —}Formato Peri — México

v Certificado de Origen — Formato Pe.ru - Jépo’n

v Certificado de Origen — Formato Peri —~ Panama
(Nuevo)

v Certificado del Sistema ~Global de Preferencias
Comerciales (SGPC): este certificado es utilizado péra
los productos exportados a paises con los cuales no

tenemos Preferencias Arancelarias.

1.2.2 Del Mercado de la Exportacioén
Para exportar es necesario realizar una investigacion de
mercado, analizando una serie de factores, tanto cualitativos como
cuantitativos con la finalidéd de evaluar la conveniencia de invertir
esfuerzos y recursos para penetrar en el mercado seleccionado; para .
- lo cual se recurre a las instituciones promotoras de las ekportaciones,
gremios, camaras de comercio y otros medios de contacto indirecto

que permiten conocer a los compradores en los mercados de destino.

Entre las fuentes de informacién se tiene;

PUBLICA “PRIVADA
Ministerio de Relaciones Exteriores | ADEX
MINCETUR Consultorios Privados
PROMPEX COMEX PERU
PROMPERU Revistas especializadas
COFIDE Diarios
Gobiernos Regionales Internet

Fuente: Elaboracion Propia
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 1.2.3 De la contratacién - |
Una vez identificado el mercado de destino de la exportacion es
necesario llevar a cabo el contrato de compraventa internacional, el
que sera formulado entre comprador y vendedor teniendo en cuenta

todos los requisitos, tramites y todo lo concerniente a la exportacion.

1.2.4 Del Embarque de la Mercancia
El embarque de ia mercancia se hace ante una autoridad
aduanera y para poder concretizar la operacién las ADUANAS
deberan verificar el cumplimiento de todos los requisitos exigidos para

realizar una exportacién.

1.3 ASPECTOS TRIBUTARIOS | | |
Es un aspecto jurisdiccional internacional que se sustenta en la
devolucién de impuestos efectivamente pagados por el exportador en la

fabricacion de bienes y servicios exportados.
Dentro de los aspectos tributarios tenemos:

1.3.1 Impuesto General a las Ventas: , _
~ Segun el apéndice | de la Ley del IGV, en base al Decreto
Supremo N° 055-99-EF, actualizado al 15.03.2007, nos indica que,

las exportaciones se encuentran exoneradas al IGV.

Se considera como exportacion de bienes exenta del IGV, la
venta de bienes nacionales a favor de sujeios‘ del exterior que se
realice a través de documentos emitidos por almacenes aduaneros o

~almacenes generales de depoésito, siempre que la exportacion
definitiva la realice el vendedor original y los bienes se remitan al
comprador originario. Estas exoneraciones tvienen vigencia hasta el 31
de diciembre del 2015.

» Saldo-a Favor del Exportador

El Saldo a favor del exportador es un‘mecanismo tributario que

busca compensar y/o devolver al exportador el Crédito Fiscal del IGV
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generado por sus operaciones de exportacion.

En el caso de no existir operaciones gravadas suficientes para
absorber el saldo, el exportador podra compensarlo automaticamente
con la regularizacion del Impuesto a la Renta o a cualquier otro tributo.
Ademas el Saldo a Favor podra ser recuperado mediante notas de

crédito, cheques o en efectivo.'

Para solicitar la devolucion del Saldo a Favor del exportédor
contra deudas del Tesoro Publico deberan utilizar ei software
denominado “Programa de declaracién de Beneficios - Exportadores”
que es utilizado a partir del 02 de noviembre del 2005'®, siendo
presentado antes de solicitar la devolucién del Saldo a Favor del
Exportador, el mismo que se inicia con la presentacion del formulario
4949 “Solicitud de Devolucién” si es que la solicitud de este saldo es
solicitada ante las oficinas de SUNAT, o con el formulario 1649 si es

que la solicitud se hace en forma virtual. Ver Anexo N° 15

> Devolucioén Anticipado del Impuesto

Consiste en la Devolucion anticipada del IGV que gravé las
importaciones y/o adquisiciones locales de bienes y servicios nuevos,
realizados en la etapa pre-productiva y que éstos se destinen a la
realizacién de operaciones gravadas con el IGV o sean destinadas a

las exportaciones.

Para acceder a este tipo de beneficio, el exportador tendra que
cumpiir con ciertos requisitos establecidos por la ley, como por ejemplo
la emisién de una garantia a favor del Estado como una carta fianza,
hipoteca - u otra garantia real, la cual permitird la devolucion del

Impuesto antes que la mercancia se haya exportado.

5 Segun la Ley del Impuesto a las Ventas e Impuesto Selectivo al Consumo en su articulo 33 del decreto Legislativo N°
821, modificada por la Ley N° 27039. ‘

8 Base Legal: Ley de! IGV y su Reglamento DS N° 126-94 (29.09.1994), Reglamento de Notas de Crédito Negociables;
Ley 27064 (10.02.1999) Aplicacion del saldo a Favor R.S. N° 157-2005-SUNAT (17.08.2005) PDB Exportadores.
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1.3.2 Restitucion de Derechos Arancelarios — Drawback

1.3.2.1 Definicion: Es el régimen aduanero ‘que permite obtener la

restitucion (devolucion) total o parcial de los derechos
arancelarios pagados en la importacién de materias primas,
insumos, partes y piezas, incorporadas en la produccién de

bienes exportados.!’

1.3.2.2 Condicién: Para poder acogerse al beneficio del Drawback,

-se debe cumplir que ‘en los bienes exportados se hayan

utilizado insumos importadds que hayan pagado integramente

los derechos arancelarios.

1.3.2.3 Procedimiento: Es un procedimiento simplificado.que grava

la importacion de mercancias, que intervienen directamente

en la elaboracién de productos exportados.

Las solicitudes de Drawback pueden ser realizadas por

- los beneficiarios por intermedio de su agente aduanal o por su

representante legal.”® Los interesados en acogerse a este
régimen _deben presentar su solicitud en un plazo de treinta
(30) dias habiles, contados a partir de la fecha de registro de
la Declaraciéon de Aduanas para exportacion, ante la Gerencia

de Aduanas.®®

Asimismo el interesado debera demostrar, con la

respectiva documentacion que el monto de los impuestos de

importacién a ser reintegrados fueron cancelados directa o
indirectamente por él, mediante la compra de insumos,

materias primas, partes o piezas nacionalizadas incorporadas

- en el proceso productivo de la mercancia de exportacion.

v Vladimir Guzman Tributary y Consuitant Drawback
Articulo 2 de la Ley de Procedimientos Administrativos
9 Articulo 68 del reglamento de La Ley Organica sobre Regimenes de Liberacién, Suspension y otros Regimenes

Aduaneros Especiales’
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1.3.2.4 Beneficiarios: 1L.0s beneficiarios de este régimen son las
empresas productoras — exportadoras o cualquier persona
que elabore o produzca mercancia a exportar, cuyo costo de
produccion se hubiere incrementado por los derechos de
ADUANAS que gravan la importacion de los insumos

consumidos en la producciéon del bien exportado.

Es i’ndisp'ensabl'e que para acogerse a este beneficio
haya un acuerdo previo escrito entre la Exportadora y La

Productora.

Nb se acogen al reintegro las exportaciones de
productos que tengan incorporados insumos ingresados bajo
admisién y/o importacion temporal, salvo que hubieren sido
‘previamente nacionalizados con exoneraciones tributarias o
franquicias aduaneras otorgadas al amparo de Acuerdos

Comerciales Internacionales.

1.3.2.5 Tasa de restitucion: El beneficio se otorga por monto
equivalente al 5% del valor FOB del producto éxportado; esto
procede vsiempre que las -exportaciones no hayan superado
anualmente los veinte millones de doblares americanos
(US$20,000 000),%® por partida arancelaria y por empresa
exportadora no vinculada, segun DS 15-2001-EF.

1.3.2.6 Caracteristicas Principales
Entre las caracteristicas principales tenemos:

» El insumo refiérase a materias primas, partes y piezas,
incluyendo la magquila debe estar incorporado en el

producto de exportacion.

» No se concedera por el uso de combustible, o cualquier
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fuente energética, cuando su funcién sea generar calor o
energia para obtener el producto exportado, asi como

repuestos y utiles de recambio .

» Solicitud por montos no inferiores a quinient'os dolares
americanos (US$ 500) emitida por ADUANAS por medio
‘de Notas de Crédito o Cheque. En el caso de tener
derecho de restitucion por montos menores, podran ser

acumulados hasta completar el limite establecido.

1.3.2.7 Requisitos: Entre los requisitos que debe cumplir.este
regimen son:

> La voluntad de acogerse debe .estar‘indicada en el

Documento Unico de Aduanas (DUA) de exportacic’m 0

Declaracién Simplificada la cual tendra caracter de

Declaracién Jurada.

> La Solicitud Anexo N° 4949, se presenté en un plazo
maximo de 180 dias, computados desde la fecha de
embarque y deberan estar acompafada de copia simple

de las Declaraciones para exportar.

> - Los insumos utilizados hayan sido importados dentro de

los 36 meses anteriores a la fecha de exportacion.

} El vélor CIF de los'insumos' importados utilizados no
supere el cincuenta por ciento (560%) del valor FOB del
producto exportado, es decir que el producto fabricado
por o menos tenga el 50% de los insumos nacionales, y

que el beneficio obtenido no puede superar el 50% del

costo de produccidn de las mercancias a exportarse.

> No tener ningun régimen de beneficio.

20 Articulo 3 del D.S. N° 104-95-EF; modificada por el D.S. N° 072-2001-EF
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1.3.2.8 Nota de Crédftof La resﬁtucién de derechos Ad-Valorem se

| efectuard por Nota de Crédito, emitida en'moneda nacional,
considerandose al tipo de cambio promedio ponderado

compra correspondiente a la fecha de emision de la Nota de

Credito. La vigencia es de 180 dias calendarios a partir de su

emision.

Las notas de Crédito podran ser libradas mediante |a
emisién de un cheque no negociable, siempre gue se hubiere

“indicado dicha finalidad.

1.3.2.9 Retencién del monto a restituir: La retencion parcial o total
del monto es cuando el beneficiario tenga pendiente con
ADUANAS adeudos . vencidos y no garantizados,

entendiéndose como tales:

a) Liquidacién de Cobranza o Resolucién notificada no

pagada ni reclamada.

b) Resolucién no aceptada o Resoluciéon emitida por el

Tribunal Fisqal.

c) Pago con aplazamiento o fraccionamiento, cuando se

incumplan las condiciones.

d) Costas pendientes en cobranza coactiva.

1.3.2.10 Mercancias comprendidas: Entre las mercancias

comprendidas con derecho a restitucién son:

> Materia Prima, todo elemento para obtener un producto,

incluido los que se consumen en la produccién o los que
sirven para conservar el producto a exportarse, ejemplo
etiquetas, envases y cualquier otro articulo utilizado en el

transporte de la mercancia.
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» Productos Intermedios, son aquellos que requieren de

procesos posteriores para adquirir la forma final del

- producto a exportarse.

1 3.2.11 Mercancias no comprendldas No seran su1eto de
' acoglmlento al reg|men de restltucmn de derechos aduaneros
las exportaciones de mercancias que tengan insumos
extranjeros incorporados y que hubieran sido ingresados al

pais mediante el uso de mecanismos aduaneros suspensivos

6 exonerativos de aranceles.

Asi mismo no podran acogerse a este régimen las
exportaciones que hayan superado los veinte millones de
délares americanos (US$ 20,000 000.00) al afio de acuerdo a
la relacion aprobado por el Ministerio de Economia y

Finanzas.

1.3.2.12 Exportadores excluidos: No. podran acogerse al régimen

- de restitucion simplificada de derechos arancelarios, los

' exportadoreé que individualmente, en el curso de los Ultimos

~doce meses hubieran embarcado mercancia afecta a

restitucion y esta exceda en un 80% de veinte millones de

délafes americanos (US$ 20,000 000), es decir dieciséis
millones de délares americanos (US$ 16,000 000).

1.3.2.13 Fiscalizacién/Informacién: La empresa 'produbtora-_
expdrtadora debera proporcionar a ADUANAS durante la
fiscalizacién, toda la documentacién necesaria que sustente
la procedencia del beneficio, llevando el registro del.
porcentaje de insumos importados consumidos en el producto
exportado, asi mismo las mermas, residuos y sub-productos,
desperdicios con y sin valor comercial, ya que la fiscalizacion

se hara en forma aleatoria.
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Si el producto de la fiscalizacion se debiera devolver
los montos restituidos en exceso, se debe presentar un

expediente indicando:

NGmero de solicitud
Numero de la Nota de Crédito/cheque o negociable.

Numero de la Declaracién Unica de exportacion.

YV V V VY

Adjuntar Cheque de Gerencia o Certificado (Direccién

General del Tesoro Publico) %!

1.4 OTROS ASPECTOS

1.4.1 Autorizacién y Funcionamiento de los Despachadores de Aduana

1.4.1.1 Despachadores de Aduanas: La Ley General de Aduanas y
su Reglamento, consideran como personas facuitadas a
realizar despachos aduaneros a los duefios o consignatarios
de la mercancia, a los despachadores oficiales y a los

agentes de aduana. Existen tres tipos y son los siguientes:

» Duefos o consignatarios de la mercancia, son

aquellos que por si mismos efectlan tramites de
despacho aduanero de mercancias, éstos responderan
por el total de sus obligaciones aduaneras, debiendo
constituir para ello una Carta Fianza a favor de Aduanas
mediante la cual se respalde dichas obligaciones. Estos
no requieren de autorizacién de la Admihistracién
Aduanera para efectuar directamente el despacho de sus
mercancias cuando el valor FOB declarado no exceda el

monto sefialado en el Reglamento.?

# Procedimientos de Exportacion de ta Tara en Polvo- Pérez U. Monica/Vargas B. Ana Maria Pag. 31
z Ley General de Aduanas — Articulo 20. '
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> Despachadores oficiales, son las personas que ejercen

la representacion legal, para efectuar el despacho de las
mercancias consignadas o que consignen los organismos

del sector publico al que pertenecen.?®

> Agente de Aduanas, son personas naturales o juridicas
autorizadas por la Administracion Aduanera para prestar
servicios a terceros, en diferentes tramites aduaneros, en
las condiciones y con los requisitos que establezcan este

Decreto Legislativo y su Reglamento. %4

1.4.1.2 ResponSabiIidad. .gen.el_'al_ de los des_pachadores de
aduaha: Las persohas naturales o juridicas autorizadas
como despachadores de aduana o entidades pUinc'as. que
efectuen despachos aduaneros responden patrimonialmente
frente al fisco por los actos u omisiones en que incurra su
representante legal, despachador oficial o ‘auxiliares de

despacho registrados ante la Administracién Aduanera.?®

1.4.1.3 Obligaciones generales de los vdespachadores de
aduana: Son obligaciones de los despachadores‘_de

aduana:

a) Desempefiar personal y habitualmente las funciones

_propias de su cargo.

b) Verificar los datos de identificacion del consignatario de

fa mercancia o de su representante.

c) Destinar la mercancia a la modalidad del régimen que

2 Ley General de Aduanas ~ Articulo 22
Ley General de Aduanas — Articulo 23
% Ley General de Aduanas — Articuio 18
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corresponda; teniendo en cuenta los documentos

exigibles, de acuerdo a la normatividad vigente. -
| d) No destinar mercancia de importacion prohibida. _

e) Destinar la mercancia restringida con la documentacion
exigida por las normas especificas establecidas en el

Reglamento.

f) Que el ftitular, el representante legal, los socios o
gerentes de la empresa no hayan sido condenados con

sentencia firme por delitos dolosos.?®

1.4.1.4 Infraestructura para los agentes de aduanas: Los

requisitos de infraestructura exigidos son:

» Una oficina con un drea no menor de 50m2 en las qué se
haya destinado un &rea exclusiva para el archivo, previa
autorizacion expresa de la Intendencia Nacional de
Fiscalizacion Aduanera. | |

> Equipos de seguridad y contra incendios para resguardo

de la documentacion.
» Sistema telefonico y de telefax.

» Equipos de cémputo necesarios para interconectarse con
ADUANAS.# ’

1.4.2 El Transporte Internacional de Mercancias
1.4.2.1 Definicién: Consiste en el traslado de una mercancia de un

pais a otro, cuidando que la mercancia llegue a su destino en

2 Ley General de Aduanas —~ Articulo 19
7 Ley General de Aduanas — Articulo 33
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el plazo y precio acordados, pero sobre todo sin dafic ni
deterioro en su naturaleza. Los dafios que pudiere sufrir la
mercancia obligan al cargador y al transportista proteger tanto

a nivel juridico como a nivel econémico.

1.4.2.2 Operadores de Transporte: Presentamos los mas

importantes:

> Transporte Maritimo: es el medio de transporte mas

utilizado en el Comercio Internacional, ya que permite
“movilizar mayores volumenes y resulta mas econémico.
Sin embargo no puede ser adecuado para productos |
perecibles o envio urgentes, ya que éstos involucran un

- mayor tiempo.

» Transporte Terrestre. se utiliza generalmente para

enviar productos elaborados al interior del pais para su
despacho al exterior o paises fronterizos. Este medio no
resulta ventajoso para transportar grandes vollimenes,
. pero en algunos casos es la Unica alternativa para llegar a

un mercado sin acceso maritimo.

» Transporte Aéreo: usado comunmente por exportadores

de productos perecibles o de cargamentos de volimenes
reducidos. Puede tener un costo méas elevado que los
demas medios de transporte pero tiene la ventaja de

involucrar un menor tiempo para el arribo de la carga.

> Transporte Ferroviario: este medio es limitado, se usa
para transportar camiones con su remolque o0 los

remolques solos.-

> Transportes Multimodal: es cuando se usa dos modos

diferentes de transporte.
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1.4.2.3 Documentos de transporte segun el modo: Los

documentos de transporte a utilizarse son:
Maritimo: Bill of Lading (B/L)
Aéreo: Air Will Bill (Guia Aérea)

Terrestre: Carta Porte Terrestre

»

vV VV YV

Ferroviario: Carta Porte Ferroviario

Multimodal: Documento de transporte multimodal.

1.4.2.4 Contratacién de un seguro de transportevinternacional: El

Seguro de Transporte Internacional, es un contrato por el cual |

la comparia de seguros indemniza al asegurado por las

pérdidas econbémicas que éste pueda sufrir durante la

travesia de la nave, siempre y cuando la prima este

previamente cancelada.

> Términos Usados

a)

b

d)

Asegurador; es la compafiia de seguros que se

obliga a pagar la indemnizacion al cambio del pago

de la prima.

Asegurado; es el tomador del seguro.

Riesgo, es un posible suceso incierto y futuro capaz
de ocasionar un dafio del cual surja una necesidad

patrimonial.
Siniestro; es la realizacion de su riesgo.

Prima; es el precio que paga el asegurado por la

transferencia del riesgo.

Indemnizacion; es la contraprestacién a cargo del

asegurador.

Bachiller Romy E. Rojas Rodriguez ' v 60



“PROCEDIMIENTOS DE EXPORTACION DE HORTALIZAS: CASO AJi PAPRIKA PRODUCIDO EN EL CASERIO DE
MALCAS DEL VALLE DE CONDEBAMBA — CAJABAMBA”

» Principios Legales

a) Principio de la Maxima de la Buena Fe (Bonna
Fides); quiere decir que debe existir un alto grado de

honestidad en ambas bartes.

b) Principio de Indemnizacién; quiere decir que ‘el
asegurado no puede recibir mas de lo que realmente

ha perdido.

c) Principio de Subrogacion; es consecuencia del

principio de.indemnizacién.

» Pdliza
'Es la evidencia de un contrato que siempre se ha
realizado antes de la emision de la pdliza. Existen dos

tipos de pdliza de segurd: : /

a) Pdliza Individual; es la que se utiliza para asegurar

un solo cargamento especifico.

'~ b) Pdliza Flotante o Abierta; es una modatidad que se
utiliza cuando se necesita acudir constantemente al
seguro. Esta poliza es contratada por un tiempo
determinado y asegura todos los embarques que se.

van a realizar durante un periodo establecido.

En este tipo de pdlizas, las primas son
-abonadas mediante liquidaciones mensuales lo que
permite que el asegurador tiene que facturar pvor
cada embarque y evita al asegurado el pago
inmediato de cada factura; ademas la compafiia
emite por cada embarque un. Certificado de

Seguro.
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» Condiciones de Cobertura

Son las estipuladas en las clausulas de tipo A, By C del

Instituto de Aseguradores:

~a) Clausula Tipo A; este tipo de clausula ofrece mayor
cobertura, es decir “todos los riesgos” pero no cubre
huelgas, guerras, embalaje, desgaste de equipq de

transporte e insolvencia del transportista.

b) Clausula Tipo B, este tipo de clausula es restrictiva,

solo enumera en forma explicita.

c) Clausula Tipo C, este tipo de clausula ofrece

cobertura minima. Ver Cuadro N° 1

1.4.3 Contrato de Compra — Venta internacional. Ver Anexo N° 16

1.4.3.1 Formulaci6n: Se formula entre el vendedor y el comprador, |
- después de haber cumplido todos los requisitos establecidos

en el comercio internacional.

Este documento es celebrado entre ‘partes Cuyos
centros de operaciones o establecimientos comerciales se
encuentran en paises distintos. Dichas partes (vendedor y
comprador) se ponen de acuerdo respectoba producto,

‘cantidad y precio.

1.4.3.2 Estructura: Un Contrato de Compra Venta Internacional esta
constituido por:
» Contrato de Transporte Internacional.
e Contrato de Seguro de Tfansporte.
e Contrato de Depésito. |
e Contrato Bancario, en este documevnto se tiene en cuenta

el credito documentario y la cobranza.
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1.4.3.3 Lugares de negociacion: Los Contratos de Compraventa.

Internacional debemos negociarlos:

Por internet y/o teléfono.

En ferias internacionales.

En ruedas de negocios.

- En misiones comerci_ales.

1.4.3.4 Ejecucién: En la ejecucic’m‘ de este documento participan el

vendedor y el comprador.

> Obligaciones del vendedor: tenemos:

a) Entregar. las mercancias teniéndola conformidad

fisicay legal. .

b) Entregar los documentos.

Invoice

Documento de embarque: Bill of Ladihg, Air Way
Bill o carta de Porte.

Pdliza de seguro.

Certificado de Origen.

Certificado sanitario.

Certificado de Calidad.

Otros, dependiendo del interés del comprador.

> Obligaciones del comprador: tenemos:

a) Pagar el precio.

¢, Cuanto pagar? Fijo o variable.

¢ Donde pagar. Plaza del vendedor o comprador.

b) Recepcionar las mercancias

Formulacién de documentos.

Pago de tributos de importacién.
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1.4.3.5 Incumplimiento:  Cualquier falta de incumplimiento
defectuoso o tardio cometido sera resuelto definitivamente de
acuerdo al reglamento de conciliacion y arbitraje de la

Cémara de Comercio Internacional (CCI).

1.4.3.6 Cléusulas Convencionales, tenemos:

v Informacion del exportador e importador.
Descripcién de 'Ia mercancia |
Precio Unitario y Total.

Condiciones y plazos de pago. ‘
Bancos Ciue intervienen en la operacion.
Documentos exigidos por el importador.
Plazo de entrega. |

Modalidad de segurd.

Modalidad de transporte y pago de flete.

Lugar de embarque y desembarque.

A N N N N Y N N N N

Inclusiéon de los costos en el precio de la mercancia, para
la obtencién de documentos requeridos para . la

exportacion.

1.4.3.7 Clausulas Especificas: Se refieren a tipos particulares de
mercancias, siendo éstas los que necesitan tratamiento o

autorizaciones especiales.

1.4.4 Sistema de Pago
Para realizar una eXportacién existen gran variedad de
sistemas de pago a disposicion del exportador, todos con ventajas y
desventajas; lo cual ambas partes tienen que ponerse de acuerdo a

fin de establecer el pago. Dentro de los sistemas de pago tenemos:

1.4.4.1 Momento de Pago, es la cantidad de tiempo en que se

realiza una operacion, asi tenemos:
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» Pago por adelantado, este pago es realizado por parte

del comprador antes que reciba la mercancia, el cual es
de mayor seguridad para el exportador porque no asume

ningun riesgo.

> Pago al contado, se realiza contra embarque, es decir
cuando se recibe la mercancia, por lo cual es de menor

seguridad para el exportador.

» Pago a plazos, se clasifican en dos:
o Diferidos; es cuando se entrega los documentos contra

una carta de compromiso o letras.

e Aceptacion;, es cuando se entrega los documentos

contra la aceptacion de una letra.

1.4.4.2 Medios de Pago, son instrumentos que se valen dos o mas
sujétos para cancelar sus deudas, éstos pueden ser utilizados
tanto en la liquidacion de deudas entre dos residentes de un
mismo pais o paises distintos. Los medios de pago a

utilizarse son:

> Billetes, es el pago en efectivo, es la mejor forma de
garantizar la simultaneidad entre el momento del pago y
entrega de la mercancia. Este medio de pago no es muy
usual en el comercio internacional debido a la inseguridad
y el costo por ser mas caro que una divisa debido a los
mayores costos de manipulacion y riesgo para los

bancos.

» Cheques del extérior, es un documento de pago a favor

del exportador,'si éste decide aceptar esta forma de pago,
debera tener en cuenta [o sigUiente:

- Que su nombre se anote correctamente.
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- . Que las cantidades anotadas con numero y letra
coincidan.
- Que el documento no presente enmendaduras o

alteraciones.

Este tipo de sistema cuenta con un nivel de riesgo
para el exportador ya que puede suceder que la cuenta
no tenga fondos, firmas no existentes, cuentas cerradas,

detengan el pago por algun motivo, etc.

Tipos de Cheques, existen dos tipos de cheques:
o Cheque personal.

' o  Cheque bancario.

> Giros Bancarios, es un titulo de crédito nominal. No es

necesario tener una cuenta bancaria. Este medio de pago
genera un nivel de riesgo para el exportador, si éste

embarca antes de recibir el original del giro.

» Transferencias_de fondos del exterior (6rdenes de

pago), en este medio se utiliza el sistema de
telecomunicaciones Swift, los bancos garantizan el pago
dentro de las veinticuatro horas. Es necesario que el
exportador tenga una cuenta bancaria. El nivel de riesgo
es mayor para el exportador. Se recomiehda esta
transaccion si existe mucha confianza entre ambas

partes.

Tipos de 6rdenes de pago; existen dos tiposf

e Orden de Pago Simple; es la transferencia bancaria
o pago directo que efectua el banco del importador al
banco del exportador. Se caracteriza por |la
inexistencia de soporte documental, ya que se realiza

una comunicacién interbancaria por medios
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telefonicos o electrénicos. Este instrumento financiero

es el mas utilizado en el Comercio Internacional.

v Envio de las érdenes de pago:
- Correo, la orden de pago se plasma en un
impfeso del banco y es enviado por correo,
este sistema no es muy usual debido a su

lentitud y riesgos existentes.

- "Télex, la orden de pago se comunica al banco
pagador mediante un mensaje télex, dandole

“instrucciones concretas.

- Swift, Society for Worlwide Interbank Financial
telecommunication, formada por mas de
| trescientos bancos. Es un sistema de
comunicacién entre bancos, se caracteriza por
la rapidez y seguridad, porque los mensajes
son codificados y encriptados evitando de esta

manera su manipulacion.

e Orden de Pago Documentaria; es una orden dada
pdr el importador a su banco para que transfiera una
determinada cantidad de dinero a favor del
exportador. Es transmitido por tres medios de -

comunicacion citados (correo. Télex, swift).

> Cobranza bancaria_internacional, este tipo de servicio
que brindan los bancos es gestionado por el exportador,
el cual debera recurrir a su banco para que le brinden
este servicio y entregar los documentos representativos
de la mercancia, puede darse con una letra de cambio o

pagaré.
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» Remesas, existen dos tipos de remesas:
e Remesa simple; en este medio el exportador envia los
documentos de embarque al importador por simple

correo.

* Remesa documentaria; en este sistema el banco del
exportador envia los documentos al banco del
importador y le ordena entregarlos al comprador previo

‘pago del monto acordado.

» Letras Avaladas, este medio de pago puede ser una

salida para el exportador ya que el nivel de riesgo es bajo,
pues una entidad financiera garantiza el pago. - Las letras
deben tener vencimiento certero, caso contrario, los

bancos estan imposibilitados de avalarlas.

» Créditos Documentarios, ilamada también Carta de

Crédito (Letter of Credit), es un medio de pago
internacional por intermedio del cual el banco emisor, a
peticion y previa calificacibn de un cliente y de
conformidad con sus instrucciones, se obliga
irrevocablemente a efectuar un pago a un tercero, previa
presentacion de los documentos exigidos dentro del plazo

establecido.

Principios del Crédito documentario:

- Autonomia del Contrato de  Compraventa.
Internacional con el crédito documentario; es decir
qgue los bancos trabajan con documentos y no con

mercancias.

- Estricto cumplimiento y literalidad; es decir que los

bancos deben de cefiirse textual y literaimente,
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exactamente a las condiciones del crédito

documentario.

- Concordancia- y buena fe; es decir todos- los
documentos pueden concordar con las mercaderias

pero de que se cumpla solo existe la buena fe.

Recomendaciones:
- Tener cuidado con los créditos documentarios porque

a veces son “pantalla”.

- Revisar que las condiciones de la Carta de Crédito
‘coincidan con los términos de compraventa

internacional.
- Revisar el plazo de vigencia de la Carta de Crédito.

- Verificar la existencia de las entidades emisoras de -

documentos domiciliados en el pais.

Comisiones: _

Entre las comisiones que se cobran durante una
exportacion con el crédito documentario tenemos. Ver
Cuadro N° 02 |

1.5 USO DEL TERMINO DE COMERCIO INTERNACIONAL (INCOTERMS)

1.5.1 Concepto:
.Son términos comerciales ‘internacionales y son utilizados
como reglas mundialmente aceptadas por su exactitud, aceptacion y
empleo, éstos indican las obligaciones y derechos entre el exportador

y el importador. %

2 INCOTERMS 2010 de la Camara de Comercio internacional (ICC). Publicaciéon N° 715/ES Pag. 9
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Los INCOTERMS regulan la distfibuicion de los documentos, el
riesgo, los gastos y las condiciones de entrega de la mercancia en el
lugar 'y en el momento preciso; sin embargo no regulan el
incumblimiento del contrato y la transferencia de la propiedad de la

mercancia.

. 1.5.2 Finalidad:
Tienen como finallidad:
a) Establecer un conjunto de reglas internacionales para la
interpretacion de los términos mas usados en el Comercio

Internacional.

b) Busca eliminar los malentendidos, litigios, procesos, la pérdida de
_tiempo y dinero producidos por distintas practicas comerciales en

diversos paises.

1.5.3 Clasificacion:
Se clasifican en cuatro grupos:
a) Grupo E, se encuentra el EX WORK.

b) Grupo F, el transporte principal es asumido por el comprador y

se encuentran los términos siguientes: FCA, FOB y FAS.

c¢) Grupo C, el transporte principall es asumido por el vendedor y se

encuentran los términos siguientes: CFR,CIF, CPTy CIP.

d) Grupo D, el transporte es asumido por el vendedor y se

encuentran los términos siguientes: DAT, DAP y DDP.

1.5.4 Caracteristicas:
Tienen las siguientes caracteristicas:
a) Facultativos
_b) Equitativos
" ¢) Identificables
d) Adaptables
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1.5.5 Actualizaciones-: _

La idea de lograr un lenguaje para los términos comerciales,
nacié en 1919; pero la Camara de Comercio Internacional inicié su
publicacion en1936, después ha efectuado enmiendas y adiciones en
los afios 1953, 1967, 1976, 1980, 1990 y 2000. La ultima revision se
hizo en el afo 2010, sustituyendo a la versién del 2000. X

La nueva version de INCOTERMS 2010, elimina cuatro
INCOTERMS como son: DDU, DAF, DES, DEQ e incorpora dos
INCOTERMS como son: DAT, DAP. '

1.5.6 INCOTERMS que generan menor riésgo comercial para el

exportador, entre éstos tenemos:

» EXW (EX WORK / EN PLANTA), el exportador debe entregar la
- mercancia al importador en la misma fabrica por eso se dice que
la venta es en origen. En este término el importador es el que
asume todos los géstos y riesgos que pudiéran existir durante el
proceso de traslado; el medio de transporte utilizado puede ser:

maritimo, aéreo o terrestre.

» FCA (FREE CARRIER / LIBRE TRANSPORTISTA), la obligacién
se cumple cuando el vendedor entrega la mercancia en un lugar
especifico ya sea acordado por cualquiera de las partes, también
se dice que la venta es en origen; el medio de transporte utilizado

puede ser. maritimo, aéreo, terrestre o multimodal.

» FAS (FREE ALONGSIDE SHIP / LIBRE AL COSTADO DEL
BUQUE), la obligacién se cumple cuando la mercancia ha sido
puesta al costado del buque, en el puerto de embarque acordado.
Esto quiere decir que el comprador asume todos los costos y
riesgos de pérdida o dafno de la mercancia desde este momento.

El medio de transporte usado es solo maritimo.
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» FOB (FREE ON BOARD / LIBRE A BORDO), la obligacién se
cumple cuando el vendedor hace la entrega de la mercancia
sobrepasando la borda del buque en el puerto de embarque
convenido. Los gastos y riesgos son asumidos por el importador.

- EI medio de transporte utilizado es solo maritimo.

» CFR (COST AND FREIGHT / COSTO Y FLETE), el exportador
‘hace la entrega de la mercancia cuando ha sobrepasado la borda
del buque en el puerto. de embarque convenido, en este
INCOTERMS es el exportador quien asume los costos Yy fletes,
-es aca donde se termina la obligacion de‘l exportador, los riesgos
de pérdida o dafio son asumidos por el importador. EI medio de

transporte usado es solo maritimo.

» CIF (COST, INSURANCE AND FREIGHT / COSTO, SEGURO Y
FLETE), las obligaciones del exportador son las mismas que en el
término CFR, ademés se debe conseguir un seguro maritimo para
los riesgos de pérdida o dafio de la mercancia que es asumida
por el importador, el exportador solamente paga la prima con

cobertura minima. El medio de transporte usado es solo maritimo.

» CPT (CARRIAGE PAID TO / FLETE PAGADO HASTA), en este
termino el vendedor elige el transportista y paga el flete hasta el
destino acordado; el riesgo se presenta cuando se hace la

~ entrega al primer transportista. El transporte puede ser maritimo,

aéreo, terrestre e incluyendo el transporte multimodal.

> CIP (CARRIAGE AND INSURANCE PAID TO / FLETE Y
SEGURO PAGADO HASTA), es semejante al término CPT, el
exportador paga la prima correspondiente pero los riesgos son
asumidos por el importador. El medio de tfansporte puede ser:

maritimo, aéreo, terrestre o multimodal.
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1.5.7 INCOTERMS que generan mayor riesgo comercial para el

exportador, entre éstos tenemos:

» DAT (DELIVERED AT TERMINAL / ENTREGADO EN

- TERMINAL), Significa que el vendedor debe asumir los costos y
riesgos ocasionados\ al llevar la meréancia al terminal de
transporte convenido y al descargar y vaciar la mercancia sobre
el terminal, este INCOTERMS exige al comprador el'despacho
aduanero dé la mercancia para la importacién y el pago de los
~tramites, derechos e impuestos y demas cargas exigibles a la
importacién.

> DAP (DELIVERED AT POINT / ENTREGADO EN SU LUGAR O
PUNTO DETERMINADO), Significa .q'ue el vendedor asume todos
los riesgos y costos al llevar la mercancia hasta la e'ntrega en el
punto convenido, asi como cualquier costo y riesgo por no
despachar oportunamente la mercancia para la importacion;
mientras que al comprador le corresponde asumir todas la
formalidades aduaneras al momento de entrega de la mercancia
en el punto convenido, el medio de transporte usado puede ser:

maritima, aéreo, terrestre, incluyendo el transporte multimodal.

» DDP (DELIVERED DUTY PAID / ENTREGADO CON GASTOS
- PAGADOS), el exportador asume todos los costos y riesgos
.hasta entregar la mercancia en el lugar convenido, ademas
incluye los gastos de importacion de destino. El medid de

transporte puede ser: maritimo, aéreo o terrestre.
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CAPITULO I

COSTOS DE PRODUCCION Y EXPORTACION

2.1 CONCEPTO

El costo es el valor sacrificado para adquirir bienes con la finalidad de

lograr beneficios presentes o futuros. Para fijar costos y precios debemos

~ considerar métodos que analicen todas las variables, siendo imprescindible
conocer el proceso debido a la influencia de factores controlables y no

controlables y de esta manera definir precios.

2.2 ELEMENTOS TRADICIONALES DEL COSTO DE PRODUCCION
Se reconocen tres elementos:

2.2.1 Materia Prima, son elementos basicos. que se puede identificar
plenamente con los productos terminados, pasando a ser el primer

componente del costo de produccion, ejemplo semilla de péprika.'

2.2,2 Mano de Obra, es el costo que interviene directamente en la
transformacion de un producto, se considera la totalidad de jornales
empleados en las labores agricolas que van desde la preparacion del
terreno hasta la cosecha y que son especificados para cada cultivo,

ejemplo el jornal def campesino.

2.2.3 Gastos de Explotacién, son gastos indispensables para llevar a

cabo la produccién.

2.3 CLASIFICACION DE COSTOS
Entre la clasificacion de los costos tenemos:
2.3.1 De Acuerdo con la Funcién en que Incurren

2.3.1.1 Costos de Produccién, éstos se generan en el proceso de

transformar la materia prima en productos terminados,
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tenemos: materia prima, mano de obra directa y los gastos de

generales de fabricacidon o costos indirectos de fabricaciéon.

2.3.1.2 Costos de Distribucion y Ventas: éstos incurren desde el
punto de fabricacion hasta la venta o consumidor final, por
ejemplo la publicidad, las comisiones los fletes, los gastos de

ventas.

2.3.1.3 Costos de Administracion: éstos se originan en el area

administrativa, ejemplo los sueldos, teléfono, etc.

2.3.2 De Acuerdo con su ldentificacion

2.3.2.1 Costo Directo: éstos se identifican plenamente con una
actividad, departamento o producto, por ejemplo la materia

prima es costo directo para la produccién del aji paprika.

- 2.3.2.2 Costo Indirecto: éstos no se pueden identificar con una

actividad determinada, tendriamos el agotamiento del terreno.

2.3.3 De Acuerdo con la Autoridad sobre la Incurrencia de un Costo

2.3.3.1 Costos Controlables: éstos pueden ser controlados, por
ejemplo el jornal de un campesino es controlado por el

supervisor.

2.3.3.2 Costos No Controlables: éstos no pueden ser controlados,

por ejemplo el agotamiento del terreno.

2.3.4 De Acuerdo con su Comporfamiento

2.3.4.1 Costos Variab/es: éstos cambian en relacién directa a un

volumen dado.

2.3.4.2 Costos Fijos: estos permanecen constantes dentro de un
periodo determinado, sin importar si cambia el volumen, por

ejemplo los sueldos, el agotamiento del terreno.
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2.3.4.3 Costos Semi Variables: estan integrados por una parte fija y
una parte variable, ejemplo la energia eléctrica, el pago de

teléfono.

2.3.5 De Acuerdo con el Tipo de Costo Incurrido |

2.3.5;1 Cosios ~Desembolsables, implican la salida de efectivo,
convirtiéendose en costos histéricos, por ejemplo la planilla de

la mano de obra.

2.3.5.2 Costos de Oportunidad, éstos se origina al tomar una
- determinada decision, renunciando a otra por los beneficios
relevantes. Por su misma naturaleza éstos nunca apareceran

registrados en los libros de contabilidad.

2.4 COSTOS DE EXPORTACION

o

2.41 Concepto: es el precio de venta que permite al fabricante o

exportador recuperar los costos mas la utilidad.

2.4.2 Etapas del Procedimiento de Fijacion de Precios: tenemos:

2.4.2.1 Analisis de Costos, se debe tener en cuenta los costos -del
producto evaluando los costos primarios, gastos generales de
fabricacion y administracion. Asimismo analizar costos de
distribucién- vy ventas y los costos de ayuda a la
comercializacién teniendo en cuenta el analisis de

rentabilidad.

2.4.2.2 Analisis de Mercado, se debe tenevr en buenta lo siguiente:
> Evaluér el potencial del mercado.
» Conocer los requisitos de acceso al mercado.
» Conocer los costos de embarque.‘
>

Evaluar la competencia potencial.
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Evaluar la viabilidad del producto.
Conocer la exigencia del servicio post-venta.

Tener en cuenta la distribucion del producto.

vV "V VYV V¥V

Evaluar la visita al mercado.

2.4.2.3 Determinacion de Limites del Precio (maximos y

minimos): Podemos considerar:

» Cada mercado tiene su limite superior e inferior de

precios, que depende de los competidores, y estd en

funcion a precios, variaciones estacionales o regionales y- -

tendencias generales de consumo.

» Tener en cuenta el volumen de ventas, ya que esto

influye en los costos unitarios del producto.

» La estimacion de ventas es muy importante para calcular

ingresos totales.

> El volumen de ventas influye fuertemente en los

presupuestos.

2.4.2.4 Determinacién de los Objetivos para la Fijaciéon de

Precios, entre éstos tenemos:

» Producto.

> Distribucién,

> Comu‘nicaciones, con ese objetivo se pretende:

e Generalmente la blsqueda de medios de

- comunicacion.

e Maximizar utilidades, colocando la produccién en el

mercado para minimizar costos.
e Incrementar la participacién en el mercado potencial.

s Hacer frente a la competencia.
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¢. Mantenerse en el mercado con un producto exclusivo
diferenciado.

> Estrategia de predos;

2.4.2.5 Estructura de Precios, se débé tener en cuenta:
> El célculo, en este punto es importa'nte determinar el

costo de la fabrica y el embalaje.

> La comparacién, considerando la carga en la fabrica y el

transporte al muelle.

> El andlisis, es muy importante tener en cuenta los gastos
de manipulacion, el almacenaje, los costos de los
documentos, la factura comercial, los gastos de flete, la

prima del seguro, los gastos de descarga, entre otros.

2.4.2.6 Cotizacién y Condiciones de Venta, es muy importante
tener muy en claro una cotizacion, ya que suele confundirse
mucho con la financiacion de los precios y la cotizacion de
estos. _ |
Para realizar una cotizacién debemos tener en cuenta

lo siguiente:
> Establecimiento de precios

> Condiciones de pagd

» Condiciones generéles de venta.

243 Composicion del Costo de Exportacién

El costo de exportacién se compone de:

> Costos primarios, incluye la mano de obra directa, materiales

directos y gastos directos.
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» Gastos generales de fabricacién, incluye la mano de obra
indirecta, los materiales indirectos y los costos indirectos de

fabricacion.

- » Gastos generales de administracién, incluye alquileres, salarios

administrativos entre otros.

> Distribucién y ventas, son los gastos que el exportador debe
tener en cuenta para la venta de su producto, tal es asi los gastos
de personal de ventas, gastos de viaje que por lo general éstos

son fijos o pueden ser estimados.

» Marketing, se le denomina también gastos de mercadeo, porque
se incluyen los gastos de publicidad, promociones, participacion

en ferias, entre otras actividades analogas.

> Costos directos de exportacion, para poder exportar un
producto se debe tener en cuenta lo siguiente: envases,
empaques, embalaje. marcado, unitarizacion, documentacion,
manipuleo en puerto, manipuleo en el transporte aéreo
almacenaje, transporte, géstos de seguros, gastos de aduanas,

gastos bancarios, comisiones de agentes.

» Gastos de bancos, son costos de la inversién bancaria en la
exportacion, éstos dependen del medio de pago que se usan;
incluyen las comisiones (directas y por correspondencia) y las

comunicaciones (Swift, telefax, teléfono).

> Gastos financieros, son las comisiones bancarias, cheques o

transferencias de fondos (Swift).

> Entre otros gastos se considera las comisiones de agente de
aduanas, gastos varios como por ejémplo: handling y gastos

operativos.
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2.4.4 Incidencia De Los Tributos En Los Costos
EXPORTACIONES E IGV

» Las exportaciones nacionales deben entrar al mercado
internacional libre de impuestos, esto daria lugar al incremento de

- la competitividad de precios en los productos nacionales.

» La ley peruana considera la actividad exportadora como
operaciones exoneradas al IGV, indicados en los apendices 1 y [,
lo"cual tiene fecha limite hasta el 31 de diciembre de 2015. Sin
embargo, los contribuyentes que realicen las operaciones
comprendidas en el Apéndice | podran renunciar a la exoneracion
optando por pagar el impuesto por el total de dichas operaciones,

de acuerdo a lo que establezca el Reglamento.

» Las operaciones swap con clientes del exterior, realizadas por
productores mineros, tienen intervencién de entidades reguladas
por la SBS. '
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3.1

CAPITULO Il
EL AJI PAPRIKA

INTRODUCCION

La paprika es uno de los productos con mas crecimiento de

exportacion que ha experimentado nuestro pais en estos Ultimos afios.

Este producto se utiliza: en la industria alimentaria como colorante natural

-y para dar sabor a las comidas; en la industria farmacéutica y de

cosmeticos es usado para darcolora lapices y polvos para

magquillaje, aceite esencial, etc.

El aji paprika es el tercer producto de agro-exportacion. mas
importante del pais, después del esparrago y el café. Es muy cotizado en
el mercado internacional, ya que presenta un alto. contenido de coloracién

que es medido en unidades ASTA %

La paprika se exporta como paprika en fruto seco y también en polvo
y se produce en la costa norte y en los valles interandinos, teniendo a
Espafia como mercado principal, aunque también estd ganando espacio
en mercados como Estados Unidos, México y otros paises de los distintos

continentes.

La mejor €poca de siembra de este producto es en los meses de
agosto a octubre cuyas cosechas coinciden con la venta del mercado que

existen en Europa que son de diciembre a marzo.

Los frutos de pimiento poseen un elevado contenido vitaminico,
principalmente la vitamina C; ademas se le atribuye propiedades como

digestivo, diurético, etc.

29

http://www.monografias.com/trabajos35/exportaciones-del-paprika/exportaciones-del-

paprika.shtmi#fixzz3EugihuaW
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3.2

3.3

EL AJi PAPRIKA |

El nombre paprika proviene de la palabra Greco-Latina Peperi —
Piper, presumiblemente en el Sur Slavo fue gradualmente cambiando de
nombre de Peperke para finaimente llegar a paprika. EIAajl' paprika es un
pimiento que pertenece al género Capsicum proveniente de la palabra
griega Kapso, Kaptein (picar, devorar) y ademas kapsakes (vaina,

capsula).

Se le conoce también como pimentén o paprika dulce, es un
condimento por excelencia muy usado por la gastronomia; es requerido por
los grandes gourmets asi mismo por la industria alimenticia (sobre todo Ié
carnica). | ' |
CARACTERITICAS DEL PRODUCTO

El pimiento para pimenton (Capsicum annum') se cosecha en estado
maduro de color rojo, posteriormente se hace secar al aire hasta que las
vainas posean un tenor de humedad de entre 9 y 12% presentando una
consistencia resistente al tacto, para luego ser molido haéta el punto o
grado de impalpable lo que constituye el pimentdn, producto que es

comercializado en el mercado.*

El aji paprika esta considerado dentro de una clasificacion de frutos
del género de la pimienta y tiene las siguientes caracteristicas:
>  Es un aji no picante.
» Su tamano.- es de 1.8 cm. de grosor y 20 cm de forma
puntiaguda y plana.
»  Es de color rojo intenso.
> Semide en grados ASTA

Proyecto Especifico Desarrollo de bases para la produccién y comercializacion de aromaticas - condimenticias de fruto
diferenciadas, por calidad de productos y procesos. Coordinador Ing. Raul E. Orell. U.E y E.A. Valles Calchaquies.
INTA. Tucuman

Bachiller Romy E. Rojas Rodviguez : 82



“PROCEDIMIENTOS DE EXPORTACION DE HORTALIZAS: CASO AJi PAPRIKA PRODUCIDO EN EL CASERIO DE
MALCAS DEL VALLE DE CONDEBAMBA - CAJABAMBA”

El paprika es una vaina $eca de color rojo concha de vino, dando
lugar a tres tipos de paprika como son: dulce, agridulce (para la obtencién
de oleorresinas), y sabor picante y su color puede variar del rojo naranja al

rojo concha vino.

3.4 VARIEDADES UTILIZADAS: Las variedades de paprika cultivadas

actualmente en el Perd son:

a) Papri King; esta variedad tiene una longitud promedio de 15.2 a 20.3
cm.; es de paredes delgadas con un excelente color rojo y poco
picante, de muy buena capacidad de secado. El Papri King alcanza
niveles ASTA de 220/280u. '

b) Papri Queen; son frutos de paredes délgadas, de largo ligeramente
menor que Papri King pero de hombro mas ancho; de buena
capacidad de secado. Alcanza niveles ASTA 200/300u. con menos de

500 grados Scoville.

c) Sonora; se caracteriza por. excelentes cosechas de frutos grandes y
uniformes, pueden llegar a medir de 20.3*3.8cm. y es de paredes
gruesas. El fruto madura hacia el rojo oscuro y tiene muy altos niveles
de ASTA.

d) Hibridos; tienen un color rojo oscuro por encima de 180 grados

ASTA y gran productividad.

3.5 USOS DEL AJi PAPRIKA: El paprika tiene diferentes usos tanto en el arte

culinario, medicinas y hasta para cosméticos.

3.5.1 Paprika de Mesa;
»  Usos: consumo directo
»  Caracteristicas: buen tamafic que oscilé entre 10-12 cm de
longitud. A
>  Apariencia: sin manchas o decoloraciones en la superficie y

ademas sin estrias.
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»  Color: no requiere ‘grado.s ASTA especificos.
»  Contenido de humedad: 12%

3.5;2 Péprika_prensada;- :
>  Usos: sirve como- materia prima para la obtencién de paprika
| molida. ’
»  Caracteristicas: frutos secos enteros. -
Color: 110-300 grados ASTA.
»  Contenido de humedad: 14%

v

3.5.3 Paprika molida; |

» Usos: saborizante y materia prima para’ Iar obtencion de
oleorresina. ' ‘ |
Caracteristicas Granulometria segun requerimiento del cliente.
Saborizante: 110-250grados ASTA. |
Extraccion de oleorresina; 200-350 grados ASTA.
Contenido de humedad: 12% '

vV V V VYV

3.6 RENDIMIENTOS EN EL PERU: A
El rendimiento de este producto es variable en lo que respecta a seco
segun la tecnologia empleada, tecnologia baja 2T/ha., tecnologia media
3T/ha. y con tecnologia de punta 5t/ha. Sin embargo se informa que los
rendimientos en la zona de Villacuri y Pisco oscilan entre 5000 a 7000 kilos

de paprika seco al 12% de humedad.

3.7 PERIODO VEGETATIVO
El Periodo vegetativo es de seis a siete meses, asimismo su

desarrollo éptimo requiere 20°/25°C en el diay 16°/18°C en la noche.

3.8 PRINCIPALES ZONAS DE PRODUCCION
' Entre las principales zonas de produccién del aji paprika tenemos a

los lugares de la costa peruana y a los valles interandinos.
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Los principales departamentos con mayores areas de produccién son:
Lima Arequipa, Lambayeque, Piura, La Libertad, entre otros. Ver Cuadro
N° 03 | |

3.9 DEMANDA DEL AJi PAPRIKA |

La demanda del aji paprika hoy en dia a nivel mundial va en aumento,
cada dia se presentan mercados extranjeros potenciales; el crecimiento es
sostenido y estamos convencidos de que la principal razéon de este
incremento se debe a que el producto que ofrecerhos cumplé con todos los
parametros de calidad asi como el grado “ASTA”: este grado a nivel
mundial tiene un promedio de 180-200 grados “ASTA’; sin embargo el
producto cultivado por nuestros valles interandinos se puede lograr una

- produccion “ASTA” de hasta 240. Ver cuadro N° 04

3.10 OFERTA DEL AJi PAPRIKA
| Enla éctualidad la economia estéa dirigida por empresas que buscan
complacer al cliente con calidad total, satisfaciendo de esta manera la
seguridad alimentaria y bajo costo; es el cliente quien paga la cuenta y
cada vez mas dificil de agradar. Esto obliga a las empresas a innovar en la
produccién de sus productos y a promocionar un producto‘de alta calidad
'para poder ser lider en el mercado, por consecuencia las ventas generen

beneficios econdémicos.

Existen numerosas empresas peruanas que empleando modernos
procesos agroindustriales vienen produciendo paprika de acuerdo a los
mas elevados estandares de calidad por los principales paises de destino.

Entre las que destacan son: Ver Cuadro N° 05

3.11 CLASIFICACION ARANCELARIA
3.11.1 Nombre del Producto
Aji paprika

3.11.2 Nombre Cientifico

(Capsicum annum)
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3.11.3 Cddigo arancelario
0904201010: Paprika entera

3.11.4 Otras presentaciones‘
0904201030: Paprika triturados o pulverizados
0904201020: Paprika en trozos o rodajas
0904209000: Los demas frutos de los géneros capsicum.

El presente trabajo esta basado en la comercializacién del
“aji paprika entera.
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~ CAPITULO IV

PROCEDIMIENTOS DE EXPORTACION DE HORTALIZAS:
CASO AJI PAPRIKA PRODUCIDO EN EL CASERIO DE
MALCAS DEL VALLE DE CONDEBAMBA - CAJABAMBA.

4.1 IMPLEMENTACION DEL PLAN DE EXPORTACION:

En esta etapa se ejecuta el plan de mercadeo internacional. La
implementacion de fijacibn de precios, el envio de muestras y las
cotizaciones, asi como los diferentes mecanismos promocionales, entre
otros. El exportador puede contactarse directamente con el comprador ya
sea por fax o correo electrénico o a través de un broker haciéndole llegar
las muestras, listas de pfecios, costos de transporte, validez de la oferta y

la factura proforma, detallandose el precio del productov y la forma de

pago.

411 Planeacion de la Exportacion

Un Plan de exportacién debe ser visto como un instrumento
operativo para desafiar los negocios. En el desarrollo de éste, es

conveniente tener en cuenta las siguientes interrogantes:
> ¢ Qué productos han sido seleccionados para exportar?

»  ,Qué modificaciones hay que efectuar para adaptar el

producto al mercado objetivo? (en caso se requiera).

> (Qué paises han sido seleccionados como mercado

~objetivo?
»  ¢Cual es el perfil del cliente en cada mercado objetivo?

> ¢Qué tipo de exportacion es el mas conveniente (directo,

indirecto)?

> ,Qué canales de distribucion son mas convenientes a

" utilizar?
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> ¢ Qué particularidades presentan cada mercado obijetivo
como por ejemplo: nivel de competencia, diferentes culturas,

barreras a la importacion, etc) y como superarlos?

» ¢Cual sera el precio del producto exportado en el pais de

destino?

»  (Cudles son las etapas operativas que se emprenderan

(analisis de mercados; participacion en ferias, etc.)

»> ¢ Qué tiempo me tomara cumplir el plan de exportacién y en

qué tiempo obtendreé resultados?

> ¢ Con qué recursos humanos cuento para esta actividad de

- exportacién?

> ¢ Quiénes son las personas responsables de cada actividad

antes — durante y después de la exportacion?

»>  ¢Como utilizar los resultados obtenidos para realizar alguin

cambio o ajustes de ser necesario?

41.2 Empresa con Capacidad de Competir en los Mercados

Internacionales

Para que una empresa pueda competir en el exterior tiene
que tener capacidad de produccion para poder abastecer -el

mercado internacional.

4.1.3 Contar con Prodvuctos Competitivos tanto en Calidad como en
Precio | |

Las empresas que pretenden ingresér al mercado

internacional tienen que contar con productos de muy buena calidad,

en el caso del aji paprika la calidad es medida en grados ASTA y

sobre todo cumplir con ciertos estandares exigidos por estos

mercados potenciales, asi mismo los precios tienen que ser

competitivos.
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4.1.4 Acceso a Informacién Suficiente y Oportuna

El acceso a las fuentes de informacién en este tiempo es
bastante amplia y accesible. Entre éstas tenemos:

» Primarias: éstas nos proporcionan datos de primera mano

basados en entrevistas y/o encuestas.

» Secundarias: estas nos ofrecen datos diversos y se

caracterizan por ser institucionales.

4.2 PROCEDIMIENTOS DE EXPORTACION

Para realizar una exportacién es necesario que el producto a
exportarse deba contar con una descripcion clara de sus caracteristicas,
estandares de calidad, tipos de presentacién, envases y embalajes,
etiquetado, marca comercial y codigo de barras internacionales, entre otras

requeridas por el pais importador.
Los procedimientos a seguir para la exportacion son:

a) Tramites para la exportacion

Para realizar una exportacion primeramente se obtiene el
Registro Unico de Contribuyentes (RUC), permitiendo que tanto
personas natural o juridica obtengan permisos y autorizaciones; una
vez obtenido el RUC se declara que se va a dedicar a realizar
actividades de exportacién y de esta manera podra acceder a los
demas requisitos administrativos que se requiere para exportar un

determinado producto.

b) Inscripcién como Exportador

Para exportar debe solicitarse el cédigo correspondiente en la
ventanilla Unica para las exportaciones. En esta ventanilla le
proporcionaran la Solicitud para cédigo de Exportador, para lo cual

se debera adjuntar la siguiente documentacion:
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» Fotocopia del Nombramiento de Representante Légal inscrito en

Registrbs Publicos.
> Fotocopia del Registro Unico de Contribuyentes (RUC)
» Fotocopia del DNI del Representante Legal.

» Sello del Representante Legal (debe contener nombre, direccién
y numeros de teléfono). Si el tramite se ha completado
satisfactoriamente y presentando toda la doéumentacién se
proporcionara su codigo de exportador, el que sera usado en

todos los tramites para solicitar permisos de exportacion.

c) Definicién de la Oferta Exportable

Para poder ingresar al mercado internacional es muy

importante tener en cuenta el costo, calidad, cantidad y continuidad.

-d) Identificacién del Mercado Objetivo

Realizar un estudio de mercado que permita concluir cual de
los distintos mercados del exterior es el mas idéneo para la
colocacion del producto para este paso se tomara en cuenta las

siguientes variables:

» Mecanismos reguladores del pais de destino.

e Tratamiento preferencial arancelario.

« Estabilidad econémica y politica en dicho pais.
o Canales de comercializacion.

e Distribucién fisica internacional de mercancias.
o Competencia interna y externa.

e Gustos, preferencias y demandas de consumidores
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e) Investigacién Comercial

Aca se debe determinar quiénes son los potenciales clientes en
el Mercado elegido para el producto a exportarse. Es muy importante

elaborar una base de datos con nombres, direcciones, faxes, e-mails.

f) Envios de Cartas de Presentacién

En este paso se debe poner énfasis en la capacidad
productiva, afios de experiencia, prestigio comercial, relaciones
comerciales y financieras, con la unica finalidad de concitar el interés

del potencial cliente en el exterior.

g) La Solicitud De Una Cotizacion

En esta fase el cliente potencial solicitard& una Cotizacion,
proponiendo los términos de entrega, pago, asimismo se establecera
el INCOTERMS a utilizarse. |

‘h) La Cotizacién

Este paso es muy importante en las exportaciones, ya que se
considera un arte que s6lo se alcanza con la experiencia, llevar todo
el proceso de transformacién- de un producto, empaque y marca,
embarcarlo, asegurarlo, legalizar el despacho, llevarlo a puerto,
tramitar su salida, no dejar espacios vacios en ninguna dé las etapas
qgue puedan incurrir en costos innecesarios, fijar los margenes
‘razonables de beneficios y la entrega oportuna al importador y/o al
consumidor final, estos son factores muy sustanciales que deben
seguirse con extrema vigilancia. La persona encargada del proceso
de exportacidon de una empresa debe estar preparada para dar

respuestas elementales en este tipo de transacciones, tal como son:.

»  Es posible conceder descuentos comerciales?
»  El empaque de exportacién quién lo paga?

»  Estaincluida la comision para el agente aduanero?
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Existen multas convenidas en caso de incumplimiento?
Qué INCOTERMS es el mas adecuado a utilizarse?
Se permiten embarques parciales?

Se permiten transbordos?

YV V. V V¥V V

Se exige embarcar con determinada empresa maritima, aérea

o terrestre?

A4

El flete es pre-pagado o al cobro?

A4

Se cobran intereses en el pago a plazos?

»  Cuédl es el banco encargado de recibir los documentos y hacer
efectivo el pago? | _

» Cual es la mejor condicién de pago?. Contra entrega de

documentos, carta de crédito irrevocable y confirmada?

i) Envio De La Cotizacién — Oferta

El exportador detallara las condiciones de venta, segun
INCOTERMS solicitado. Cabe indicar que para la formulacién de una

cotizacion se debe tener en cuenta:

e Precios Conmodities, reguladds por la Oferta y la Demanda
Mundial. '

o Lista General de Precios, pueden variar segun el volumen de

compras.

o Cotizacién por pedido individual, el exportador puede definir
que los precios sean Negociables, segln requerimiento por

pedido de cada importador, llegando a un acuerdo.

e Contrato de Largo Plazo, la tendencia actual de muchas
empresas es efectuar contratos de largo plazo con el proveedor,

con la finalidad de atender pedidos por un largo periodo.

Bachiller Romy E. Rojas Rodriguez 92



“PROCEDIMIENTOS DE EXPORTACION DE HORTALIZAS: CASO AlJi PAPRIKA PRODUCIDO EN EL CASERIO DE
MALCAS DEL VALLE DE CONDEBAMBA - CAJABAMBA”

j) Envio De Una Orden De Compra

Al momento que el pedido llega al éxportador, éste debe
cumplir las condiciones del acuerdo al minimo detalle a fin de brindar
un servicio de calidad que satisfaga todos los requeﬁmientos del

cliente.

k) Realizacion del contrato de compra-venta

Cuando el cliente nos hace llegar la orden de compra se
- procede a realizar el contrato de compra-venta internacional en donde

- se estableceran las clausulas y términos de este documento.

) Documentacion y tramites a presentarse

Los documentos éxigibles para realizar una exportacién son:
Declaracion Unica de Exportacion (DUA) '
Factura Comercial
Conocimiento de embarque

“Orden de Embarque |
Contrato del Seguro Internacional
Certificado de Calidad

Certificado sanitario

YVVY VY VYV VYV

Certificado de Origen

Actualmente "es muy usual que el ‘impo'rtador solicite el
Certificado de Origen, el cual prueba que el producto es originario de
cada pais, y también para saber si del pais que viene la mercancia
tiene preferencias arancelarias o no y si pueden hacer uso de las

mismas.

m) Transmisién De Datos de la Orden de Embarque

El exportador trasmitird via electronica a la Aduana de
Despacho toda la informacién contenida en la Orden de Embarque de
acuerdo a las instrucciones de llenado de las cartillas

correspondientes, utilizando la clave electrbnica que le ha sido
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asignada al momento de la solicitud, siendo ésta la que reemplaza a

la firma.

Si la informacion esta conforme el SIGAD generara el nimero
'corréspondiente, de lo contrario deberan efectuarse las correcciones
existentes via electronica; cuando esté todo conforme se generara un

~ ndmero autogenerado, una vez obtenido este namero el DeSpachédor
de Aduana imprimir4 la Orden de Embarque, la misma que sera

presentada con la mercancia en zona primaria.

Si es que la informacién no es transferida electrénicamente se
debera presentar ante el Area de Exportaciones la Orden de
embarque, las autorizaciones especiales y la solicitud para el
reconocimiento fisico de las mercancias en el local del exportador

cuando asi corresponda.

n) Ingreso Fisico o Zona Primaria

El exportador podra disponer de acuerdo a sus necesidades el
ingreso fisico de las mercancias a zona primaria con la Orden de
Embarque debidamente numerada, ademdas consignandose la
cantidad de bultos, el peso de la mercancia y la visacion del

responsable.

o) Seleccién aleatoria

Una vez qué, la orden de embarque y demas documentos
correépondientes han sido recepcionados por ADUANAS, éstas seran
distribuidas entre los especialistas aduaneros para su revision
respectiva. El responsable estima si es necesario un reconocimiento -

fisico de la mercancia en forma aleatoria.

p) Reconocimiento Fisico

Con la informacion consignada en la Orden de Embarque, se

procedera a disponer el reconocimiento fisico por el personal
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designado, conforme a los listados emitidos, en presencia del

exportador o su representante y el despachador de aduanas.

q) Control de Embarques

Antes del embarque de mercancias se debe revisar todos los
sellos y precintos de seguridad Qonstat'ando que no hayan sido
manipulados, embarcandose dentro del plazo maximo de diez dias
utiles contados desde la fecha de numeracién de la Orden de

'Embarque. Si existiera casds -debidamente justificados se puede
solicitar una proérroga por diez dias mas. Si en caso la mercancia no
lograra embarcarse dentro de este ultimo plazo debera solicitarse la

anulacion de la Orden de Embarque.

r) Manifiesto de Carga

Los datos consignados en dicho documento deberan ser
transmitidos a la Aduana correspondiente por el transportista o sus

representantes en el pais.

s) Declaracion Para Exportar

Concluido el embarque, el Despachador de Aduana dispone de
un plazo de quince dias Utiles para transmitir la documentacién por.
via electrénica a la Intendencia de Aduana correspondiente, de estar
conforme el SIGAD generard la numeracion correspondiente
otorgando conformidad, posteriormente debera imprimirse la DUA vy
presentarlo ante el Despacho de ADUANA en original y cuatro copias,

anexando la documentacién siguiente:
> Copia autentica del conocimiento de embarque.
» Guia aérea
» Cartade porte 0 aviso postal

» Segunda copia de la factura comercial

§ _

Comprobante de pago por despacho de servicio aduanero
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» Comprobante de pago por precinto de seguridad y/o por horas

extras.

Toda documentacion sera recepcionada por el especialista en
Aduanas para su ingreso y para su posterior emisién de la guia de

entrega de documentos.

t) La Cobranza Exitosa

En este punto se vera el medio de pago mas adecuado y
conveniente tanto para el importador y exportador; siendo el medio
de pago mas recomendable para el exportador la Carta de Crédito,

Irrevocable y a la vista.

u)v Seguimiento y medicion de la Satisfa_ccién del Cliente

Es muy importante hacer un seguimiento a nuestros clientes
para tener la certeza que éstos han quedado satisfechos con el

producto adquirido.
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CAPITULO YV -

CASO PRACTICO REALIZADO_ EN LA EMPRESA DE
PRODUCTORES, ACOPIADORES Y PROCESADORES
NUEVOlUNI(')N MALCAS SRL (EPAPNUM SRL) -

5.1 BREVE RESENA HISTORICA DE LA EMPRESA

La empresa se encuentra ubicada en el caserio de Malcas, distrito
del Valle de Condebamba, provincia de Céjabamba y departamento de

Cajamarca.

' En el afno 2004, los agricultores del Valle de Condebamba,
empiezan a practicar los cultivos no tradicionales entre éstos el aji paprika,
cuya finalidad era tener mejores ingresos economicos para llevar una
sobrevivencia adecuada. Estos agriculiores empezaron a sembrar 2.5

hectareas de aji paprika antes de formalizarse como empresa.

Al transcurrir el tiempo y dadas las circunstancias ante la iniciativa e
inquietud de algunos profesionales de poder hacer empresa junto a los
agricultores del Valle de Condebamba el 21 de Junio del afio 2005 surgi6
la idea de formar una empresa, la cual fue propuesta por el Ingeniero

Flavio Torres coordinador de la institucién ADRA PERU.

- Fue entonces cuando quince agficultores se unieron para formar
una empresa la que ahora lleva por nombre: Empresa de Productores
Agropecuarios y Procesadores Nueva Unién Malcas SRL “EPAPNUM”
SRL; posteriormehte esta idea se registré en actas N° 01 y él 30 de junio
del 2005 se elevo a Minuta de Constitucién ante notario publico, segun folio
N2 501. En Registros Publicos se emitio la resolucion de constitucion el 20
de julio del mismo afio segun partida inscrita N* 2005-00015251.
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La denominada empresa de Productores, Acbpiadores y
Procesadores Nueva Unién Malcas SRL, en sus abreviaturas EPAPNUM
SRL se formalizé con una aportacibn de capital social de 1,500.00
participéciones equivalente a S/. 1.00 nuevo sol cada una, suscritas y

pagadas mediante bienes dinerarios, por sus socios.

Segun los estatutos de la Minuta: El objeto de la empresa es de
compra-venta conjunta y procesamientos de productos de cultivos: aji
- paprika, ajo, papa, maiz, frutos y productos lacteos; ademas incursionar
productos alternativos en la exportacion, asi mismo el procesamiento de
abonos organicos siempre y cuando estén comprendidaé en su bbjeto

“social. La duracion de esta organizacién es indeterminada.

EPAPNUM SRL, piensa en brindar servicios de crédito de SI.
2,850.00 a cada uno de los catorce (14) participantes, asi mismo brindara
crédito a familias recién inc'orporadas por el monto de S/. 1,350.00, el
importe de este crédito suma a S/. 41,250.00, para posteriormente ser
considerado como capital adicional. La empresa por este servicio crediticio
cobrara el 1.5% mensual, monto que sera pagado por éstos al final de la

campaiia (después de la cosecha y venta) en el momento de la liquidacion.

El objetivo de la empresa es captar proyectos de capitalizacién para
incrementar su fondo de crédito agropecuario “FONCREA”", cuya finalidad
es brindar servicio crediticio a las familias del Valle que estén interesados

en obtener un crédito o préstamo.

Ademas la idea es de llegar a exportar directamente sin tener que
contar con acopiadores o intermediarios para obtener mayor beneficio y asi
lograr ser considerados como una de las empresas mas importantes de

este rubro y porque no ubicarse entre la mas reconocida a nivel mundial.

Al inicio la empresa sembro diez hectareas, es decir en la campafia
2005-2006 teniendo éxito en la cosecha, posteriormente en la campafia
2006-2007 se esta cultivando solamente seis hectareas, el motivo de que

sembraron menos que la campafa anterior es que estan realizando otros
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cultivos. Cabe mencionar que en una hectérea se. utiliza un kilogramo de
semilla calificada, dando como producto cuatro toneladas por hectarea,

siendo la mejor época de siembra en diciembre o enero.

Es preciso indicar, que la empresa fue dada de baja en el afio 2008,
debido a que los integrantes de la asociacidbn no contaban con un apoyo
profesi‘onal y al no tener los conocimientos necesarios optaron por la baja
temporal; no obstante, nunca dejaron las actividades agricolas que éstos
practican, siguiendo en actividad aun como asociacion pero de manera

informal.

Sin embargo, como el propésito inicial de esta asociacion fue la
venta al mercado internacional, es que se ha puesto en marcha los
tramites para reabrir las actividades de manera formal, y asi lograr ser
identificados como una asociacion totalmente formalizada y reconocida
primeramente a nivel Regional para posteriormente lograr salir al tan

anhelado mercado internacional.

5.2 REFERENCIAS DE SU ORGANIZACION ADMINISTRATIVA

- _EPAPNUM SRL, es una asociacién de productores del Valle de
Condebamba, cuya finalidad es la compra — venta ‘y procesamiento de

productos agricolas.

Esta_embresa cuenta con una junta directiva compuesta por gerente
general, sub gerente general, secretario, tesorerc y vocal (rotativo). La
~toma de decisiones de dicha empresa es tomada por todos los socios
previa cita, por lo que, se puede decir _qUe son totalmente independientes
en lo que respecta a la toma de decisiones que conlleven para fa mejora de

la empresa.

Para el desarrollo de sus actividades se cuenta con seis familias a
parte de los socios de la empresa, éstos dependen de la misma produccion

-y a la vez trabajan para sacar adelante su empresa ya que no se asignan
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un sueldo solamente realizan su labor y para la venta cobran lo que les

corresponde.

La asociacion actualmente si cuenta con un Manual Interno de
Funciones el que ha sido realizado por profesionales que se encuentran
apoyando a la organizacién de acorde con las necesidades de la empresa;
en este manual estan plasmadas todas las obligaciones de cada uno de los

SOCiOoS.

Las labores de los agricultores (socios) estan orientadas al
desarrollo del cultivo'y a la explotacion del ganado lechero y a su
transformacién de derivados, pero basicamente se encargan del cultivo de

productos agricolas con miras a la exportacion.
El cargo que cumplen los socios se describen a continuacion:

> Gerente General, este cargo es desempefiado por el Sr. Samuel
Caro Rodriguez, quien es el que desempefia las funciones
_administrativas y también agricolas, ‘ademas se encarga de
contactar instituciones para el apoyo de proyectos para el desarrollo

de la empresa.

> Sub-Gerente, este cargo es desempefiado por el Sr. Guillermo
Tirado Rojas quien hace las veces del Gerente General cuando éste

. se encuentra ausente.

> Secretario, este cargo es desempefiado por el Sr. José Rojas
Arana, quien es el encargado de apuntar y redactar las actas que

se realizan en cada reunion.

> Tesorero, este cargo es desempefiado por el Sr. Santos Aguirre
Chavez, quieni se encarga de custodiar en su poder todas las
aportaciones que se realicen para luego depositarlo en un banco y
ademas se encarga de informar al gerente cuanto de efectivo
dispone por si se presentase alguna emergencia y afecte la

situacion economica de la empresa.
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» Vocal, este cargo es rotativo en cad'a asamblea diferente le toca a

- un socio diferente.

La junta directiva se nombré por unanimidad entre todos los socios, la

misma que consta en su cuaderno de actas.

5.3 DIAGNOSTICO SITUACIONAL DE LA EMPRESA

La empresa cuenta con sesenta (60) hectareas de terreno de
diferentes socios y cada uno de ellos tiene una siembra de diferentes
cultivos, pero lo que es el aji paprika lo destinan netamente diez hectareas

de terreno.

Con respecto a la mano de obra esta organizacién cuenta con todas .
las familias de los socios, ademas con ellos mismos, asi mismo son
apoyados por algunos profesionales como son: ingenieros agronomos,

técnicos en agronomia y un contador publico.
La asociacidn cuenta con la siguiente inversion:

» Terreno; cuenta con 60 hectareas, de los cuales diez hectareas

estan destinadas a la siembra del producto en estudio.

» Equipos de Trabajo; la. empresa cuenta con algunos equipos de

trabajo, como son:

¢ Una balanza electrénica con capacidad de 300 Kg.
e Cuatro mochilas de fumigar a palahca. ‘

e« UnGPS.

e Una balanza de precision de 200 gramos.

e Un higometro.

e Un peachimetro.

» Construcciones e instalaciones:; en sus inicios no contaba con una

construccibn netamente para su empresa, las asambleas se

Bachiller Romy E. Rojas Rodriguez | 101



“PROCEDIMIENTOS DE EXPORTACION DE HORTALIZAS: CASO AJi PAPRIKA PRODUCIDO EN EL CASERIO DE
MALCAS DEL VALLE DE CONDEBAMBA - CAJABAMBA”

realizaban en la casa del gerente, ahora han destinado un local

exclusivo para realizar sus reuniones.

5.4 ACTIVIDAD PRODUCTIVA

La actividad productiva que tiene esta empresa es el cultivo de
hortalizas, tal es asi como el aji paprika para su posterior venta, de esta

manera tener éxito en el mundo del comercio.
5.4.1 Indicadores de Produccion

Entre los indicadores proyectados de producciéon de acuerdo
a los objetivos planteados para el corto y mediano plazo son: Ver
Cuadro N° 06

5.4.2 Volimenes de Produccion

En el Valle de Condebamba el volumen de produccién es
variado, debido a que no todos los caserios producen la misma

cahtidad, esto se debe especificamente a la variedad del suelo.

A continuaciéon se presenta la produccion de los diferentes

caserios: Ver Cuadro N° 07

5.4.3 Proceso Productivo-Del Aji Paprika

El proceso productivo del aji paprika se hace de la siguiente

manera:

1) Preparacién del suelo; con una adecuada y oportuna
preparacién del suelo se lograra el éxito de las plantas; ya que si
el suelo es demasiado compacto, éstas se debilitaran llegando

hasta la muerte. Ver foto N° 01

2) Siembra; Las almacigueras se realizan en camas altas
utilizando un marcador con distanciamiento. Se recomienda

colocar dos semillas por hoyo. Cuando las semillas hayan
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germinado y las plantulas tengan de 8 a 10 dias de edad se
procede al desahije dejando una plantula por hoyo, en caso de
no realizarse esta labor se obtendran plantulas muy deébiles. A
los 30 dias se procede al trasplante en campo definitivo. Ver
foto N° 02 '

3) Fertilizacidn; el aji paprika es una planta exigente en nitrégeno
especialmente durante las primeras fases del cultivo, con la
aparicién de las primeras flores y en el periodo de maduracion
de las semillas se necesita fosforo, asimismo la absorcién del
potasio es determinante sobre la precocidad, coloracién vy
calidad de los frutbs, el uso del magnesio es importante en la
fase de maduracion. La fertilizacion es a base de fésforo,

potasio y fosfito potasico. Ver Foto N° 04

4) Riegos; para obtener rendimientos elevados, es muy importante
un adecuado suministro de agua vy suelosvrelativamente
humedos durante todo el p'ériodo vegetativo. Antes de la
floracion y al inicio de los primeros brotes florales de la
plantacion, el cultivo es mas sensible a la falta o exceso de
agua. Ver Foto N° 03

5) Aporque - Deshierbo; ésta es un practica que consiste en
cubrir con tierra o arena parte del tronco de {a -planta para
reforzar su base y favorecer el desarrollo pedicular. Ver Foto N°
05.

6) Poda; con esta practica se obtienen plantas eqUiIibradas,
vigorosas y aireadas, para que los frutos no queden ocultos
entre el follaje, a la vez queden protegidos de insolaciones. En
este proceso se delimita el numero de tallos con los que se

desarrollara la planta (2 6 3). Ver Foto N° 06.

7) Cosecha; ésta se realiza manualmente, cuando la planta

presenta frutos sobrepasando ligeramente su maduracion (color
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rojo intenso), se realiza aproximadamente .al quinto mes
después de la siembra, el fruto debe estar flacido con la punta
algo arrugada, lo cual nos permitira un secado uniforme. El
periodo de cosecha se extiende entre 45 — 60 dias. Los
porcentajes de primera estan alrededor del 95% del total de la
cosecha. Ver foto N° 07 y 08.

8) Post-cosecha; el aji paprika se deshidrata en tarimas de
carrizo, mallas sobre el nivel del suelo, encima de mantas,
consistiendo en dejar una capa delgada de frutos sobre
maduros, cuyo tiempo aproximado es de 10 a 15 dias expuestos
al sol (cjuedando con el 12% de humedad). Se debe tener
cuidado del secado para facilitar la deshidratacion de los frutos y
evitar la presencia de hongos, es importante resaltar que el color
del aji paprika va cambiando de tonalidad de un rojo intenso a
un rojo conchavino. En esta fase- se realiza la seleccion de los

frutos aptos para la comercializacion. Ver Foto N° 09 y 10.

8) Rendimiento; el rendimiento por camparia varian entre 3,000 y
17,000 Kg./hé, dependiendo la cantidad de hectareas

sembradas.

10) Costos; los costos del cultivo del aji paprika en el Valle de
Condebamba es de S/. 19,281.06 (diecinueve mil doscientos

ochenta y uno con 06/100 nuevos soles) aproximadamente.

5.5 APLICACION PRACTICA
Para realizar la produccion de aji paprika en una hectarea de terreno
primeramente tenemos que hacer un almacigo, el cual nos bermitiré
obtener los plantines, los mismos que iran destinados al terreno definitivo y

asi poder conseguir la produccién del producto en estudio.
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DETERMINACION DE LOS COSTOS DE UN ALMACIGO

Para la determinacién de los costos de almacigo se requiere contar con un
area de 163 m2, y asi poder abastecer una hectarea de terreno.

A continuacion se presenta el detalle de los costos para el almacigo:

A) DETERMINACION DEL COSTO DE LA MANO DE OBRA

Preparacién del Terreno:

Unidad Costo | Costo
Descripcién de Cantidad | Unitario} Total
v Medida ‘ | (81) (S1.)
- Rajay cruza Jomal - H 0.3 25.00 7.50
- Desterronado y nivelacion Jomal - H 0.6 25.00 15.00
- Preparacion de camas Jomal-H 15 25.00f 37.50
- Preparaciéon de caminos y
Acequias Jomal-H 0.8 25.001 20.00
- Aplicacién de abono y
Fertilizantes Jomal - H 0.5 25.00 12.50
Subtotal 1 ‘ 92.50
Fuente: EPAPNUM S.R.L.
Elaboracién: Propia
Instalacion de Almacigo
. Unidad Costo | Costo
Descripcién de Cantidad | Unitario| Total
Medida (Sl.) (s1.)
- Marcaje de hoyos Jomal - H 1 25.00| 25.00
- Desinfeccion de semilla Jomal -H 0.2 25.00 5.00
- Colocacion de semilla Jomal -~ H 3 25.00| 75.00
- Tapado de almacigo Jomal - H 0.5 25.00 12.50
- Cercado perimetral Jomal - H 0.5 25.00 12.50
Subtotal 2 . 130.00

Fuente: EPAPNUM SR.L.
Elaboracion: Propia
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Labores culturales

‘ Unidad Costo | Costo
Descripcién de |Cantidad |Unitario| Total
» Medida {81y | (S)
- Abonamiento Jomal -H 0.5 25.00f 12.50
- Fertilizacion Jomai - H 0.5 25.00f 1250
- Riego Jomal - H 35 25.00| 87.50
- Deshierbo Jomal - H 6.5 25.00| 162.50
- Control fitosanitario Jomal - H 1.5 70.00 105.00
Subtotal 3 - 380.00
Fuente: EPAPNUM S.R.L.
Elaboracién: Propia
Raleo y trasplante
Unidad Costo | Costo
Descripcién ‘ de Cantidad | Unitario| Total
Medida | . (S1.) (S1.)
- Sacada de plantines Jomal - M 6.5 25.00] 162.50
- Desinfeccion Jomal - H 1.5 25.00f 37.50
- Conteo de plantines Jomal - H 45 25.00f 112.50
- Acomodo y acarreo Jomal - H 1 25.00f 25.00
Subtotal 4 .1 337.50

Fuente: EPAPNUM S.R.L.
Elaboracién: Propia

Resumen del Costo de la Mano de Obra

oo i DESCRIPCIONE - COSTOTOTAL "
Preparacién del terreno S/ 9250
Instalacién de almécigo 130.00
Labores culturales 380.00
Raleo y trasplante 337.50

{COSTO'TOTAL/DE;MANO'DE/OBRA’:
Elaboracién: Propia

+S1:/940.00:
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B) DETERMINACION DE ALQUILER DE MAQUINARIA Y/O TRACCION

ANIMAL

Preparacion del terreno

, _ , _ Costo | Costo
Descripcion Unidad de Medida | Cantidad | Unitario{ Total
, ' (S1.) . (S1.)
- Roturacién y cruza H/M 0.5 150.00} 75.00
- Rajay cruza Yunta 1 50.00f 50.00
- Alguiler de equipo de riego
por Aspersiéon Unidad 1 270.00] 270.00
TOTAL DE MAQUINARIAS AGRICOLA - EQUIPOS ' 395.00
Fuente: EPAPNUM S.R.L. '
Elaboracion: Propia
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C) DETERMINACION DE LOS COSTOS DE INSUMOS

Unidad Costo Costo
Descripcion de Cantidad | Unitario | Total
Medida (S1.) (S1.)
1.- Semilla , 185.00
- Semilla certificada Kg 1 185.00 185.00
2.-Agua 11.43
- Agua para riego [ -1 200 006 1143
3.- Repicador 60.00
- 1 m2 de 400 pines (5*5cm) | Unidad 1 60.00 60.00
4.- Trampas de luz 120.00
- Equipo (postes, tina,
detergentes, lampara
petromax) Unidad 1 120.00 120.00
5.- Arena 29.40
- Sacos Unidad 7 4.20 29.40
6.- Abono y fertilizantes 387.18
- Humus de lombriz kg. 750 0.45 337.50
- Fosfato di aménico kg. 3.3 2.00 6.60
- Cloruro de Potasio kg. 1.3 1.20 1.56
- Acido fosférico kg. 0.2 60.00 12.00
- Nitrato de Amonio (foliar) -kg. 0.2 1.62 0.30
- Nitrato de Potasio (foliar) kg. 0.2 3.60 0.72
- Cuneb forte Lt. 0.3 95.00 28.50
7.- Aplicaciones Fitosanitarias , 84.50
- Benlate kg. 05 60.00 30.00
- Lorsban 480 E kg. 6 Lts 0.3 45.00 13.50
- Sevin 85 kg. 0.2 80.00 16.00
- Baytroid Lts 0.2 100.00 20.00
- Guano de vaca (semi-
compuesta) kg. 16 0.20 3.20
- Melaza o miel de cana Lts 3 0.60 1.80
8.- Bioseguridad 160.37
- Postes Unidad 1 100.00 100.00
- Rafia Rollo 2 2.00 4.00
- trampas amarillas Unidad 6 9.00 54.00
- Lejia Lts. 0.3 2.90 0.87
- Cal Kg. 1 1.50 1.50
9.- Malla Raschell 217.50
- Alquiler Rollo 03 400.00 120.00
- Acondicionamiento de malla M2 150 0.65 97.50
TOTAL DE INSUMOS 1,255.38
Fuente: EPAPNUM S.R.L.
Elaboracién: Propia.
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D) DETERMINACION DEL COSTO DE TRANSPORTE Y PAGOS

VARIOS
Unidad |Cantidad| Costo | ¢osto
. de Unitario| totaj
Descripcion Medida| = (S1.) (s1)
1.- Transporte de abono y arena - . _ 17.60
- Transporte de abono y arena Sacos 22 0.80 17.60
2.- Transporte de almacigos a terreno
Definitivo , 33.60
- Transporte de almacigos Millar 42 0.80] 33.60
TOTAL DE TRANSPORTES Y
PAGOS VARIOS , 51.20

Fuente: EPAPNUM S.R.L.
Elaboracion: Propia

E) RESUMEN DE LOS COSTOS DE UN ALMACIGO DE 153 M2

RESUMEN TOTAL
_ | 1)
A. MANO DE OBRA 940.00
B. MAQUINARIA AGRICOLA - EQUIPO | 395.00
C. INSUMOS 1,255.38
D. TRANSPORTES Y PAGOS VARIOS 51.20
TOTAL COSTOS DE ALMACIGOS 2,641.58

Elaboracion: Propia

Por lo tanto el costo de cada plantita de aji paprika es de:

Costo Total de Almacigo = 2.641.58
Total de Plantitas cosechadas 42,000
= S/. 0.062895
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COSTO DE PRODUCCION DEL CULTIVO DEL AJi PAPRIKA POR UNA

HECTAREA
DEPARTAMENTO CAJAMARCA
PROVINCIA CAJABAMBA
DISTRITO VALLE DE CONDEBAMBA
CASERIO MALCAS
DATOS GENERALES:
CULTIVO AJi PAPRIKA
VARIEDAD PAPRI KING y PAPRI QUEEN
MES SIEMBRA Diciembre — Enero
MES COSECHA Agosto
REGION Cajamarca
PROVINCIA Cajabamba
AMBITO Malcas - Valle de Condebamba
SUPERFICIE 1 Ha.
TECNOLOGIA USADA Media
CICLO MESES 6-7 meses
RENDIMIENTO Kg./Ha. 4,000 Kg.
RIEGO Gravedad
A) MATERIA PRIMA DIRECTA
Semillas
- : Unidad I  Costo . :
o, Cantidad ... . 1 Costo
Descripcién =~ - de |, Unitario
| , Medida (plantines) (sl Total (S/.)
- Plantulas Unidad 42,000 0.06f 2,641.58
’ Total o B - 2,641.58

Fuente: EPAPNUM S.R.L.
Elaboracion: Propia
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B) MATERIA PRIMA INDIRECTA

Para la preparacion del terreno

‘ Unidad Costo Costo
Descripcién de Cantidad| Unitario Total
Medida » (81.) (S1.)
- Yeso agricola ™ 0.5 300.00 150.00
- Materia organica ™ 2 70.00 140.00
, , Sub-total 1 : : 290.00
Fuente: EPAPNUM S.R.L.
Etaboracién: Propia
Fertilizantes
Unidad Costo Costo
Descripcién de Cantidad| Unitario Total
Medida | (S1.) (S1.)
- Urea kg. / Ha. 400 1.48 592.00
- Fosfato Di aménico | kg./Ha. 250 2.00 500.00
- Superfosfato de.
Calcio
Triple : kg. / Ha. 150 2.66 399.00
- Sulfato de Potasio kg./ Ha. 100 2.00 200.00
- Guano de corral Sacos 18 16.60 298.80
Sub-total 2 _ 1,989.80
Fuente: EPAPNUM S.R.L.
Elaboracion: Propia
Abono Foliar
Unidad Costo Costo
Descripcién de Cantidad| Unitario Total
Medida {S1.) (S1.)
- Bayfolan kg./ Ha. 3 10.00 30.00|"
- Nitrato de Amonio kg. / Ha. 3 1.52 4.56
- Acido Fosférico Lt/Ha. 3 60.00{  180.00
___ Sub-total 3 A 214.56

Fuente: EPAPNUM SR.L.
Elaboracién: Propia
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Adherentes
Unidad Costo Costo
Descripcion =~ | = de Cantidad| Unitario Total
- . | Medida , (S1.) (S1.)
- Citowett kg. 6 Lts 0.5 30.00 15.00
- BB5 kg. 6 Lts 1 30.00 30.00
- _ Sub-total 4 o | 45.00
Fuente: EPAPNUM S.R.L.
Elaboracién: Propia
Insecticidas
_ . v Costo Costo
Descripcién Um::ic‘ij:e Cantidad | Unitario | Total
1 : (S1) | (81) |
- Lannate 90 kg. 6 Lts 1 - 100.00{ 100.00
- Lorsban 480 E kg. 6 Lts 2 45.00 90.00
Lts (1/4 de
- Sencor litro) 1 140.00] 140.00
Sub-total 5 3 . 330.00

Fuente: EPAPNUM SR.L.
Elaboracién: Propia

Fungicidas
_ _ Costo | Costo
"~ Descripcién Unidad de Medida ' | Cantidad | Unitario| Total
. e . _ (S1.) (S1.) |
- Ridomil Kg. 2 75.001150.00
- Fitoraz Kg. - 3 58.00]174.00

kg. (Bolsa de 200

~ Benopoyt gramos) 1.5 150.004225.00
' Sub-total 6 , |549.00 |.

Fuente: EPAPNUM S.R.L.
Elaboracién: Propia
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Agua para Riego
Costo |
Lo Unidad de . Costo Total
Descripcién Medida Cantidad Urzg?)rio (SI)
- Agua M3 3500 0.06 200.00
, Sub-total 7 200.00
Fuente: EPAPNUM S.R.L.
Elaboracién: Propia
RESUMEN DEL COSTO DE LA MATERIA PRIMA INDIRECTA
. Costo Total
Descripcién (Sl.)
1.- Preparacion del terreno 290.00
2.- Fertilizantes 1,989.80
3.- Abono Foliar 214.56
4.- Adherentes 45.00
5.- Insecticidas 330.00
6.- Fungicidas 549.00
7.- Agua para riego 200.00
Total de l1a MPI 3,618.36
Elaboraciéon: Propia
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C) MANO DE OBRA DIRECTA

Preparacién del terreno

_ ; Costo Costo
Descripcion U;}‘ig:%ge Cantidad| Unitario Total
. {S1) (S1.)
- Cuspa, Junta y quema Jomal - H 2 25.00 50.00
- Limpieza del terreno
Definitivo Jomal-H 2 25.00 50.00
- Arreglo de canales de
Riego Jomal - H 4 25.00 100.00
- Riego de machaco Jormal - H 1 25.00 25.00
- Barbecho Jomal - H 5 25.00 125.00
- Rastra Jomal-H 0.5 25.00 12.50
- Surcado Jomal - H 0.5 25.00 12.50
- Arreglo de pieceras y
Cabeceras Jomal - H 2 25.00 50.00
- Distribucién de materia
Orgéanica Jomal-H 5 25.00 125.00
- Fertilizacién Fondo Jomal - H 3 25.00 75.00
- Aplicacion de abono y :
Fertilizantes Jomal - H 6 25.00 150.00
' Subtotal 1 775.00
Fuente: EPAPNUM S.R.L.
Elaboracién: Propia
Siembra y Trasplante
, ‘ . Costo Costo
Descripcién ' Umgg&:e Cantidad| Unitario | Total
. v , (S1.) (S1.)
- Riego de enseno Jomal - H 1 25.00 25.00
- Saca, traslado y
Plantacién Jomal - H 15 25.00 375.00
- Replante a mano Jomal - H 20 25.00 500.00
Subtotal 2. 8 900.00
Fuente: EPAPNUM S.R.L.
Elaboracién: Propia
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Labores culturales

' s Costo | Costo
Descripcién Umg:i%:e Cantidad | Unitario | Total
o , (S1.) (S1.)
- Riegos Jomal - H 2 25.00 50.00
- Deshierbo Jomal - H 25 25.00] 625.00
- Resiembra Jomal - H 3 25.00 75.00
- Evaluacién de plagas y
Enfermedades Jomal - H 6 25.00] 150.00
- Aplicacién de fertilizantes
N+K Jomal - H 8 25.00] 200.00
- Control fitosanitario o
Biolégico Jomal - H 4 25.00f 100.00
- Aplicacion de fungicidas Jomal - H 6 25.00| 150.00
- Aporque Jomal - H 6 25.00f 150.00
- Arreglo de surcos Jomal - H 4 25.00] 100.00
Subtotal 3 1,600.00
Fuente: EPAPNUM S.R.L.
Elaboracién: Propia
Cosecha
- R Costo Costo
Descripcién U;\";ggg’:e Cantidad| Unitario Total
: : : (S1.) (S1.)
- Cosecha 1° Jomal - M 30 25.00 750.00
- Cosecha 2° Jomal - M 20 25.00 500.00
- Carguio del
Producto Jomal - H 6 25.00 150.00
, ~ Subtotal 4 - 1,400.00
Fuente: EPAPNUM S.R.L.
Elaboracion: Propia
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RESUMEN DEL COSTO DE LA MANO DE OBRA DIRECTA

Descripcién-. : Cos(t; I:I)’otal
1.- Preparacion del Terreno Definitivo 775.00
2.- Siembra y Trasplante 900.00
3.- Labores culturales 1,600.00
4.- Cosecha 1,400.00
Total de la MOD . | 4,675.00

Elaboracion: Propia
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D) MANO DE OBRA INDIRECTA

En la cosecha

. . ' 1 Costo Costo
Descripcién Umg:;ge Cantidad| Unitario Total
o 7 - (S1) (S1.)
- Guardiania Jomal - H 4 25.00 _100.00
Subtotal 1 100.00
Fuente: EPAPNUM S.R.L.
Elaboracion: Propia
Post- cosecha
. o Costo Costo
Descripcion _Umggi(:ige Cantidad | Unitario Total
_ . (S1) (81
1.- Carga/Descarga Jomal 6 25.00 150.00
2.- Seleccién del
Producto Jomal 4 25.00 100.00
3.- Pesada del
Producto Jomal 2 25.00 50.00
4 - Embalaje en
Sacos Jomal 3 25.00 75.00
5.- Guardiania Jomal 4 25.00 100.00
6.- Transporte Global 300.00
Subtotal 2 775.00

Fuente: EPAPNUM S.R.L.
Elaboracién: Propia

RESUMEN DE LA MANO DE OBRA INDIRECTA

Descripcién Cos;g I:l)'otal
1.- Cosecha 100.00
2.- Post-cosecha 775.00
TOTAL 875.00

Elaboracién: Propia
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E) COSTOS INDIRECTOS DE PRODUCCION

Riego
Costo Costo
Descripcién U&i::i(:’:e Cantidad| Unitario Total
(sl) (S1)
- Tubos de luz para ,
Sifones Unidad 10 3.00 30.00
] Subtotal 1 30.00
Fuente; EPAPNUM S.R.L.
Elaboracion: Propia
Bioseguridad
. Costo Costo
Descripcién Uridadde |cantidad| unitario | Total
, (SL.) (S1.)
- Trampas de luz
(alquiler) Unidad 6 30.00 180.00
- Jabén Unidad 2 2.50 5.00
- Lejia Lt/Ha. 2 5.80 11.60
- Cal Kg. 4 2.00 8.00
Subtotal 2 204.60
Fuente: EPAPNUM S.R.L.
Elaboracién: Propia
Alquiler de Maquinarias agricolas y equipos
a) Preparacién del
Terreno
. Costo Costo
Descripcion U‘mggi%ge Cantidad} Unitario Total
_ . _(S1.) (S1.)
- Barbecho/Raja H/M 4 80.00 320.00
- Rastrogiada H/M 4 150.00 600.00
- Cruza H/M 2 80.00 160.00
- Aradura H/M 4 80.00 320.00
- Nivelacién H/M 4 150.00 600.00
- Surcado : H/M 1.5 100.00 150.00
Subtotal 3 2,150.00

Fuente: EPAPNUM S.R.L.
Elaboracién: Propia
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Implementos para el ciclo productivo

. Costo Costo
Descripciéon U&'g:g:e Cantidad{ Unitario Total
(S1.) (S1.)
Guantes pares 10 8.00 80.00
Botas de plastico sin
punta pares 10 55.00 550.00
Gorritas unidad 5 10.00 50.00
Respiradores con filtro unidad 5 55.00 275.00
Botiquin unidad 1 50.00 50.00
Sub total 4 1,005.00
Fuente: EPAPNUM S.R.L.
Elaboracién: Propia
Equipamientos diversos para la produccién
Costo Costo
Descripcién Umg:%;le Cantidad| Unitario Total
(S1.) (S1.)
Peachimetro unidad 1 280.00 280.00
Carretilla unidad 3 150.00 450.00
Higrémetro unidad 1 150.00 150.00
Barretas unidad 5 116.00 580.00
Palanas unidad 5 30.00 150.00
Lampas unidad 10 15.00 150.00
Tinas de plastico unidad 5 45.00 225.00
Sub total 5 1,985.00
Fuente: EPAPNUM S.R.L.
Elaboracién: Propia
Otros CIF
Importe
Descripciéon Concepto Total
(Sl.)
Imprevistos 2% de la MOD 93.50
Asistencia Técnica 1% de la MOD 46.75
Alquiler de terreno destinado a la
produccion 3% del Valor del terreno ] 1,400.00
Depreciacion de la Maquinaria y 20% del Valor de los
Equipo destinado a la produccion Equipos 556.27
Sub total 6 2,096.52
Fuente: EPAPNUM S.R.L.
Elaboracion: Propia
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RESUMEN DE LOS CIF
Descripcion R Costo Total (S/.)
1.- Riego 30.00
2.- Bioseguridad 204.60
3.- Alquiler de la Maquinaria Agricola y Equipos 2,150.00
4.- Implementos de seguridad - Ciclo Productivo 1,005.00
5.- Equipamiento diversos para la produccién 1,985.00
6.- Otros CIF 2,096.52
Total de la MOD o - . 7,471.12

Elaboracién: Propia
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RESUMEN TOTAL DE LOS COSTOS DE PRODUCCION

RESUMEN TOTAL TOTAL (S1.)
A. MATERIA PRIMA DIRECTA 2,641.58
B. MATERIA PRIMA INDIRECTA 3,618.36
C. MANO DE OBRA DIRECTA ' 4,675.00
D. MANO DE OBRA INDIRECTA 875.00
E.COSTOS INDIRECTOS DE FABRICACION 747112
TOTAL COSTOS DE PRODUCCION . . 19,281.06

Elaboracion. Propia
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Asociacion "EPAPNUM" SRL

ESTADO DE COSTOS DE PRODUCCION

Al 30 de Septiembre del 2014
(Expresado en Nuevos Soles)

Costo de materia prima directa:

Inventario inicial de materia prima 0.00/
(+) Compra de materia prima directa 2,641.58
Costo de la materia prima disponible 2,641.58
{-) Inventario final de la materia prima 0.00
Costo de la materia prima directa usada 2,641.58
Costo de ia mano de obra directa 4,675.00
Costo fijo indirecto de produccion: ,
Materiales indirectos 3,618.36
Mano de obra indirecta 875.00
Costos Indirectos de fabricacién 5,374.60
Alquiler del Terreno destinado a la produccion , 1,400.00
Depreciacién de la maguinaria destinada a la produccién 556.27
Asistencia Técnica '46.75
imprevistos 93.50
Total de costos fijos de producciéon 11,964.48
Total costos de produccion 19,281.06
(+) Inventario Inicial de productos en proceso 0.00
Costo de produccién procesada disponible 19,281.06
(=) Inventario final en proceso 0.00
Costo de produccion terminada 19,281.06
(+) Inventario Inicial de Productos terminados 0.00
=Costo de Produccién Total
Terminada 19,281.06
(-) Inventario Final de Productos Terminados ~0.00
COSTO DE VENTAS 19,281.06
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DETERMINACION DE GASTOS OPERATIVOS PARA EL ESTADO DE
RESULTADOS

Muebles para Oficina - Gastos Operativos

Descripcién | Cantidad Uni?aoris;?SI.) Totar (t(S)I.) Contarr
Mesa 1 80.00 80.00 8.00
Estante 1 15000  150.00 15.00
Sillas 5 3000 150,00 15,00

TOTAL | 38000 mem

Elaboracién. Propia

Alquiler del Local para Reuniones de la Asociacién

. Costo Costo ;
Ciclo Costo
Descripcién . Unitario Total
Productivo (S1) (/) por Ha.
Alquiler del local para
reuniones (mensual) 8 50.00] 400.00f 40.00
Pago de servicios (mensual) 8 12.00| 96.00 9.60
TOTAL 496.00] 490
Elaboracion. Propia
Planilla = Administrativos
. Costo Costo
. Ciclo - Costo
Descripcién 1 Unitario Total
| Productivo "(sl) (S1) por Ha.
Gerente-Administrador 8 800.00{ 6,400.00 640.00
Secretaria-Cajera 8 750.00| 6,000.00 600.00
ONP 8 1,612.00f " 161.20
B TOTAL ‘ B 10,788.00] - 1.0789 80
Flaboracién: Propia
Ver Nota N° 01
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Carga Social del Personal en Planilla

. ‘Costo Total | Costo por
Descripcion | (S1) Ha.
Essalud 1,116.00] " 111.60
TOTAL 1,116.00 60
Elaboracion: Propia
Ver Nota N° 02

Beneficios Sociales del Personal en Planilla

Descripcién Cos(tgljl)'otal Cosktig.por
Gratificacion 2,252.67| 7" 225.27
CTS 121244 """ 121.24
Vacaciones 1,126.33] """ 112.63
TOTAL o014 I

Elgboracién: Propia

.. .yer Nota N° 03

renn )Ier Nota N° 04
Ver Nota N° 05

Personal por Recibos por Honorarios

, Costo
. Por ciclo : Costo |Costo por
Descripeion| o roductivo U’;'stf)’m Total (SI) |Ha.
Contador 8 300.00 2,400.00 240.00
TOTAL 2,400.00 40.00

Elaboracién: Propia
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Gastos de Ventas (comisionista)

. Costo Costo
N Por ciclo e Costo por
Descripcion : Unitario Total
| productivo (S1) (S1) Ha.
Vendedor (comisionista) 1 300.00| 300.00 30.00
TOTAL 300.00 TTIEYS
Elaboracién: Propia
Equipos Diversos de Produccién
Costo Costo
Descripcién Cantidad Unitario | Total
(Unidad) (SL.) (SL)
Balanza electronica con capacidad de 300 Kg. 1 1,456.00} 1,456.00
Balanza de precisioén de 200gr 1 1,064.00| 1,064.00
Mochilas de fumigar a palanca 4 1,176.00| 4,704.00
GPS 1 1,120.00] 1,120.00
TOTAL 4,816.00{ 8,344.00

Elaboracién: Propia

Depreciacion de los Equipos de Produccion

| Depreciacién | Depreciacién
Descripcién Anual Mensual Por Ciclo

Costo Total (S1.) (S1.) Productivo
Balanza electrénica con
capacidad de 300 Kg. 1,456.00{ 14560  121333| = 9707
Balanza de precision de 200gr |  1,064.00f  106.40} - 8.8667| - 70.93
Mochilas de fumigar a palanca 4704001 47040 ~39.20f  313.60
GPS 1,120.00 112.00 9.3333 74.67
TOTAL 8,344.00 834.40 69.5333 556.27
Elaboracion: Propia
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ESTADO DE RESULTADOS POR HECTAREA (AJi PAPRIKA)

Asociacién "EPAPNUM" SRL
ESTADO DE RESULTADOS
Al 30 de Septiembre del 2014
(Expresado en Nuevos Soles)
Cantidad]; Costo
Vendida | Unitario Totales
Ventas 25,600.00
Papri King (75%) 3,000.00 6.60
Papri Queen (25%) 1,000.00 5.80
(-) Costo de ventas total 19,281.06
Utilidad Bruta 6,318.94
Gastos de administracion 1,977.14
* Sueldos operativos 1,078.80
* Carga Social de sueldos
QOperativos 111.60
* Beneficios sociales ‘
Operativos 459.14
* Honorarios contables 240.00
* Alguiler de oficinas 49.60
* Suministros para el local de
~ Reuniones 38.00
Gastos de venta 30.00
* Sueldos al personal de
Ventas 30.00
Total de gastos operativos 2,007.14
Utilidad Operativa 4.311.80
Resultado Operativo antes de
Impuesto 4.311.80
Impuesto a la Renta 30% 1,293.54
Utilidad Neta 3,018.26
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ESTADO DE RESULTADOS POR EL TOTAL DE PRODUCCION

Asociaciéon "EPAPNUM" SRL
ESTADO DE RESULTADOS
Al 30 de Septiembre del 2014
(Expresado en Nuevos Soles)
Cantidad| Costo
Vendida | Unitario Totales
Ventas , 256,000.00
Papri King (75%) 30,000.00 6.60
Papri Queen (25%) 10,000.00 5.80
(-) Costo de ventas total 192.810.59
Utilidad Bruta 63,189.41
Gastos de administracion 19,771.44
~ * Sueldos operativos 10,788.00
* Carga Social de sueldos
Operativos 1,116.00
* Beneficios sociales
Operativos 4.591.44
* Honorarios contabies 2,400.00
* Alquiler de oficinas 496.00
* Suministros para el local de
Reuniones 380.00 ,
Gastos de venta 300.00
* Sueldos al personal de
Ventas , 300.00 )
Total de gastos operativos 20.071.44
Utilidad Operativa 43.117.97
Resuitado Operativo antes de
Impuesto 43,117.97
Impuesto a la Renta 30% 12,935.39
Utilidad Neta 30,182.58
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DETERMINACION DE COSTOS DE EXPORTACION

Calculo de Costo de Produccién para la Exportacion

Detalle .‘u?\?t?r?o et | Totl
_ (S1) | Exportada (S1.)
- 7 | (Kg) |
Aji Paprika 4.8202647)| 30,000.00| 144,607.94
TOTAL 4.8202647 | 30,000.00| 144,607.94
Fuente: EPAPNUM SRL
Elaboracion: Propia
Certificado de Origen
© Valor _
' o Unidad 1 | Total
Detalle | Impositiva | Porcentaje | 1.G.V. (S1.)
‘ Tributaria ‘
Certificado de Origen 3,800.00 0.986%| 18.00%| 44.21
TOTAL 3,800.00( 0.986% | 18.00%| 44.21
Fuente: ADEX
Elaboracion: Propia
Gastos Generales
' 1 Costo
Detalle Cantidad Unitario Total
(Kg)) (st (S1)
Embalaje 600.00 0.50 300.00
Rotulado 600.00 0.60 360.00
Carga al camion v 300.00
TOTAL - - 960.00

Elaboracién: Propia
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Gastos de Transporte

Cdsto

~ Detalle | Cantidad Total
o L _{Kg.) Unitario (S/.) {S!.)
(Gastos de transporte | 30,000.00 0.140625 4,218.75
TOTAL 30,000.00 0.140625 4,218.75

Elaboracion: Propia

Gastos de Seguro Interno Valle Condebamba -~ Puerto Paita

' ‘ Total de :
- Cantidad Costode | Costode . | Total
Detalle (Kg) | Produccién | Produccion |Poreentaie| o\
L , Unitario(S1.) |  (S1.) L
Gastos de Seguro | 30,000.00] 4.82026467| 144,607.94 0.1%] 144.61
. TOTAL 30,000.00| 4.82026467| 144,607.94 0.1% | 144.61
Elaboracién: Propia
Servicio de Paletizado
1T T Costo
‘ | Cantidad | Unitario | Total
_Detalle (unidades | por Paleta| (SI.)
_ . | en paleta) (S1.)
Servicio de paletizado 300 1.92| 576.00
TOTAL 300 1.92| 576.00
Fuente: Neptunia
Elaboraci6n: Propia
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Gastos de documentacion

Costo Costo

~ Detalle Cantidad | Unitario| T.C. Total
(US$.) ' (S1.)
Certificado de :
Calidad 1 1,000.00 2.8952,895.00
TOTAL 1 1,000.00 2.895]2,895.00

Fuente: INDECOPI
Elaboracion: Propia
T.C. 2.895 Publicado al 30 de Septiembre del 2014, seglin SUNAT

-Unidad Costo
Detalle impositiva | Porcentaje|{ Total
' Tributaria ~(S1.)
Certificado sanitario | 3,800.00 1.184% 44,99
~ TOTAL - | 3,800.00 1.184% 44.99
Fuente: SENASA
Elaboracion; Propia
Resumen
Costo Total
Detalle (S1.)
Certificado de Calidad 2,895.00
Certificado sanitario 44 99
TOTAL 2,939.99

Elaboracién: Propia
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Gastos Bancarios

Costo de Total de Costo
: Cantidad | Produccion | Costode |.
Detalle (Kg.) Unitario | Produccién Porcentaje :g;a)l
o (S/.) (S1) =
Gastos bancarios | 30,000.00| 4.82026467| 144,607.94 0.5% 723.04
TOTAL 30,000.00| 4.82026467 144,607.94| 0.5% 723.04
Fuente: BCP
Elaboracion: Propia
Gastos de Agentes de Aduanas
| Costode | Total de Costo
‘| Cantidad | Produccién | Costo de e
Detalle (Kg.) Unitario | produccién Porcentaje T(%t’al
: (S1.) , (S1) :
Gastos aduaneros | 30,000.00| 4.82026467| 144,607.94 1.0% 1,446.08
TOTAL 30,000.00| 4.82026467 | 144,607.94 1.0% |1,446.08
Fuente: Corporacién Interandina S.A.
Elaboracién: Propia
Gastos de Estiba y Desestiba en Puerto Paita
] Costo
. Cantidad Costo
Detalle (container)| (US$.) T.C. Ig;a)'
Estiba 1 120.00 2.8951347.40
Desestiba 1 120.00 2.895(347.40
Estiba (promateo) 0.3 36.00 2.8951104.22
Desestiba
(prorrateo) 0.3 36.00 2.895]104.22
TOTAL 1.3 312.00 2.895)903.24
Fuente. Terminales Portuarios Euroandinos
Elaboracion: Propia
T.C. S/. 2.895 Publicado al 30 de Septiembre del 2014, segiin SUNAT
Bachiller Romy E. Rojas Rodriguez 131




MALCAS DEL VALLE DE CONDEBAMBA - CAJABAMBA"

“PROCEDIMIENTOS DE EXPORTACION DE HORTALIZAS: CASO AJi PAPRIKA PRODUCIDO EN EL CASERIO DE

Derecho de Pago de Muellaje

. Costo x Costo
"~ Detalle ?Sg:g;":)r container| T.C.. Total
(USS$.) (S1.)
| Pago de Muellaje 1 140.88 2.8951407.85
Pago de Muellaje
(prorrateo) 0.3 42,264 2.8951122.35
TOTAL 1.3 183.144 2.895]530.20

Fuente. Terminales Portuarios Euroandinos

Elaboracion: Propia

T.C. S/. 2.895 Publicado al 30 de Septiembre del 2014, segin SUNAT

Demoras o Detencién en el Puerto

Costo x Costo
Detalle Cantidad | container| T.C. Total
5 (US$.) (S1.)
Gastos por demora 1 150.00 2.8951434.25
Gastos por demora
(prorrateo) 0.3 45.00 2.8951130.28
TOTAL 1.3 -~ 195.00}  2.895|564.53
Fuente. Terminales Portuarios Euroandinos
Elaboracion: Propia
T.C. S/. 2.895 Publicado al 30 de Septiembre del 2014, segun SUNAT
Alquiler de Contenedores (20 pies)
| i Costox | . . Costo
Detalle (f::;f:;) conteiner| 1GV. | Total
_ : 1 v {S/.) . {S1.)
Un contenedor (23,000 ,
| Kg.) 1 661.75| 119.12 780.87
Proporcional (7,000
| Kg.) 0.3 201.40] 36.25 237.65
TOTAL 1.3 - 863.15| 155.37 (1,018.52'

Fuente: Neptunia
Elaboracion: Propia
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Gastos de Carga (incluye recepciéon y pesaje)

Costo

' Cantidad por Costo

Detalle (container) | container TC. Total

_ ' (US$.) (S1.)

Recepcion 1 20.00 2.895| 57.90
Recepcion

(prorrateo) 0.3 6.00 2.895| 17.37

Pesaje 1 20.00 2.895| 57.90

Pesaje(prorrateo) 0.3 ) 6.00 2.895| 17.37

TOTAL 1.3 52.00 2.895(150.54

Fuente. Terminales Portuarios Euroandinos
Elaboracién: Propia
T.C. S/. 2.895 Publicado al 30 de Septiembre del 2014, segun SUNAT
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COSTOS DE EXPORTACION

Asociacion "EPAPNUM" SRL
COSTOS DE EXPORTACION
Al 30 de Septiembre del 2014
(Expresado en Nuevos Soles)

i

Costo de Produccién 144,607 .94
Certificado de Origen 44.21
Gastos Generales 960.00

Embalaje (sacos) 300.00 :

Rotulado 360.00

Carga al camién 300.00
Utided 30,182.58
Precio Ex-Work Valle Condebamba 175,794.73
Gastos de transporte Valle Condebamba- Puerto Paita 4,218.75
Gastos de seguro interno Valle Condebamba-Puerto Paita 144.61
Servicio del paletizado (cajitas de madera) - 576.00
Gastos de documentacion | _ 2,939.99

Certificado de Calidad 2,895.00

Certificado sanitario , - 44.99
Gastos Bancarios (0.5% del costo de produccién) - 723.04
Gastos de Agente de Aduanas (1% del costo de Produccion
del bien exportado) 1,446.08
Gastos de Formalidades Aduaneras de Exportacion 300.00
Gastos de Estiba y Desestiba en Puerto Paita 903.24
Derechos de pago del muellaje 530.20
Demoras o detencion en el puerto _564.53
Valor FCA - Paita 188,141.17
Alquiler de Contenedores (20 pies) 1,018.52
Gastos de carga (incluye recepcion y pesaje) 150.54
Valor FOB - Puerto Paita 189,310.23
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COMPARACION DE PRECIOS DEL AJi PAPRIKA EN LOS DIFERENTES

AMBITOS: CHACRA, LOCAL, NACIONAL E INTERNANCIONAL

EN CHACRA (Caserio de Malcas)

. ' Pfe cio | Costo por ,Can;igradva | Costo
Descripcién . T.C. Kilogramo = |. Total
R en Soles (uss$) exportada (US$.)
(Kg.) .
Costo del aji
paprika vendida en
chacra 6.60] 2.895| 2.279792746] 30,000.00| 68,393.78
Precio Total = 6.60| 2.895| 2.279792746| 30,000.00| 68,393.78
Elaboracion: Propia
T.C. S/. 2.895 Publicado al 30 de Septiembre del 2014, segin SUNAT
MERCADO LOCAL (Cajabamba)
i Frecio “ - IVC.° sfo "por. Can;i:: @ Costo
‘, De‘_scnp‘(.:lén en Soles ; TC Kll(oug sr;;no exportada | (cht;l)
L ; . (Kg) | T
Costo del aji
paprika en Mercado
local (Cajabamba) 8.00| 2.895| 2.763385147| 30,000.00| 82,901.55
Precio Total 8.00| 2.895| 2.763385147| 30,000.00| 82,901.55
Elaboracion. Propia
T.C. S/. 2.895 Publicado al 30 de Septiembre def 2014, segin SUNAT
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MERCADO NACIONAL (Peru)
P rét:i 6 Costo por Ca";'::d 2 1. costo
Descripcién T.C. Kilogramo Total .
| en Soles | (US$) expzrtada - (US$.)
_ (Kg.)
Costo del aji
paprika en Mercado
nacional (Peru) 12.50| 2.895| 4.317789292 30,000.00 | 129,533.68
Precio Total 12.50| 2.895| 4.317789292 30,000.00| 129,533.68
Elaboracién: Propia
T.C. S/. 2.895 Publicado al 30 de Septiembre del 2014, segun SUNAT
MERCADO INTERNACIONAL (Estados Unidos)
. Precio en | Cantidad | Costo Total
Descripcion délares { Kg.) (US$.)
Costo del aji paprika en
Mercado Internacional (Estados
Unidos) 8.25130,000.00§ 247,500.00
Precio Total , 8.25{30,000.00| 247,500.00
Fuente: |PP (Producer Price Index)
Elaboracién: Propia
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“PROCEDIMIENTOS DE EXPORTACION DE HORTALIZAS: CASO AJi PAPRIKA PRODUCIDO EN EL CASERIO DE
MALCAS DEL VALLE DE CONDEBAMBA - CAJABAMBA"

~ ANALISIS DE LOS PRECIOS EN LOS DIFERENTES MERCADOS

- EnChacra | MERCADO | MERCADO | MERCADO
Detalle (Caserio de LOCAL | NACIONAL | INTERNACIONAL
) Malcas) {Cajabamba) - (Peri) (EE.UU.)

Precio de Venta 68,393.78 82,901.55 129,5633.68 247,500.00
Costo de Ventas 66,601.24 66,601.24 66,601.24 66,601.24
Flete 0 0.021 0.049 0.00
Cantidad Transportada 30,000 30,000 30,000 30,000
Gastos de Transporte 0.00 621.76 1,457.25] 0.00
Costos de Exportacion 0.00 0.00 0.00 65,392.13
Utilidad Neta 1,792.54 15,678.55 61,475.19 - 115,506.63
Elaboracién: Propia '
T.C. S/. 2.895 al 30 de Septiembre del 2014
Bachiller Romy E. Rojas Rodriguez 137
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CONCLUSIONES

Los agricultores del Caserio de Malcas del Valle de Condebamba, al
obtener el conocimiento de procedimientos de exportacion, estaran en
condiciones de tomar decisiones referentes al mercado internacional, con la
finalidad de generar mayores ingresos, en consecuencia su mejoramiento
de nivel de vida.

La Asociacion EPAPNUM SRL del Caserio de Maicas del Valle de
Condebamba, con apoyo profesional, realizando un estudio exhaustivo del
mercado internacional donde se pretende ingresar lograra el éxito con la
venta de aji paprika.

Teniendo conocimiento acerca de los dispositivos legales, tributarios y
generales de exportacién, los agricultores podran evaluar fa mejor
alternativa para acogerse a estos procedimientos, de tal forma que puedan
obtener mayor provecho en esta transaccion.

En la comparacion de precios claramente se puede evidenciar un efecto
significativo al determinar las ventas en chacra y en el mercado
internacional.



»

RECOMENDACIONES

A la Asociacion, se recomienda incursionar y participar en programas de

- capacitaciones técnicas continuas tanto a nivel productivo, de gestion

empresarial y de comercializacion, con el objetivo de entrar en el mercado
internacional.

Contar siempre con un staff de profesionales conocedores del tema de
exportaciones, legales y tributarios; para lograr de esta manera un proceso
eficiente y eficaz en la comercializacién del aji paprika.

Lograr obtener el certificado de calidad para dar una mayor credibilidad a
nuestros potenciales mercado internacional.

Como la produccion del aji paprika es un cultivo estacional, seria muy
importante establecer vinculos con productores de otras regiones para
cumplir con la demanda del mercado internacional.

Se recomienda a los agricultores de aji paprika del caserio de Malcas del
Valle de Condebamba, realizar la reactivacién del RUC, para continuar con
sus operaciones de manera formal.

Se recomienda a los agricuitores asociados del Caserio de Malcas
inscribirse a la Asociacién de Exportadores (ADEX), para poder obtener la
informacién de mercados internacionales, de tal forma, que si deciden optar
por la venta internacional, puedan contar con el apoyo de un gremio muy
importante como lo es ADEX.
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los empresarios

productores del Caserio de
Malcas.

Evaluar los ingresos que
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al comercializar el ajf

paprika en el mercado
internacional.
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asertivas para la

comercializacion
internacional del aji paprika
producido en el Caserfo de
Maicas.

Valoracién y
validacién de la
Informacién a

través de la
contrastacion de
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Fuente: Actualidad Empresanal
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Ver Anexo N° 02

FACTURA COMERCIAL

EMPRESA EXPORTADORA:

| Teletono J FaX:. ..o s vionrcnnns

.
E-mail:.. ... ' 2
B R T R T N R T e T P IR

N R LT rer s

RUC. No. 20100452112
FACTURA/INVOICE

No. 0010-1048

EMPRESA IMPORTADORA:

Mendon:

L R S T T P S PR P e

INVOICE (FACTURA, COMERCIALINC....or v s

GOMBEIO e s sircvrirs sebesnbe s srm ot s e b s s
k3 )4
referencia;

* Cliente:
e PP CHENIEL s ir e aeeree v yenvae s sem et e srpmsnon

N°de Orden de

L3 mercancia ha sido emiada en:

Dimesiones Bmbakaje:
Grossweight (Peso Brudo):
Netweight (Peso Neto):
Murks frarcas):

via:

Mbde in:

23152480 kg
23000000 ky
CALLAO PERY
Murdirme

Brasi

#w

IEM | Camon | DESCRIP 0N BE HERCAICIAS
] °

FRECID

HOIEDA PREGO

PERTIOA - 3
RN TOTAL

CONENERS:
14 {
{92008

104 230 |

T OE POUPROPILEND PROLEM
. FOBVALE

R
CFRCALLAY

FREIGHT PREPAID -

UsD iwt w0
7607 1750000

7500000
25,700.00
200700.00

PROTER:  CPRCALMD

)

200,700,060

Fuente: Actualidad Empfesarial




. Anexo N° 03

— — ORDEN DE EMBARQUE (A) -
F REGISTRO DE ADUANA §I
N° ORDEN DBESTINACION l NP Dottamuion.
1.1 1.2 Cédigo y documento de Identificacio: ot )
1 | ipENTIRCACION —i .1 Exportador A tgor umento ntificacion
N Suisto &
1.3 Direcclon del Exportador
s NSPORTE 3.1 Emp. Transporte Cédigo 3.2Via TvaWe Cédigo
4 | DECLARACION DE MERCANCIAS 4.1 Serie 4.2 Cod. Pais Destino 4.3 Cant. Buitos 4.4 Clase Buttos
4.5 Peso Neto Kilos 4.6 Peso Bruto Kilos 4.7 Cant. Unid. Fisicas 4.8 Und. Fisicas
4.9 Subpartida Nacionad ' A'A 4.10 Cant. Und. Com { 4.11 Luger de Origen Cod. Ubigeo
412 1
2
Deseripcion | 3
Mercancias | ,
5
4.13 Informacion Complementaria 4.14 Observacit '
4.15 Tipo de Obs.
s | vorat 5.1 Serie 5.2 Cant. Bultos 6.3 Cant. Unid.Com. 6.4 Peso Neto Kg 5.5 Peso Bruto Kg.

| 8 | DECLARANTE | 8.1 Nombre o Razén Soclal

Codigo || 4 [wconmusuompnzcmro

6.2 Fecha

Firma - Sello

8 | DILIGENCIA ADUANERA

1 8.1 Codigo

8.2 Fecha
] |

Fimma y Sello
: g 10.1 Foche Término de Rocepcion
| o | zona PriMARIA 9:4.Facha Tefing 06 Receocitn 1oJ TRANSPORTISTA “ s
| s i (. | | |
8.2 Cantidad y Clase de Bulto .
9.3 Peso Bruto en Kilos
Firma - Selio | | Fima - Sello
’_ﬂ CONTROL EXPORTACION | 11.1Cédigo 11.2 Fechs | 42 | CONTROL DE SALIDA / 12.1 Codigo 12.2 Fecha
| TRANSITO | ] EMBARGUE | {
Firma - Sello Firma - Sello

N 13.1 Clave de Vslidacién
13 | VAUDACION DE DATOS e

Fuente: Actualidad Empresarial



Anexo N° 04. DOCUMENTO DE TRANSPORTE
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Anexo N° 05 B/L - Bill Of Lading

- CONOCIMIENTO DE EMBARQUE
BILL OF LADING

P No._
T Eritido e Catho d s
AHAB PERU S.A.  Emmision date -
Av. Colonlaf 1130 - Callo Nimero de L. criginsies rmitdor:
RUC 20379487352 . Number-of B3/t onglnal documents endied
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ool i _
0w p
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Anexo N° 06. Air Way Bill

NOMBRE Y DIRECCION DEL EXPEDIDOR
Shipper's Name and Address

NONEGOCIABLE

AIR WAY BILL

CARTA DE PORTE AEREO
(CONOCIMIENTO AEREO)

LAS COPIAS 1. 2 Y 3 DE ESTA CARTA DE PORTE AEREQ SON ORIGINALES Y TIENE LA
MISMA VALIDEZ

Se conviene que la mercancia aquf descrita es aceptada para su P en ap; buen estado
y condicién (salvo indicaciones en contrario) y CONFORME A LAS CONDICIONES DEL
CONTRATO AL

DORSO. TODA LA MERCANC{A PODRA SER TRANSPORTADA POR OTROS MEDIOS,
INCLUSO POR CARRETERA

O POR OTRO TRANSPORTISTA A MENOS QUE EL EXPEDIDOR DE INSTRUCCIONES
BSPECIFICAS EN CONTRARIO

EN EL PRESENTE CONOCIMIENTO Y EL EXPEDIDOR ACEPTA QUE LA EXPEDICION

PODRA SER TRANSPORTADA

A TRAVES DE PUNTOS DE ESCALA INTERMEDIOS QUE EL TRANSPORTISTA
CONSIDERE APROPIADOS. SE

LLAMA LA ATENCION DEL EXPEDIDOR SOBRE EL “AViSO SOBRE LIMITACION DE
RESPONSABILIDAD DE LOS TRANSPORTISTAS”

NOMBRE Y DIRECCION DEL DESTINATARIO
Consignee’s Name and Address

AGENTE DEL TRANSPORTISTA EMISOR, NOMBRE Y

CIUDAD

Issuing Carrier’s Agent Name and City

CODIGO IATA DEL

AGENTE

N°DE CUENTA

AEROPUERTO DE SALIDA (DIRECC. 1°
TRANSPORTISTA) Y RUTA SOLICITADA

INFORMACION CONTABLE/ Accounting Information

A 1°TRANSPORTI | A POR | A POR MONED PESO/ gTRO VALOR VALOR DECL.
STA A VALO DECLARADO ADUANAS
R PARA
TRANSPORTE
AEROPUERTO DE DESTINO VUEL | VUEL { VALOR SEGURO: SI EL. TRANSPORTISTA OFRECE UN SEGURO
o/ o/ ASEGURA | YESTE ES SOLICITADO DE CONFORMIDAD CON LAS
FECH | FECH | pg CONDICIONES AL DORSO INDIQUESE EN CIFRA EL
A A VALOR ASEGURADO EN LA CASILLA DENOMINADA
VALOR ASEGURADO
DATOS E INSTRUCCIONES PARA MANIPULACION
sC1
L4 PESO BRUTO KG CLASE N* PESO A COBRAR TARTFA/ TOTAL NATURALEZA Y CANTIDADDE
BULT s TARIF | TARIFA CARGO LAMERCANCIA
08 LB | A ESPECIFI
CA
PAGADO | CARGOPORPESO | DEBIDO OTROS CARGOS
CARGOPOR VALOR

l

IMPUESTOS




TOTAL OTROS CARGOS A PAGAR AL AGENTE

TOTAL OTROS CARGOS A PAGAR AL TRANSPORTISTA

El expedidor certifica que los dstos aqui consignados son correctos y que e caso de contener Ia mercancis
articatos peligrosos, estos han sido ¥ se encuentran en condl, das parasv
transporte géreo de acnerdo con f Reglamento sobre Articutos Peligrosos goe sea aplicable

FIRMA DEL EXPEDIDOR O DE SU AGENTE
TOTAL PAGADO “TOTAL DEBIDO
CAMBIO APLICADO A COBRAR EN MONEDA
DESTINO
FORMALIZADO EL FECHA EN(LUGAR) FIRMA DEL TRANSPORTISTA EMISOR O DE SU AGENTE
PARA USO EXCL, DEL CARGOS EN DESTINO TOTAL CARGOS EN DESTINO
TRANSPORTISTA EN DESTINO

Fuente: Actualidad Empresarial

N°3 ORIGINAL for SHIPPER/para el Expedidor




Anexo N° 07 Carta Porte Terrestre

Identificacion .
det Registro
Transportista Placa Matricula Aduana
A 4\ A
HANFIESTO OE CARGA TERRESTRE / CARTA PORTE
Loerecon ) ‘ — . ] JHLIRO souA
Yeon wivsonen 111 3
Jezomeconw enmo
identificacion o [ Tntrocon  [rAAancma RAANAHA P
de Vehiculos CE VENTINOS , ] ] )
AN Ty RACA IR | PO
Datos fiel Loimyce mewaoen |41 PASEE ORAR 0. Jermasyosnesie .
transporte & — Lt I T |
€1 ATMALE LTI -8 CATEramVE DR AR K ENIY D {0
e | I I _ | I T
. . P (317 87 Y [(fce o By /o] CTRFCAIENTOL  JACATCRRATOR [ OrtEUAFOCNCE PSS | I HPLIOWVID
Consignatario € . 1 ey
Marcas P
Precintos
Cantidad de &
Buitos
Descripcion
de mercancias
TAANCRO RS TR O msnsa
‘ satos 1 7 TR gi)
Control SOORTION 47X 4020 PPON TR0 ] Tvmmmmm )
Aduanero 1. ‘ 1§ —1>
Fronterizo
PRI date
) WRAGEARION. ol
ATVACKON LN AL AOK ARG O
SOARION. oLty "m ] W
) P Tomyeengy — {feremmcan N
Transportista €&~3 ]
FERA L ALABUCIOR wsd ok
FEOATITM T LEUCNCA Pl
PORARLD

Fuente: Actualidad E

mpresarial




Anexo N° 08. LISTA DE EMPAQUE

PACKING LIST

STAN'S SOFTWARE

www.Stans Trains.com

Sammamish, WA 98075
(425) 555-1212

My Customer _ My Customer
SOLD |200 Main Street 200 Main Street
_ SHIP TO :
TO | Great City, WA 98000 Great City, WA 98000

(206) 555-1212 (206) 555-1212

P.O. # Verbal - George S: INVOICE # 501

TERMS: Net30 DATE: 07/05/2013

QTY ITEM ' PRICE/PER EXT.

3 | Waybill master CD
4| Fast Cloks CD
2| Simple Inventory Printer CD

., TOTAL INVOICE

Fuente: Actualidad Empresarial



Anexo N° 09. FORMATO DE CARTA DE CREDITO

Hoja membretada de la Institucién Financiera

Fecha de Emision:
Carta de Crédito lrrevocable No.

Direccion General de Supervision
Las Carmelitas N° 445
Distrito de San Borja

Lima, Perd.

C.P. 051

A solicitud y por cuenta de (el “Cliente”), CON R.U.C.
N° , con Direccién en: ,  emitimos
- nuestra Carta de Crédito irrevocable Ne a favor de

(Nombre del Exportador), con domicilio en Avenida Las Begonias
N° 1001, Distrito de las Flores — San Borja - Lima 20, Pert por un importe de; US$ 350,000.00
(TRESCIENTOS CINCUENTA MIL Y 00/100 DOLARES AMERICANOS), al momento de su contratacion
efectiva inmediatamente y con vencimiento en el Banco con domicilio en:

Esta Carta de Crédito emitida para garantizar, el cumplimiento de las obligaciones y condiciones
relacionados con ei titulo de concesion, otorgado el por el Banco de
Crédito del Peru, para realizar operaciones de exportacion de productos de agricuitura no
tradicionales, con area de cobertura en: .

Es obligacién del Cliente, mantener actualizado el monto de la Carta de Crédito durante el plazo de
la concesion, aun en los casos en que el Banco de Crédito, otorgue prérrogas a la concesidn y
durante la substanciacion de todos los recursos o juicios legales que, en su caso, se mterpongan
hasta que se dicte resolucion definitiva por autoridad competente.

El monto de la Carta de Crédito debe actualizarse en el mes de enero de cada afio, conforme a lo
establecido en vuestra institucion.

Previa solicitud, los fondos amparados por esta Carta de Crédito se haran disponibles a favor de

para pago a la vista con (Nombre de la institucién financiera) contra la .

presentacion en el domicilio de (Domicilio de la institucién financiera) la siguiente declaracion

escrita y aparentemente firmada por el beneficiario mencionando nuestro nimero de referencia de
la Carta de Crédito y estableciendo:

Por este conducto se solicita el pago por la cantidad de (——-—-—--- —) por concepto del no pago de
la sancién o sanciones impuestas a (nombre del Concesionario) por el cliente

derivado del lncumpllm/ento de las obligaciones o condiciones a su cargo conten/das enel t:tulo de
concesion.

Los fondos amparados por esta Carta de Crédito podréh hacerse disponibles mediante
disposiciones parciales. )



Nos comprometemos con el beneficiario a honrar cada declaracién escrita siempre y cuando sea
debidamente presentada en cumplimiento con los téminos y condiciones de esta Carta de Crédito
en lo antes de la fecha de vencimiento antes citada. Todos los gastos bancarios son por cuenta del
cliente. '

Esta Carta de Crédito estd sujeta a las practicas internacionales Standby 1998, Camara de
Comercio Intemacional, publicacion N° 590 (“ISP"), y lo no contemplado por ISP, se regira por las
Leyes de los Estados Unidos.

Lima, __de del 2014.
Atentamente,

Firma

Nombre y clave de funcionario

(Nombre de la Institucién Financiera)
(Area de la Institucién)
Direccién

R.U.C.

Teléfonos

Fax




Anexo N° 10 POLIZA DE SEGURO DE TRANSPORTE
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Fuente: Actualidad Empresarial




Anexo N° 11. CERTIFICADO SANITARIO

SOLICITUD DE CERTIFICADO SANITARIO PARA LA
EXPORTACION DE PRODUCTOS ALIMENTICIOS

Datos solicitante

AT LD ¥ NOMBRE ™ AL, TR T8, REVREST N FACTON
TATICIERT " TR NI - TAN

Patos de 1a industria

T RATORSOAL,

T TRENICILIG PINTROAT, foolhe o th bl Oty AATONG
LT T S S ¥ 7 e I ™™ T W T IR DY S
e : i o2 MFac s fogk et i -
AETIVIRIATE AL ARTA Py CCIAVE | GG ] ACTIV.

Datos del producto

PO Y NATURM ETA,

AR DE FARRICAC IR R ANSTIRMACION.

ANCALIZACION:

Expediciéon

s P PP S — - - AT
T HA PRUVISTA LA LXPEDKTONTARGA L EA MERCANCIA:

SATS DL ATING.

Observaciones

Fuente: Actualidad Emprésaﬁal —



Anexo N° 12. CERTIFICADO DE CALIDAD

i iiu' fk"e”

i del Do S CERPER

Fuente: Actualidad Empresarial



Anexo N° 13. CERTIFICADO DE ORIGEN FORMATO A
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Fuente: Actualidad Empresarial




Contenido del Certificado de Origen Formato A

1) Nombre y direccion de la empresa exportadora
2) Nombre y direccion de la empresa importadora
3) Medio de Transporte

4) Namero de Orden Ascendente

5) Numero de bultos, cajas, containers, etc.

6) Uso Oficial

7) Pais de Origen

8) Uso Oficial

9) Descripcion del producto

10) Uso Oficial

11) Peso bruto

12) Numero y fecha de la factura

13) Pais de Origen

14) Pais Importador

15) Fecha de presentacion, firma y sello de la empresa.



Anexo N° 14. CERTIFICADO DE ORIGEN CAN / ALADI

CERTIFICADO DE ORIGEN crrTINCADe
ASOCIALION LATINOAMERICANA OE IRTEGRACION [ .
| ASTOCIECAD LATINOAMERICANA E RITCGAAGAD - "

PAIS (MPORTADOR: @

DENOMINACION DE MERGADERIAS

®;

DECLARACION DE ORIGEN
(Oecipracidn Jurada) @
CDECLARAMOS ¢iie s rrascedtelas lndiosdis on +t praserde form = b © Sl 2,
Wambmmhammmﬂamm@a o cor ef Kl Mo

N do Orden 1 ) ‘ T NORMAS. &

|

s € ‘ ’
Razdee socind, Mm dol exporisdor © products: @ @ .
OBSERVACIONES: ____ 12\. .

““CERTIFICACION DE ORIGEN.
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>£?“" .‘MM‘F’ TR PR — Fracire u,,*“'i“"

Fuente: Actualidad Empresarial

Referencia del Contenido:

1) Pais Otorgante 2) Nombre del pais importador

3) Numero de orden ascendente 4) Cédigo arancelario

5) Descripcion de la mercancia 8) Acuerdo con el cual se recoge ia preferencia.
7) Nro. de factura 8) Normas de origen s/acuerdo

9) Fecha de presentacion 10) Razoén Social

11) Selio y firma 12) Cualquier observacion

13) Uso Oficial



Anexo N° 15. Formulario 4949 Solicitud de Devolucién

SUNATI  SOLICITUD DE DEVOLUCION |
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Fuente: www.sunat.gob.pe



Anexo N° 16. Contrato de Compraventa Internacional -

N° DE CONTRATO:
FECHA:
EXPORTADOR

IMPORTADOR

Producto
Cantidad
Calidad
Caracteristicas

Contenedor
Precios

Naviera

Fecha de Embarque
Seguro

Forma de Pago

Banco del Exportador:

Banco del Importador:

O_tras condiciones especiales:

CONTRATO DE EXPORTACION

Nombre de la Empresa
Direccién
Contacto
Teléfono
E-mail @
Nombre de la empresa
Direccion
Contacto
E-mail @

(Aji paprika de primera calidad)
(1700 cajas de aji paprika aprox.)

(de primera calidad)

Frutos de 12cm. a 16¢cm. de largo 95% Lote

Frutos de 8cm. a 12cm de largo 95% lote
Libre de polvo y elementos extrafios
(Tipo de embalaje)

(USS.....por Kg.)

(Nombre de la Naviera)

(entre el.... y el....del 2013)

(a cargo del comprador)

100% CAD Contra Entrega de Documentos

A la notificacién del importador por su banco corresponsal
Los documentos serén enviados al banco de! importador.
Nombre del Banco

N° de Cuenta

Moneda -

Sectorista

Teléfono

Nombre del Banco

N° de Cuenta

Moneda

Sectorista

Teléfono

a) Los contratantes se sujetan a las disposiciones establecidas en la Convencién de Viena de 1980 que regula los

Contratos de Compra Venta Intemacional.

b) Los términos comerciales indicados en el presente contrato se entenderan referidos a jos INCOTERMS 2000. .

c) Las eventuales desavenencias que surjan en la interpretacion del presente contrato serén resueltas por un
tribunal arbitral designado por la Camara de Comercio intemacional (CCt) con sede en Paris.

d) Otras clausulas especiales como: premios, de penalizacion, etc.

Firmado en 4 ejemplares el dia.....en.....de 2014




Cuadro N° 01 Condiciones de Cobertura de una Contratacién de Seguro
Internacional

COBERTURA

TIPO DE SINIESTRO ) . . CLAUSULA | CLAUSULA
CLAUSULA | CLAUSULA | CLAUSULA DE
A" "B" "c" GUERRA | DE HUELGA

1. Incendio o explosion

x

X

2. Varadura, hundimiento, zozobra
3. Vuelco, descarrilamiento de un
vehiculo

Colision del buque

Descarga de un puerto de abrigo

. _Sacrificio por averia gruesa

4
5
6. Sismo, erupcién volcanica, rayo
7
8

XIX XX [ XX [X

._a) Lanzamiento por la borda

b) Arrastre por las olas

9. Entrada de agua de mar, de lago o
de rio

10. Pérdida Total de embalaje durante
la manipulacién

XX X XX XXX (X IX X

11. Medidas protectoras

12. Robo, saqueo, falta de entrega

13. Dafios debidos a la condensacion o
al calor

14. Contaminacion por otras
mercancias

15. Escapes

XXX O IX XXX XXX XXX XX XX

16. Rotura y otras averias particulares

Existen exclusiones:

1. Negligencia de asegurado

2. Desgaste nomal,
envejecimiento

3. Embalaje insuficiente o
inadecuado

4. Indole o defectos intrinsecos
de las mercancias

5. Retrasos y demoras

6. Insolvencia de! armador

7. Utilizacién de armas atémicas

8. Actos ilicitos X

9. Guerra

10. Huelgas

Fuente: Procedimientos de Exportacién de Ia Tara en Polvo-UNC



Cuadro N° 02. Comisiones de Crédito Documentario

Concepto Comisién US$MIN. US$MAX.
Aviso 50
Confirmacién 0.125%trim 50
Negoc. /Pago 0.25% 50
Acept. /Pago 1.5%anual 50
Diferido

Aumento 0.50%trim 30
Modificacién 30
Transferencia 0.125% 50
Fideicomiso 0.125% 25
Carta compromiso 30
Swift 15
Télex 20

Elaboracién: Propia




Cuadro N° 03. Principales Departamentos Productores de Aji Paprika

Has. Produccién | Participacién | Rendimiento

Departamentos .
Sembradas (tE:nl:Igteiz sd)e % (tm/ha.)

Lima 10,203 68.40 22.52% 6.70
Arequipa 9,381 40.89 20.70% 4.36
Lambayeque 8,376 - 38.57 18.48% 4.61
Piura 5,950 35.04 13.13% 5.89
La libertad 8,026 30.49 17.71% 3.80
Otros 3,378 19.90 7.45% 5.89
TOTAL 45,312 100.00%

Fuente: MINAG
Elaboracién: Propia

Graficamente:

Produccién (En miles de toneladas)

70.00 -

60.00

50.00

40.00 -
30.00
20.00 -

'\\‘%ﬁk\‘\'\\

10.00

0.00

1 Produccién (En miles de
toneladas)

Elaboracién: Propia




Cuadro N° 04. Demanda del Aji Paprika

. Demanda Participacidén
Paises o
(en miles de d6lares) %

Espafa 21,841,133.00 40.00
Estados

Unidos 16,380,850.00 30.00
México 13,650,708.00 25.00
Otros Paises 2,730,142.00 5.00
TOTAL 54,602,833.00 100

Fuente: ADEX
Elaboracién: Propia

Graficamente:

Participacion %

5.00

0 Espafia
1 Estados Unidos
o México

U Otros Paises

Elaboracién: Propia




Cuadro N° 05. Empresas con mayor Oferta del Aji Paprika

RUC EMPRESA
20508868163 | Exportadora Norpal SAC
20255322363 | Corporacion Miski SA
20483894814 | Eco — Acuicola SAC
20534045027 | Corporacién Capas SAC
20162348931 | Agroinper SA
20498300252 | Open World Export SAC
20510278926 | Agroinversiones Mistul SAC
20461642706 | Agricola Cerro Prieto SAC
20411808972 | Agricola Pampa Baja SAC
20507558438 | Campo Real SAC

Elaboracién: Propia




Cuadro N° 06. Indicadores de Produccioén

Objetivos de | Objetivos en %
Operaciéon Indicadores 2010{2011 {2013
Entrega % de pedidos entregados a tiempo 90 | 100 | 100
Costos Optimizacion de Costos 15 | 12 8
Calidad % de pedidos sin devolucion, ni observacién|{ 90 | 95 | 100
Flexibilidad % de pedidos de corto plazo cumplidos 100 | 100 | 100

Elaboracion: Propia
Fuente: Datos brindados por la Asociacion



Cuadro N° 07. Volimenes de Produccion

Caserio Unidad | Cantidad Porc:antaje
Siguis Kg./Ha. 3,000 ( /:)5.79
El Porvenir Kg./Ha. 3,500 18.43
Chuquibamba Kg./Ha. 4,000 21.05
Malcas Kg./Ha. 4,000 21.05
San Felipe Kg./Ha. 4,500 23.68
TOTAL Kg./Ha. 19,000 100.00

Fuente: Ministerio de Agricultura-Cajabamba
Elaboracién: Propia

Graficamente:

Volimen de Produccion en (%)

O Siguis

O E| Porvenir

O Chuguibamba
0 Malcas

0 San Felipe

Elaboracién: Propia



Nota 01. Calculo de la ONP

Costo por | Costo
Cargo | Sueldo | ONP Ciclo por
Productivo.| Ha.
Gerente 800.00|104.00 832.00| 83.20
Secretaria| 750.00| 97.50 780.00| 78.00
TOTAL {1,550.00|201.50 1,612.00 | 161.20
Elaboracién: Propia
Nota 02 Calculo de ESSALUD
Costo por | Costo
Cargo | Sueldo [ESSALUD Ciclo por
Productivo.| Ha.
Gerente 800.00 72.00 576.00| 57.60
Secretaria| 750.00 67.50 540.00| 54.00
TOTAL [1,550.00 139.50 1,116.00111.60

Elaboracién: Propia




Nota 03 Calculo de la Gratificacion

Calculo de la Gratificacién de Julio

Cargo Sueldo | Bonificacion | Total de | Costo
Extraordinaria | Ingresos | por Ha.
Gerente 800.00 72.00 872.00 87.20
Secretaria|  750.00 67.50 817.50 81.75
TOTAL 1,550.00 139.50| 1,680.50 168.95

Elaboracién: Propia

Calculo de Gratificacion Diciembre (2 'meses)

Cargo | Sueldo | Bonificacién | Total de Costo
Extraordinaria | Ingresos | por Ha.
Gerente 266.67 24.00 290.67 29.07
Secretaria 250.00 22.50 272.50 27.25
TOTAL 516.67 46.50| 563.17 56.32
Elaboracién: Propia
Resumen
Importe |Costo
Congepty Total por Ha.
Gratificacion Julio 1,689.50| 168.95
Gratificacion Diciembre
por dos meses 663.17| 56.32
TOTAL . 2,252.67 | 225.27

Elaboracion: Propia




Nota 04. Calculo de CTS

Periodo: 01/01/2014 al 30/04/2014 (4 meses)

1/6 Costo
Cargo s;::::oo Gratificacion gc;ess por
Dic-14 Total Ha

Gerente 872.00

0.00| 872.00{290.67| 29.07

Secretaria| 817.50

0.00| 817.50(272.50| 27.25

TOTAL 1,689.50

0.00[1,689.50|563.17| 56.32

Elaboracion. Propia

Periodo: 01/05/2014 al 31/08/2014 (4 meses)

Costo
Cargo SBufulfoo 1/6 Gratif g(;';es’s por
Julio-14 Total Ha

Gerente 872.00

133.33| 1,005.33|335.11| 33.51

Secretaria| 817.50

125.00| 942.50|314.17| 31.42

TOTAL | 1,689.50

258.33 | 1,947.83 |649.28 | 64.93

Elaboracion. Propia

Resumen

Cargo

C.T.S.
Soles

Costo
por Ha.

Periodo: 01/01/2014

al 30/04/2014 | 563.17

56.32

Periodo: 01/05/2014

al 31/08/2014 | 649.28

64.93

TOTAL

1,212.44

121.24

Elaboracién. Propia




Nota 05. Calculo de Vacaciones (provisién 8 meses)

Sueldo Cos?o por Costo
Cargo Bruto Ciclo por Ha
Productivo )

Gerente 872.00 581.33| 58.13
Secretaria; 817.50 54500 54.50
TOTAL 1,689.50 1,126.33| 112.63

Elaboracién: Propia




Foto N° 01 Preparacién del Terreno

Foto N° 2 Preparacion, nivelacion y desinfeccién de las camas listas
para la siembra




Foto N° 03. Riego
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Foto N° 4 Fertilizacion a los plantines de aji paprika




Ver Foto N° 05. Aporque




Foto N° 07 Plantas de aji paprika




Foto N° 09 Secado del aji en mantas




Anexo N° 13. CERTIFICADO DE ORIGEN FORMATO A
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Contenido del Certificado de Origen Formato A

1) Nombre y direccién de la empresa exportadora
2) Nombre y direccién de la empresa importadora
3) Medio de Transporte

4) Numero de Orden Ascendente

5) Numero de buitos, cajas, containers, etc.

6) Uso Oficial

7) Pais de Origen

8) Uso Oficial

9) Descripcion del producto

10) Uso Oficial

11) Peso bruto

12) Numero y fecha de la factura

13) Pais de Origen

14) Pais Importador

15) Fecha de presentacién, firma y sello de la empresa.



Anexo N° 14. CERTIFICADO DE ORIGEN CAN / ALADI

CERTIFICADO DE ORIGEN
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Fuente: Actualidad Empresarial

Referencia del Contenido:

1) Pais Otorgante

3) NUmero de orden ascendente
5) Descripcién de la mercancia
7) Nro. de factura

9) Fecha de presentacion

11) Sello y firma

13) Uso Oficial

2) Nombre del pais importador

4) Codigo arancelario

6) Acuerdo con el cual se recoge la preferencia.
8) Normas de origen s/acuerdo

10) Razén Social

12) Cualquier observacion



Anexo N° 15. Formulario 4949 Solicitud de Devolucion
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Fuente: www.sunat.gob.pe



Anexo N° 16. Contrato de Compraventa Internacional

N° DE CONTRATO:
FECHA:
EXPORTADOR

IMPORTADOR

Producto
Cantidad
Calidad
Caracteristicas

Contenedor
Precios

Naviera

Fecha de Embarque
Seguro

Forma de Pago

Banco del Exportador:

Banco del importador:

Otras condiciones especiales:

CONTRATO DE EXPORTACION

Nombre de la Empresa
Direccién
Contacto
Teléfono
E-mail @
Nombre de la empresa
Direccion
Contacto
E-mail @
(Aji paprika de primera calidad)
(1700 cajas de aji paprika aprox.)
(de primera calidad)
Fmtos de 12cm. a 16cm. de largo 95% Lote
Frutos de 8cm. a 12cm de largo 95% lote
Libre de polvo y elementos extrafios
(Tipo de embalaje)
(USS$.....por Kg.)
(Nombre de la Naviera)
(entre el.... y el....del 2013)
(a cargo del comprador)
100% CAD Contra Entrega de Documentos
A la notificacion del importador por su banco corresponsal
Los documentos seran enviados al banco del importador.
Nombre del Banco
N° de Cuenta
Moneda
Sectorista
Teléfono
Nombre del Banco
N° de Cuenta
Moneda
Sectorista
Teléfono

a) Los contratantes se sujetan a las disposiciones establecidas en la Convencitn de Viena de 1980 que regula los

Contratos de Compra Venta Internacional.

b) Los términos comerciales indicados en el presente contrato se entenderan referidos a los INCOTERMS 2000.

¢) Las eventuales desavenencias que surjan en la interpretacion del presente contrato seran resueltas por un

tribunal arbitral designado por ta Camara de Comercio Interacional (CCI) con sede en Paris.

d)  Ofras clausulas especiales como: premios, de penalizacién, etc.

Firmado en 4 ejemplares el dia.....en.....de 2014




Cuadro N° 01 Condiciones de Cobertura de una Contratacién de Seguro
Internacional

COBERTURA

TiPO DE SINIESTRO CLAUSULA | cLAUSULA
CLAUSULA | CLAUSULA | CLAUSULA DE
"A" "B" " GUERRA | DE HUELGA

1. Incendio o explosion

x
x

X

2. Varadura, hundimiento, zozobra
3. Vuelco, descarrilamiento de un
vehiculo

Colisién del bugue

Descarga de un puerto de abrigo

Sacrificio por averia gruesa

XXX IX|X[X X

4
5
6. Sismo, erupcién volcanica, rayo
7
8

. @) Lanzamiento por la borda

b) Arrastre por las olas

9. Entrada de agua de mar, de lago o
de rio

10. Pérdida Total de embalaje durante
la manipulacién

XX X IXIX|X[X|X[X[X [X

11. Medidas protectoras

12. Robo, saqueo, falta de entrega

13. Dafios debidos a la condensacion o
al calor

14. Contaminacién por otras
mercancias

15. Escapes

XXX X (XXX X O IX XXX XXX X

16. Rotura y otras averias particulares

Existen exclusiones:

1. Negligencia de asegurado

2. Desgaste normal,
envejecimiento

3. Embalaje insuficiente o
inadecuado

4. Indole o defectos intrinsecos
de las mercancias

5. Retrasos y demoras

6. Insolvencia del armador

7. Utilizacion de armas atomicas

8. Actos ilicitos X

9. Guerra

10. Huelgas

Fuente: Procedimientos de Exportacion de la Tara en Polvo-UNC



Cuadro N° 02. Comisiones de Crédito Documentario

Concepto Comisién US$SMIN. USSMAX.
Aviso 50
Confirmacion 0.125%trim 50
Negoc. /Pago 0.25% 50
Acept. /Pago 1.5%anual 50
Diferido

Aumento 0.50%trim 30
Modificacion 30
Transferencia 0.125% 50
Fideicomiso 0.125% 25
Carta compromiso 30
Swift 15
Télex 20

Elaboracién; Propia




Cuadro N° 03. Principales Departamentos Productores de Aji Paprika

Has. Produccién | Participacién | Rendimiento

Departamentos .
Sembradas | (50 Ml :)e % (tm/ha.)

Lima 10,203 ’ 68.40 22.52% 6.70
Arequipa 9,381 40.89 20.70% 4.36
Lambayeque 8,376 38.57 18.48% 4.61
Piura 5,950 35.04 13.13% 5.89
La libertad 8,026 30.49 17.71% 3.80
Otros 3,378 19.90 7.45% 5.89
TOTAL 45,312 100.00%

Fuente: MINAG
Elaboracién: Propia

Graficamente:

Produccién (En miles de toneladas)

70.00 -

60.00

50.00 -

40.00
30.00 -
20.00 -

ANAVAYANA NN

10.00

0.00

t1 Produccién (En miles de
toneladas)

Elaboracion: Propia




Cuadro N° 04. Demanda del Aji Paprika

. Demanda Participacion
Paises o
(en miles de d6lares) Yo

Espana 21,841,133.00 40.00
Estados

Unidos 16,380,850.00 30.00
México 13,650,708.00 25.00
Ofros Paises 2,730,142.00 5.00
TOTAL 54,602,833.00 100

Fuente: ADEX
Elaboraciéon: Propia

Graficamente:

Participacion %

O Espafia
0 Estados Unidos
O México

L2 Otros Paises

Elaboracion: Propia




Cuadro N° 05. Empresas con mayor Oferta del Aji Paprika

RUC EMPRESA
20508868163 | Exportadora Norpal SAC
20255322363 | Corporacion Miski SA
20483894814 | Eco — Acuicola SAC
20534045027 | Corporacion Capas SAC
20162348931 | Agroinper SA
20498300252 | Open World Export SAC
20510278926 | Agroinversiones Mistul SAC
20461642706 | Agricola Cerro Prieto SAC
20411808972 | Agricola Pampa Baja SAC
20507558438 | Campo Real SAC

Elaboracién: Propia




Cuadro N° 06. Indicadores de Produccioén

Objetivos de Objetivos en %
Operacién Indicadores 201020112013
Entrega % de pedidos entregados a tiempo 90 | 100 | 100
Costos Optimizacion de Costos 15 | 12 8
Calidad % de pedidos sin devolucién, ni observaciéon| 90 | 95 | 100
Flexibilidad % de pedidos de corto plazo cumplidos 100 | 100 | 100

Elaboracién: Propia
Fuente: Datos brindados por la Asociacion



Cuadro N° 07. Volumenes de Produccion

Caserio Unidad | Cantidad | Porcgntaje
Siguis Kg./Ha. 3,000 (/:)5.79
El Porvenir Kg./Ha. 3,500 18.43
Chuquibamba Kg./Ha. 4,000 21.05
Malcas Kg./Ha. 4,000 21.05
San Felipe Kg./Ha. 4,500 23.68
TOTAL Kg./Ha. 19,000 100.00

Fuente: Ministerio de Agricultura-Cajabamba
Elaboracién: Propia

Graficamente:

Volumen de Produccion en (%)

O Siguis

O El Porvenir

0O Chuguibamba
0 Malcas

0 San Felipe

Elaboracion: Propia



Nota 01. Calculo de la ONP

Costo por | Costo
Cargo | Sueldo | ONP Ciclo por
Productivo.| Ha.
Gerente 800.00{104.00 832.00| 83.20
Secretaria] 750.00| 97.50 780.00| 78.00
TOTAL [1,550.00201.50 1,612.00!161.20
Elaboracién: Propia
Nota 02 Calculo de ESSALUD
Costo por | Costo
Cargo | Sueido |[ESSALUD Ciclo por
Productivo.| Ha.
Gerente 800.00 72.00 576.00; 57.60
Secretarial 750.00 67.50 540.00| 54.00
TOTAL [1,550.00 139.50 1,116.00 | 111.60

Elaboracién: Propia




Nota 03 Calculo de la Gratificacion

Cilculo de la Gratificacion de Julio

Cargo | Sueldo | Bonificacion | Total de | Costo
Extraordinaria | Ingresos | por Ha.
Gerente 800.00 72.00] 872.00 87.20
Secretaria|  750.00 67.50| 817.50 81.75
TOTAL 1,550.00 139.50| 1,680.50 168.95

Elaboracién: Propia

Calculo de Gratificaciéon Diciembre (2 meses)

Cargo Sueldo | Bonificacion | Total de | Costo
. Extraordinaria | Ingresos | por Ha.
Gerente 266.67 24.00 290.67 29.07
Secretaria 250.00 22.50 272.50 27.25
| TOTAL 516.67 46.50 563.17 56.32
Elaboracién: Propia :
Resumen
Importe |Costo
Concepto Total por Ha.
Gratificacién Julio 1,689.50| 168.95
Gratificacién Diciembre
por dos meses 563.17| 56.32
TOTAL 2,252.67 | 225.27

Elaboracién: Propia




Nota 04. Calculo de CTS

Periodo: 01/01/2014 al 30/04/2014 (4 meses)

1/6 Costo
Cargo SBureuI:ioo Gratificacién g;ess por
Dic-14 Total Ha.
Gerente 872.00 0.00] 872.00|290.67| 29.07
Secretaria| 817.50 0.00| 817.50{272.50| 27.25
TOTAL 1,689.50 0.00{1,689.50|563.17| 56.32
Elaboracion. Propia
Periodo: 01/05/2014 al 31/08/2014 (4 meses)
Costo
Cargo | WeMO | 45 Gratif S| por
Julio-14 Total Ha.
Gerente 872.00 133.33| 1,005.33{335.11{ 33.51
Secretaria| 817.50 125.00] 942.50(314.17| 31.42
TOTAL 1,689.50 258.33 | 1,947.83 649.28 | 64.93
Elaboracion. Propia
Resumen
C.T.S. | Costo
Cargo Soles |por Ha.
Periodo: 01/01/2014 al 30/04/2014 | 563.17| 56.32
Periodo: 01/05/2014 al 31/08/2014| 649.28| 64.93
TOTAL 1,212.44| 121.24

Elaboracién. Propia




Nota 05. Calculo de Vacaciones (provisién 8 meses)

Costo por
Ciclo
Productivo

Costo
por Ha.

Sueldo

Cargo Bruto

Gerente 872.00 581.33| 58.13
Secretaria| 817.50 545.00] 54.50
TOTAL 1,689.50 1,126.33| 112.63

Elaboracién: Propia




Foto N° 01 Preparacién del Terreno
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Foto N° 2 Preparacién, nivelacion y desinfeccién de las camas listas
para la siembra
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Foto N°

on a los plantines de aji paprika
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Foto N° 4 Fert




Ver Foto N° 05. Aporque




Foto N° 07 Plantas de aji paprika




Foto N° 09 Secado del aji en mantas
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